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1.บทสรุปผูบ้ริหาร 
    Power ball detox เป็นร้านอาหารและขนมเพื่อสุขภาพ จ าหน่ายสินค้าเกี่ยวกับอาหารเพื่อ

สขุภาพ ผู้ประกอบการยงัเป็นคนกลางในการส่งมอบผลิตภัณฑ์ที่มีประโยชน์ ต่อร่างกายไปยังผู้บริโภคคน

สุดท้ายและมีช่องทางในการจัดจ าหน่ายที่ตอบโจทย์ผูบ้รโิภคยุคใหม่ ถือเป็นยุคทีผู่้คนให้ความสนใจ ใน

การเลือกรับประทานอาหารเพื่อสุขภาพ ในการด าเนินงานผลิตพาวเวอรบ์อลดีท็อกมีวิสัยทัศน์ เป็นขนม

ส าหรับคนที่ต้องการขับถ่าย เหมาะส าหรบัคนที่ขับถ่ายยาก โดยมีส่วนผสมที่ท ามาจากข้าวโอ๊ต ส้ม กล้วย 

แอปเปลิ อินทผาลมั น้ าผึ้ง ซึง่จะช่วยแก้โรคท้องผูก เหมาะส าหรับคนที่ต้องการขับถ่าย และได้ก าหนด

พันธกิจ ดังนี้  

1. ตอบสนองความต้องการของลูกค้าด้วยความสะอาดและบริการที่ดีและมีคุณภาพ 

2. เร่งการเตบิโตของยอดขายเพื่อให้ได้ก าไรเพิม่มากข้ึนในธุรกิจ 

3. วัตถุดิบที่สดใหม่มีคุณภาพ 

เพื่อใหผ้ลิตพาวเวอรบ์อลดที็อกซ์ให้ได้ตามเป้าหมายที่ตั้งไว้ เพื่อนเจาะตลาดกลุม่ลกูค้าที่มีปญัหาด้านการ

ขับถ่าย เพื่อเจาะพื้นทีเ่ป้าหมายทางโซเช่ียล โรงพยาบาล ร้านขายของช า หรือตลาดนัด เพื่อให้ได้ยอดขาย

ภายใน11สัปดาห์ เพื่อให้ได้ก าไรข้ันต่ า40เปอร์เซ็นต์ต่อยอดขาย 

ส าหรับแนวโน้มอุตสาหกรรมของพาวเวอรบ์อลดที็อก ยังมีการเจริญเติบโตข้ึนเรื่อยๆ และในอกีไม่นาน

คาดว่าน่าจะขยายตัวเพิ่มข้ึน ทั้งนี้เพื่อจากปัจจัยทางด้านพฤติกรรมของผู้บริโภคที่ต้องการทานอาหารเพื่อ

สุขภาพ และมีปญัหาด้านการขับถ่ายใหผู้้บริโภคมองหาผลิตภัณฑ์ที่มีประโยชน์ และสง่ผลดีต่อสุขภาพมาก

ยิ่งขึ้นเพื่อไม่ให้เกิดผลเสียต่อร่างกายหอือาจเป็นปัจจัยทางการตลาดหลาปจัจัย ธุรกิจพาวเวอร์บอลดีทอ็ก 

เป็นธุรกจิทีพ่ัฒนามากจากขนมตามท้องตลาดน ามาสร้างเปน็ลูกบอลกลมๆโดยใช้วัสดุจากธรรมชาติ และ

เราได้ก าหนดราคาไว้ที่กล่องละ25บาท เพือ่เป็นการจูงใจใหลู้กตัดสินใจบริโภคเพิ่มมากขึ้น 

จากสถานการณ์การระบาดของไวรัสโควิด 19 ที่แพร่กระจายไปทั่วภูมิภาคของโลก และดู 

เหมอืนจะคุมไม่อยู่ในหลายประเทศกลายเป็นปัจจัยหลักในการประมาณการเศรษฐกิจไทยในปี 2563-

2564 การระบาดทีลุ่กลามไปในหลายพื้นที่ท าให้นกัวิเคราะห์ทั่วโลกหลายประเทศต่างพากันปรบัลด

ปริมาณการ เศรษฐกจิโลกและเศรษฐกิจในประเทศตัวเอง โดยภาพรวมส่วนใหญ่คาดว่าเศรษฐกิจโลกจะ

เข้าสู่ภาวะถดถอยในปีนี้ 
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 ปัจจบุันขนมพาวเวอรบ์อลในจงัหวัดบรุีรมัย์มีขายบ้างแต่ยงัไม่เป็นทีรู่้จกัมาก แต่ขนมพาว

เวอร์บอลของเราไม่เหมือนทีอ่ื่นแตกต่างจากที่อื่นคือช่วยดีทอ็กล าไส้ได ้

 และมีประโยชน์ต่อคนรักสุขภาพรกัษาน้ าหนัก เช่นสม้ช่วยระบบขับถ่าย ปรับสมดลุระดบั

น้ าตาลในเลอืด ลดคอเลสเตอรอลในเลือด ส้มช่วยบ ารงุผิว แอปเปิล้กจ็ะมปีระโยชน์ ช่วยระบบ

ขับถ่ายเช่นกันและดีต่อสุขภาพมาก ๆแต่เนื่องจากลูกค้า ยังไม่คุ้นกับสินค้าของเราเท่าไหร่นัก เพราะ

เป็นสินค้าที่ผลิตและคิดค้นข้ึนมาใหม่ จึงจ าเป็นต้องใช้เวลา และ สร้างสตอรี่ที่น่าสนใจเพื่อดงึดูด

ลูกค้า  

 ผลการด าเนินงานในธุรกิจทั้ง11สัปดาห์ แต่ละสัปดาห์ก็มีปัญหาที่แตกต่างกันออกไป 

ช่วงแรกๆจะขายสินค้าได้ยากเพราะยังไม่เป็นที่รู้จักแพรห่ลาย จึงท าให้มียอดขายที่ยังไม่สูงมาก 

และยังตกอยู่ในช่วงภาวะของโรคโควิด-19จึงท าให้เราไม่สามารถลงขายตามตลาดนัดได้มาก

เท่าที่ควร แต่เราแก้ปัญหาได้โดยการไปฝากขายตามร้านคู่ค้า และยังมีการโปรโมทและรับออเดอร์

ผ่านทางออนไลน์ผ่านเพจface book จึงท าให้สินค้าเป็นที่รู้จักและท าให้ยอดขายของเราสามารถโต

ขึ้นเรื่อยๆได้อย่างต่อเนื่อง โดยยอดรวมของพาวเวอร์บอล ดีท็อกซ์ทั้ง11สัปดาห์จะอยู่ที่ประมาณ 

42,225 บาท และมีอัตราก าไรอยู่ที่ประมาณ 84.90 % 
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2.วัตถุประสงค์ในกำรน ำเสนอแผนธุรกิจ 
 เป็นการน าเสนอธุรกจินี้ต่อ สาขาวิชาการจัดการ คณะวิทยาการจัดการ มหาวิทยาลัยราชภัฏ

บุรรีัมย ์

โดยมีวัตถุประสงค์เพื่อ 

1.เพื่อผลิตขนมพาวเวอร์บอลดีทอ็กให้ได้ตามเป้าหมายตามที่ตั้งไว้ในการศึกษาในรายวิชา ธุรกิจ

จ าลอง 

2.เพื่อเจาะตลาดกลุม่ลกูค้า กลุ่มคนอ้วน กลุม่คนขับถ่ายยาก และกลุม่คนที่รกัสุขภาพ 

3.เพื่อเจาะพื้นที่เป้าหมายพื้นที่จงัหวัดบรุรีัมย์ เช่น โรงพยาบาล ร้านขายของช า หรือตามตลาด

นัด 

4.เพื่อให้ได้ยอดขาย 42,600 บาท ภายใน11สัปดาห ์

5.เพื่อให้ได้ยอดก าไรข้ันต้นอย่างต่ า 30,000 บาท 
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3. ควำมเป็นมำของธุรกิจ 

3.1 ประวัติความเป็นมา หรือแนวคิดในการจัดต้ังธุรกจิ 

ประวัติของกิจการ / ผู้เริ่มกจิการ 

การก่อตัง้ธุรกจิ “พาวเวอรบ์อลดที็อก” เริม่ต้นจาการศึกษารายวิชาธุรกิจจ าลอง โดยมีกลุม่

นักศึกษาจ านวน 6 คน โดยมี 

1.) นายถิรธนา พรหมมลู  

2.) นางสาวกิตติยา จิรมัย ์

3.) นางสาวน้ าผึง้ กริมรัมย์  

4.) นางสาวบัณฑิตา โสขุนทด  

5.) นางสาวรสิตา อินผา  

6.) นางสาวศิริวรรณ พันล้อมโส  

หมู่เรียนที่ 1 ปี 3 สาขาวิชาการจัดการ 

โดยแต่ละบุคคลจะได้รบัหน้าที่ความรับผิดชอบที่แตกต่างกนัตามข้ันตอนมีการจัดการกระบวนการ

ท างานดังนี ้

1.นางสาวบัณฑิตา โสขุนทด ท าหน้าที่ในการผสมวัตถุดิบและผลิต 

2.นายถิรธนา พรหมมูล ท าหน้าที่จัดหาออเดอร์และจัดสง่สนิค้า 

3.นางสาวรสิตา อินผา ท าหน้าที่ใสบ่รรจุภันฑ ์

4.นางสาวศิริวรรณ พันล้อมโส ท าหน้าทีจ่ัดหาวัตถุดิบ  

5.นางสาวน้ าผึง้ กริมรัมย์ ท าหน้าที่แอดมินดูแลเพจ 

6.นางสาวกิตติยา จิรมัย์ ท าหน้าทีท่ าบญัชี 

แนวควำมคดิในกำรก่อตั้งกิจกำร 
ผลิตพาวเวอร์บอลดีทอ็ก เป็นขนมส าหรบัคนที่ต้องการขับถ่าย เหมาะส าหรับคนที ่

ขับถ่ายยาก โดยมีส่วนผสมทีท่ ามาจากข้าวโอ๊ต ส้ม กล้วย แอปเปิล อินทผาลัม น้ าผึ้ง ซึง่จะ

ช่วยแก้โรคท้องผูก เหมาะส าหรับคนที่ต้องการขับถ่าย โดยเริ่มปรึกษากันในวันที่ 3 ธันวาคม 63 ได้

จับกลุ่มปรกึษากันคิดผลิตภัณฑ์ เพือ่น าเสนออาจารย์ และได้ผลสรปุว่าผลิตภัณฑ์ที่จะท าคือ “พาว

เวอร์บอลดีทอ็ก”และเริ่มท าการผลิตสินค้าเพือ่จ าหน่ายในวันที่ 5 ธันวาคม 63 ท าการวางแผนและ
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ผลิตพาวเวอร์บอลดีทอ็กเพื่อจ าหน่ายและจัดสง่ใหก้ับลูกค้าที่สั่งซื้อสินค้า สถานที่ท าการผลิต 

บ้านเลขที่ 100 หมู่ 18 บ้านทรัพย์สมบรูณ์ ต.อิสาณ อ.เมือง จ.บุรรีัมย์ รหสั ไปรษณีย์31000 ในการ

จัดท าธุรกจิครัง้นี้เพื่อที่จะไดเ้รียนรู้การท างานร่วมกับผู้อื่น และเพือ่เรียนรูก้ารท าธุรกิจไม่ว่าจะเป็น

การ ผลิตหรือการด าเนินงาน โดยผลิตภัณฑ์เป็นผลิตภัณฑ์ทีแ่ปลกใหม ่

กำรเปลี่ยนแปลงของกิจกำร 
             1. การลงทุนครั้งที่ 1คือ1,200 บาท และเป็นค่าใช้จ่ายในการผลิตสินค้าในวันแรก 

             2. ไม่มีการลดหรือเพิม่ทุน 

             3. การเปลี่ยนแปลงวิธีการบรหิารจัดการ มกีารแบ่งหน้าที่ของสมาชิกในกลุ่ม โดยได้มีการ

ให้แสดงความคิดเห็นร่วมกันในการแก้ไขปญัหาแตล่ะครัง้  

ควำมส ำเร็จ 
1.มีการวางแผนการที่จะลงมือปฏิบัติ ต้องมีการวางแผนโดยจะมีการประชุมพูดคุยแสดง

ความคิดจากคนในกลุ่มฟงัเสียงข้างมากและสรุปประเด็นทีจ่ะท า 
2.คิดค้นหาข้อมูลน าประเด็นทีส่รปุมาหาข้อมูลจากสื่อต่างๆหรือจะเป็นการขอความปรกึษา

อาจารย์โดยตรงเพื่อทีจ่ะท าธุรกิจนั้นท าให้ธุรกิจเกิดข้อผิดพลาดน้อยลงทั้งยงัสามารถแก้ไขปญัหาได้ 

3.สร้างความสัมพันธ์ที่ดกีับคนรอบข้างสร้างความสัมพันธ์อนัดีกับลกูค้ารวมไปถึงร้านค้าหรือ

ธุรกิจอื่นๆอีกด้วยซึง่การสร้างความสัมพันธ์อันดีส่งผลใหเ้กิดความช่วยเหลือเป็นอย่างดี 

 4.มีการพฒันาธุรกิจว่าธุรกิจจะประสบความส าเรจ็ได้มักจะเกิดข้อผิดพลาดข้ึนมากมาย

นอกจากข้อผิดพลาดที่จะเป็นแรงผลักดันในการพัฒนาธุรกิจแล้วยังมีค าแนะน าจากลูกค้าทีม่าใช้

บริการทีจ่ะท าให้รู้ถึงความต้องการของผูบ้รโิภค โดยตรงว่าลูกค้าต้องการแบบไหน และต้องปรับแก้

ส่วนใดจึงจะท าให้ไดร้ับการยอมรับมากขึ้นจะท าให้ธุรกิจประสบความส าเร็จได้                                  

อุปสรรค 
         1. ส้ม ยังไมม่ีรสชาติของสม้เพราะใส่นอ้ย 
           2. การขายผ่านช่องทางออนไลน์ยังไม่เป็นที่รูจ้ักเนือ่งจากเป็นผลิตภัณฑ์ที่แปลกใหม่ 

วิธีแก้ไขอปุสรรค 
           1.เพิ่มรสชาติของสม้ใหม้ากกว่าเดิม 

           2. ท าการโฆษณาผ่านสื่อออนไลน์ใหม้ากขึ้น เพื่อให้สินค้าเป็นทีรู่้จกัมากข้ึน 
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3.2สรุปผลการด าเนินงานท่ีผา่นมาของธุรกิจ 

 

           รำยกำร 
 

รอบกำรด ำเนินงำน 
(ระยะเวลำ 5 สัปดำห์) 

รอบกำรด ำเนินงำนท่ีผ่ำนมำ 
(ระยะเวลำ 11 สัปดำห์) 

ยอดรายได ้ 10,300 42,225.21 
ก าไรสุทธิ 8,745 37,350 
สินทรพัย์รวม 9,945.21 38,550.21 
ดอกเบี้ย 0.21 0.21 
ส่วนของผู้ถือหุ้นรวม 9,945 38,550.21 

 

(ตารางที่ 1 สรุปผลการด าเนินงานทีผ่่านมาของธุรกิจ) 
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4. สินค้ำ 

4.1 รายละเอียดสินค้า 

           ช่ือสินค้า “พาวเวอร์บอลดีท็อก” ขนาดสินค้า 150 กรัมราคาสินค้า 25 บาทส่วนผสมสินค้า 

กล้วย, งาขาว ,งาด า, แอปเปลิ ,สม้, ข้าวโอ๊ต, น้ าผึ้ง, ถ่ัว ,อินทผาลมัคุณสมบัติของพาวเวอร์บอลดีท็

อก ท ามาจากข้าวโอ๊ตและยังมีส่วนผสมหลักของวัตถุดิบที่น ามาใช้ ได้แก่ ส้มมีประโยชน์แกท้้องผูกได้ 

เพราะมีใยอาหารสงู ช่วยในระบบย่อยอาหารและการขับถ่าย โดยกินส้ม 1 ผลใหญ่กจ็ะได้ใยอาหาร 

2.0 กรัม กล้วยแก้อาการท้องผกูส าหรบัใครทีม่ีปญัหาเกี่ยวกบัระบบขับถ่าย และล าไส้ การกินกล้วย

เป็นประจ าจะช่วยได้ เนื่องจากกล้วยมีทั้งโพรไบโอติกส์ที่ช่วยผลิตแบคทีเรียชนิดดีต่อล าไส้ และก าจัด

แบคทีเรียตัวร้ายต่อล าไส้ออกไป อกีทั้งในกล้วยยังมฟีรกุโตโอลิโกแซกคาไรด์ ไฟเบอร์ชนิดละลายน้ า 

ที่จะช่วยให้ระบบขับถ่ายคล่องตัวข้ึนมาก แอปเปิลช่วยลดกรดในกระเพาะอาหาร ช่วยลดไข้และช่วย

ลดการอกัเสบ ช่วยละลายเสมหะ ช่วยลดความดันโลหิต งาขาวและงาด างาด าและงาขาวเป็นเมล็ด

ของพืชชนิดหนึ่งที่ภายในอุดมไปด้วยน้ ามัน และยังเป็นแหลง่ของโปรตีน สารต้านอนุมลูอิสระ และ

วิตามินที่หลากหลาย ด้วยสารอาหารพร้อมคุณค่าที่มอียู่มากมายท าให้เช่ือกันว่างาด าและงาขาวนั้นมี

สรรพคุณในการรักษาโรคนานาชนิด น้ าผึ้งสามารถฆ่าเช้ือโรคในกระเพาะอาหารและล าไส้ได้ 

โดยเฉพาะเหล่าอาการติดเช้ือในกระเพาอาหารจนท าใหเ้กิดอาการท้องเสียอินทผาลัมอินทผาลัมอุดม

ไปด้วยเส้นใยอาหาร จึงช่วยป้องกันอาการทอ้งผูกได้ถ่ัวมีประโยชน์อุดมไปด้วยโปรตีนและไฟเบอร์สงู 

มีสารต้านอนุมูลอิสระ ช่วยลดคอเลสเตอรอล ลดความดันโลหิต ลดอัตราเสี่ยงภาวะไขมันอุดตันเส้น

เลือด มีคุณประโยชน์และมีคุณค่าทางโภชนาการ ทีส่ามารถช่วยป้องกันโรคท้องผูกและกระตุ้นการ

ขับของเสียออกจากร่างกาย ราคาไม่แพงมรีาคากล่องละ 25 บาทและสามารถทานได้ทุกเพศทุกวัย 

ข้อแตกต่างและจุดเด่นของสินค้า มีรสชาติที่เป็นเอกลักษณ์ที่ได้จากการคิดค้นสูตรโดยเฉพาะของเรา 

ไม่ใส่แป้ง และเนื่องจากในท้องตลาดยังไม่มผีลิตภัณฑ์ประเภทพาวเวอรบ์อลดที็อกทีท่ ามาจาก 

ข้าวโอ๊ตจึงท าใหส้ินค้าของเราเป็นสินค้าแปลกใหม่ และยังเป็นขนมเพือ่สุขภาพอีกด้วย 
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4.2 ภาพถ่ายสินค้า 

 

(ภาพที่ 1 ภาพถ่ายสินค้า) 
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5. กำรวิเครำะห์อุตสำหกรรม และกำรวิเครำะห์ตลำด  

    5.1 สภำวะอุตสำหกรรม และสภำวะตลำด  

    5.1.1 กำรวิเครำะห์สภำวะอุตสำหกรรม  

    5.1.1.1 เศรษฐกิจ 

           ไวรัสโคโรนา หรือโควิด-19 โรคอุบัติใหมท่ี่สง่ผลกระทบต่อชีวิตของผู้คนทั่วโลก โดยแทบทุก

ประเทศออกมาตรการเข้มงวดในการหยุดการแพรร่ะบาดของเช้ือใหเ้ร็วทีสุ่ด เพื่อรักษาเสถียรภาพ

ทางเศรษฐกิจและสังคมภายในประเทศ และประเทศไทยภายใต้ พ.ร.ก.ฉุกเฉิน  เพื่อมุ่งรักษา

ระยะห่างทางสงัคม ซึ่งด าเนินมากว่า 2 เดือน ท าให้พฤติกรรมหลายอย่างของผู้คนในสังคมเปลี่ยนไป 

ปรับตัวใหเ้ข้ากับภาวะวิกฤติโรคระบาด และเช่ือว่าพฤติกรรมเหล่าน้ันจะกลายเป็นนิวนอร์มอลใน

หลายๆ ด้าน แน่นอนว่าย่อมท าให้ผู้คนจะเริ่มใส่ใจกบัอาหารการกิน ที่ต้องมีความสะอาด และมี

ประโยชน์ มากไปกว่าน้ันผู้บริโภคจะเริม่มองหาแนวทางในการป้องกันสุขภาพของตนเองในด้านต่าง 

ๆ มากขึ้น ทั้งการออกก าลังกาย การรบัประทานอาหาร รวมถึงผลิตจ าพวกวิตามิน เพือ่รักษาสุขภาพ

ให้ดีอยู่เสมอ และช่วยป้องกันตนเองจากโรคภัยไข้เจ็บต่าง ๆ ส่งผลให้แนวทางการดูแลสุขภาพของ

ผู้บริโภคที่ไม่ใช่เป็นเพียงการทานอาหารครบ 5 หมู่ ตามเกณฑ์ปริมาณสารอาหารที่แนะน าใหบ้ริโภค

ต่อวัน เพื่อไม่ให้ร่างกายขาดสารอาหารทีจ่ าเป็นอีกต่อไป แตจ่ะเกิดนิวนอร์มอลของการบริโภคใหม่ 

ที่เรียกว่าการรับประทานอาหารให้ได้ภาวะสุขภาพสมบูรณ์สงูสุด  และขนมพาวเวอร์บอลกส็ามารถ

ตอบโจทย์ด้านอาหารเพือ่สุขภาพ และช่วยในเรือ่งการขับถ่ายได้เป็นอย่างดี             

 5.1.1.2 สังคมวัฒนธรรม  

               พฤติกรรมการบรโิภคอาหารของมนุษย์จะเปลี่ยนแปลงตลอดเวลาตามการเปลี่ยนแปลง

ทางสงัคมและปจัจัยต่าง ๆ เช่น เพศ อายุ ความรู้ ฐานะทางเศรษฐกจิ สังคม ศาสนา และ

ขนบธรรมเนียมประเพณี โดยทั่วไปพบว่าการเปลี่ยนแปลงพฤติกรรมการบริโภคจะเปลี่ยนแปลงได้

แต่ต้องใช้เวลาและจะช้ากว่าการเปลี่ยนพฤติกรรมอื่น ๆ เช่น ด้านการแต่งกายหรือภาษาพูด และ

การอาหารหรือขนมที่รักสุขภาพในปจัจบุันก็มมีากมายแหละราคาก็มีถูกบ้างแพงบ้าง แต่อาหารที่

ตอบโจทย์ทางสังคมหรือบุคคลรักสุขภาพน่าจะเป็นขนมพาวเวอร์บอลดีทอ็กทีบุ่คคลรกัสุขภาพหลาย

ท่านชมและชอบรับทาน ขนมพาวเวอรบ์อลจะมลีักษณะทรงกลมเหมือนลูกบอล พอดีค าและ

ปลอดภัยไม่ใช้สารใด ๆวัตถุดิบธรรมชาติ ช่วยในเรื่องระบบขับถ่าย     
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  5.1.1.3 คู่แข่งขัน  

               ปัจจุบันขนมพาวเวอร์บอลในจังหวัดบุรรีัมย์มีขายบ้างแต่ยังไมเ่ป้นทีรู่้จกัมาก แต่ขนม

พาวเวอร์บอลของเราไมเ่หมือนทีอ่ื่นแตกต่างจากที่อื่นคือช่วยดีท็อกล าไส้ได้ และมีประโยชน์ต่อคนรัก

สุขภาพ รักษาน้ าหนัก เช่นสม้ช่วยระบบขับถ่าย ปรบัสมดุลระดับน้ าตาลในเลือด ลดคอเลสเตอรอล

ในเลือด สม้ช่วยบ ารุงผิว แอปเปิลก็จะมีประโยชน์ ช่วยระบบขับถ่ายเช่นกันและดีต่อสุขภาพมาก ๆ

แต่เนื่องจากลกูค้า ยังไม่คุ้นกับสนิค้าของเราเท่าไหร่นัก เพราะเป็นสินค้าที่ผลิตและคิดค้นข้ึนมาใหม่ 

จึงจ าเป็นต้องใช้เวลา และ สร้างสตอรี่ที่น่าสนใจเพื่อดึงดูดลกูค้า การเน้นคุณภาพของสินค้า 

คุณประโยชน์ของสินค้าและความสะอาด เพื่อให้ลกูค้ามั่นใจในการบริโภคสินค้าของเรา 

      5.1.1.4 สภำพแวดล้อมโลก วิเครำะห์ประเด็น Covid 19 ส่งผลต่อกำรเติบโตของ

อุตสำหกรรมของเรำอย่ำงไร  

             จากผลกระทบโควิด 19 ส่งผลให้ผู้คนหันมารักสขุภาพมาก และใส่ใจในเรื่องของอาหาร

การกินมากยิ่งข้ึนอีก ด้วย อาหารที่ได้รับความสนใจก็คือ อาหารส าเร็จรูปหรืออาหารที่เก็บไว้ได้นาน 

ซึ่งพฤติกรรมผูบ้ริโภคส่วนใหญ่ จะน ากลับมารบประทานที่บา้นมากขึ้นนิยมสัง่อาหารแปรรปูทาง

ออนไลน์ ทางเราจึงเปลี่ยนวิกฤตให้เป็นโอกาส ในการตีตลาด ในด้านอาหารเพื่อสุขภาพและมี

ประโยชน์ทีเ่หมาะกบัสถานการณ์ในยุคนี้ ในรูปแบบของขนมที่สามารถทานได้เลยและอิ่มอยู่

ท้องตลิดวันและเก็บได้นานพอสมควร สามารถน ากลับมารับประทานได้เรื่อยที่บ้าน ซึง่สินค้าของเรา

นี้สามารถสั่งซื้อผ่านทางออนไลน์ และมีตามร้านค้าทีฝ่ากขาย 

   5.1.2 กำรวิเครำะห์สภำวะตลำด  

                ปัจจุบันผูบ้ริโภคมกีารเปลี่ยนใจตลอดเวลาในการเลือกซือ้สินค้า การตัดสินใจซื้อสินค้า

จะมีอยูม่ากกว่า แต่ก่อน ค านึงถึงคุณค่าของสินค้าทีจ่ะได้รับนี้ คุ้มค่ากับราคาหรือไม่ จึงมีการเน้นไป

ยังการคุ้มค่า คุ้มราคา จงึ ส่งผลตอ่ธุรกจิที่ลกูค้ามีความลงัเลในการซื้อ เพราะราคาสินค้าจะเท่าๆกับ

ขนมทั่วไป สินค้าในช่วงแรกๆจะมี การเจริญเติบโต แต่หลังๆมาเริ่มจะถดถอยลง ผู้บริโภคส่วนมาก

จะนิยมซือ้ในช่วงแรกๆ จึงท าให้สินค้าอาจจะมี ยอดขายลดลงหรือไมก่็คงที่  
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5.1.2.1 กำรแข่งขันภำยในอุตสำหกรรม 

การแข่งขันในอุตสาหกรรมในปัจจุบันพบว่าขนมพาวเวอรบ์อลในรปูแบบรักสุขภาพมีไม่มาก

นัก เมื่อ วิเคราะห์ข้อมลูในเบือ้งต้นพบว่าสภาวะการแข่งขันในปัจจบุันเป็นขนมพาวเวอร์บอลรัก

สุขภาพ ประเภทคนรักสุขภาพจะส่งผล กระทบต่อกจิการนอ้ยมาก เนื่องจากกจิการของกลุ่มนั้นจะ

เจาะกลุ่มตลาดให้ตรงกบักลุ่มลูกค้าทีร่ักสุขภาพ จริง ๆ และผลิตภัณฑ์กม็ีรปูแบบที่แปลกใหม่ยังไม่มี

วางจ าหน่ายตามท้องตลาด ดังนั้นแรงกดดันจากการแข่งขัน ในอุตสาหกรรมจงึต่ าลง  

 5.1.2.2 กำรเข้ำมำของคู่แข่งขันรำยใหม่  

อุตสาหกรรมอาหารเพื่อสุขภาพมีมากข้ึนในปจัจบุันสง่ผลใหเ้กิดการแข่งขันธุรกิจในรูปแบบ 

เดียวกันสูงข้ึนต้นทุนในการเริ่มกิจการใหม่ไม่สงูมาก ดังนั้นแรงกดดันจากการเข้ามาของคู่แข่งขัน

รายใหมจ่ึง สงูข้ึน 

5.1.2.3 สินค้ำทดแทน  

ผลิตภัณฑ์ทีจ่ัดเป็นสินค้าทดแทน คืออาหารเสริมเพื่อสุขภาพทั่วไปเป็นต้น ในขณะเดียวกันก็

ยังมีสินค้าอื่นที่ มีลักษณะใกล้เขียงกัน เช่น ขนมที่รกัสุขภาพ และขนมทั่วไป โดยสินค้าเหล่าน้ีมี

รสชาติที่คล้ายคลึงกัน สามารถทดแทนใหผู้้บริโภคได้เลือกรบัประทานแทนได้ แต่ในปัจจุบันคนรัก

สุขภาพมากข้ึนท าใหลู้กค้าทีร่ัก สุขภาพยังคงเลือกรับประทานขนมพาวเวอร์อยู่ ดังนั้นแรงกดดันจาก

สินค้าทดแทนจงึมสีูง   

5.1.2.4 อ ำนำจต่อรองของผู้จัดจ ำหน่ำย  

วัตถุดิบหลักที่ใช้ในการผลิตขนมพาวเวอร์บอล คือ ข้าวโฮ๊ต,ส้ม และแอปเปิล ซึง่หาได้ ตาม

ท้องตลาดทั่วไปจงึไม่มีปญัหาด้านวัตถุดิบเท่าไรแต่จะเป็นรสชาติมากกว่าเพราะส้มบางลูกกจ็ะมี

รสชาติทีห่วานเกินไปหรือไมก่็เปี้ยวบ้างเป็นบ้างเป็นบางลกู  

5.1.2.5 อ ำนำจต่อรองจำกผู้ชื้อ  

เนื่องจากอุตสาหกรรมอาหารเพื่อสุขภาพมจี านวนมากและยงัมีสินค้าทีท่ดแทนอยู่ 

หลากหลายให้ผูบ้รโิภคได้เลือกซื้อในขณะเดียวกันผู้ผลิตยังไม่สามารถใช้เครื่องมือทางการตลาดสร้าง

ความภักดี ต่อแบรนด์ให้เกิดข้ึนกบัลกูค้ายังมปีระสิทธิผลสิ่งที่เกิดข้ึนตามอาจท าใหผู้้บริโภคสามารถ

เปลี่ยนไปเลือกซื้อ สินค้าแบรนด์อื่นได้ง่ายจงึสง่ผลใหผู้บ้ริโภคมีอ านาจในการต่อรองสูงข้ึนดังนั้นแรง

กดดันจากอ านาจในการต่อรองของผูจ้ัดจ าาหน่ายจงึมสีูง 
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5.2 กำรแบ่งส่วนตลำด และส่วนแบ่งทำงกำรตลำด 

      5.2.1 กำรแบ่งส่วนตลำด  

กลุ่มวัยรุ่น วัยท างาน ทีร่ักสุขภาพในเครือข่ายตลาดออนไลน์และร้านค้าเฉพาะ 3 ร้าน คือ 

ร้าน ผลไมส้ดปั่น,ร้านขายของช า(แม่นอ้ย), ร้านนจิิซูชิ จ านวนประชากรประมาณ 10,483 คน คิด

เป็นมลูค่าทางการตลาด ประมาณ 262,075 บาท  

5.2.2 ส่วนแบ่งทำงกำรตลำด 

 

 ( ภำพท่ี 2 ส่วนแบ่งทำงกำรตลำด) 

 

 

 

 

 

 

 

 

16%

84%

สว่นแบง่ทางการตลาด

พาวเวอรบ์อลดท็ีอก

อืน่ๆ
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5.3 แนวโน้มทำงกำรตลำด 

ส าหรับแนวโน้มอุตสาหกรรมพาวเวอร์บอล ยังมกีารเจริญเตบิโตข้ึนเรือ่ย ๆ จึงส่งผลตอ่ขนม

พาวเวอร์บอล ใน อีก1-2ปี ข้างหน้านั้นคาดว่าน่าจะขยายตัวเพิ่มข้ึนต่อปีทัง้นี้เนือ่งจากปจัจัยทางด้าน

พฤติกรรมของผู้บริโภค ที่ต้องการทานอาหารเพื่อสุขภาพ และกระแสคนรักสุขภาพท าให้ผูบ้รโิภค

มองหาผลิตภัณฑ์ที่มีประโยชน์และ ส่งผลดีต่อสุขภาพมากยิง่ข้ึนเพื่อไม่ให้เกิดผลเสียต่อร่างกาย หรอื

อาจจะเป็นปัจจัยทางการตลาด หลายๆปจัจัย อาทิ การโฆษณาประชาสมัพันธ์ตาม สื่อออนไลน์ สื่อ

ต่าง ๆ การจัดกจิกรรมสง่เสรมิการ ขายต่าง ๆ การเพิ่ม ช่องทางการจ าหน่ายหลายๆช่องทาง และ

การเพิม่ความหลากหลายของสินค้าทั้ง ในด้านของรสชาติ ขนาด และด้านราคาเป็นต้นประกอบกับ

กระแสออนไลน์ของผูบ้ริโภคที่ยงัคงมีอยู่ อย่างต่อเนื่องก็น่าจะสง่ผลให้ขนมพาวเวอรบ์อล

เจริญเตบิโตและเจาะกลุ่มลูกค้าให้ได้ 90%  

5.4 ตลำดเป้ำหมำย 

- มุ่งเน้นกลุม่คนรับประทานอาหารเพื่อสุขภาพ 

- มุ่งเน้นกลุม่ลกูค้าที่ขับถ่ายยาก 

- มุ่งเน้นกลุม่คนอ้วนที่รักสุขภาพ 

-มุ่งเน้นร้านฝากขายและโรงพยาบาล(เนื่องจากติดโควิดเราจงึไม่สามารถน าไปขายที่

โรงพยาบาลได้)       
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5.4.1 แผนกำรวำงแผนเป้ำหมำยกำรด ำเนินงำน 

สัปดาห ์ ยอดขาย (หน่วย : บาท) เป้าหมาย (หน่วย : บาท) 

1 150กรัม *25*40=1,000 1,000 

2 150กรัม *25*72=1,800 1,800 

3 150กรัม 25*88=2,200 2,200 

4 150กรัม 25*112=2,800 2,800 

5 150กรัม 25*128=3,200 3,200 

6 150กรัม 25*152=3,800 3,800 

7 150กรัม 25*168=4,200 4,200 

8 150กรัม 25*196=4,900 4,900 

9 150กรัม 25*216=5,400 5,400 

10 150กรัม 25*252=6,300 6,300 

11 150กรัม 25*282=7,000 7,000 

 รวม 42,600 

 

(ตำรำงท่ี 5.4.1 แผนกำรวำงแผนเป้ำหมำยกำรด ำเนินงำน) 
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สปัดาห ์

เป้าหมาย 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 รวม 
      
1,000  

      
1,800  

      
2,200  

      
2,800  

      
3,200  

      
3,800  

      
4,200  

      
4,900  

      
5,400  

      
6,300  

      
7,000  

   
42,600  

ยอดขาย 
      
1,000  

      
1,800  

      
2,200  

      
2,600  

      
2,700  

      
3,800  

      
4,200  

      
4,900  

      
5,625  

      
6,375  

      
7,025  

   
42,225  

(ตารางเป้าหมายและยอดขาย) 

 

 

อธิบายกราฟ เนือ่งจากสปัดาห์ที่5ที่ยอดไม่ถึงเป้าเนือ่งจากสถานการโควิด -19รอบ2 ท าให้คนเดินตลาด

น้อยจึงท าให้ยอดขายไม่ตามเป้า 
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5.5 ลักษณะท่ัวไปของลูกค้ำ 

      5.5.1. ลักษณะทำงประชำกรศำสตร ์

ลักษณะผู้ใช้สินค้า/บริการ :    จะเป็นบุคคลทั่วไปที่มปีัญหาระบบขับถ่าย 

ลักษณะ :         ผู้หญิงหรือผู้ชายที่ขบัถ่ายยากเป็นโรคทอ้งผูก 

การศึกษา :         มีการศึกษาข้ันพื้นฐานและสามารถเข้าถึงอินเตอรเ์น็ตได้ 

ฐานะทางเศรษฐกจิและสังคม : มรีายได้และเงินเก็บ 

พื้นที่เป้าหมาย :                  บริเวณภายในจังหวัดบุรรีัมย ์

     

 5.5.2 ลักษณะทำงจิตวิทยำ 

Personality : มีบุคลิกทีร่ักสุขภาพ และต้องการกินขนมที่มปีระโยชนส์ามารถช่วยระบบ

ขับถ่าย 

Lift Style : จะเป็นบุคคลที่เร่งรีบในการท างานและไมม่ีเวลารับประทานอาหารและ

ต้องการดูแลสุขภาพ 

Attitude : เป็นสินค้าที่มีการน าวัตถุดิบที่มสีรรพคุณในการป้องกันโรคต่าง ๆมาเป็น

ส่วนผสม และ 

มีรสชาติที่แปลกใหม่ไมเ่หมือนใคร 

   

( ภาพที่5.5.2 ลักษณะทางจิตวิทยา ) 
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5.6 สภำพกำรแข่งขัน  

 สภาพการแข่งขันของขนมพาวเวอร์บอลในจังหวัดบุรรีัมย์ ปัจจุบันพบว่ามีคู่แข่งขันใน

รูปแบบขนมพาวเวอร์บอลมีไมม่ากหนกัแต่ผลิตภัณฑ์ของคู่แข่งขันมีฐานลูกค้าอยู่แล้วจึงไมส่่งผล

กระทบต่อธุรกจิของเรา เพราะขนมพาวเวอรบ์อลเป็น ขนมเพื่อสุขภาพที่ยังไมม่ีการจัดจ าหน่ายใน

จังหวัดบุรรีัมย์  

5.7 คู่แข่งขัน      

            คู่แข่งที่ลักษณะดีท็อกเหมือนกันคือคุกกีผ้ักหวาน เป็นขนมเหมอืนกันกันแตกตรงทีร่ปูทรง

และแพ็กเกจ คุกกีผ้ักหวานจะขายในราคาซองละ่ 15 บาท ลักษณะคุกกีจ้ะกรอบ และมีรสชาติเดียว

คือหวาน จุดเด่นคือผกัหวาน 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



19 
 

5.8 รำยละเอียดกำรเปรียบเทียบกับคู่แข่งขัน 

กำร
เปรียบเทียบ ธุรกิจองเรำ คู่แข่งขันรำยท่ี1 คู่แข่งขันรำยท่ี2 คู่แข่งขันรำยท่ี3 

ด้ำนสินค้ำ 
สินค้ามีเอกลกัษณ์ โดนเด่นเฉพาะตัวม ี
ความแตกต่างด้าน รสชาติเหมาะกบั
คน รักสุขภาพและคนขับถ่ายยาก 

คุกกี้ผักหวาน มีกลุม่
ลูกค้าเหมือนกัน
เกี่ยวกับระบบ
ขับถ่าย 

คุกกี้ธัญพืชช่วยใน

เรื่องเบาหวนและ

เกี่ยวกับกลุ่มคนรัก

สุขภาพลดน้ าหนกั

เป็นอาหารเพื่อ

สุขภาพเหมือนกัน 

โดนัทข้าวไร้เบอร์

รี่ช่วยเรื่องข้อต่อ

กระดูกมีใย

อาหารและไฟ

เบอร์เป็นอาหาร

เพื่อสุขภาพ

เหมอืนกัน 

ด้ำนรำคำ 

ราคาเหมาะสมกับ คุณภาพของสินค้า 
ราคากล่องละ 25 บาท 

ราคาช้ินล่ะ15 บาท 

ราคาช้ินล่ะ15 บาท 

เป็นกล่อง69บาท 5

ช้ิน 

ราคากล่องละ่25 

บาทมี4ช้ิน 

ด้ำนช่องทำง
กำรจัด
จ ำหน่ำย 

วางจ าหน่ายตามร้าน ที่ได้ร่วมสร้าง 
เครือข่าย และมกีาร รบัออเดอรจ์าก 
Page Facebook และ จัดส่งสินค้า

ฟร ี

มีการเปิดรับออ 
เดอรผ์่านทางเพจ 

มีการเปิดรับออ 

เดอรผ์่านทางเพจ 

มีการเปิดรับออ 

เดอรผ์่านทางเพจ 

ด้ำนส่งเสริม
กำรตลำด 

ผลิตสินค้าให้ได้มาตรฐานวัตถุดิบที่สด
ใหม ่

ราคาสามารถจับตอ้ง 
ได ้

ราคาสามารถจับ

ต้อง ได ้

มีราคาที่เท่ากัน

และมจี านวนช้ิน

ที่เท่ากัน 

(ตารางที่ 5.8 รายละเอียดการเปรียบเทียบกับคู่แข่งขัน ) 
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5.9 กำรวิเครำะห์ปัจจัยของธุรกิจ หรือ SWOT ANALYSIS  

      5.9.1 กำรวิเครำะห์ปัจจัยภำยใน 

ปัจจัยกำรพิจำรณำ จุดแข็ง (Strengths) จุดอ่อน(Weaknesses ) 

ด้ำนกำรบริหำร

จัดกำร 

1.มีการท างานทเีป็นระบบและการวางแผนที่

เป็นข้ันตอน 

1.การบริหารจัดการเวลายังไม่ดีพอ

ในการผลิตยังล่าช้า 

ด้ำนกำรตลำด 

1.มีความสามารถในการสร้างเครือข่ายและรบั

ออเดอร์จากร้านค้ากับการขายออนไลน ์

1.สินค้ายังไม่เป็นทีรู่้จกัของ

ท้องตลาด 

   ด้ำนกำรบริกำร 

1.มีการบริการจัดส่งสินค้าฟรีและสอบถามความ

พึงพอใจจากลูกค้าหลังการขาย 

2.สินค้าท าสดใหม่ทกุครั้งท าใหร้ักษาคุณภาพ

ของสินค้าไว้ได้ทุกครั้งที่สง่ให้กบัลกูค้าขาย 

1.ไม่สามารถส่งสินค้าให้กบัลกูค้าที่

อยู่ต่างจังหวัดได้เนื่องจาก สินค้าอยู่

ได้ไม่นาน   

2.ส่งสินค้าให้ลกูค้าที่อยูร่ะยะทางไกล

จากตัวเมืองไม่ได้ 

ด้ำนกำรเงิน 

1.มีการวางแผนในการจัดซื้อวัตถุดิบในแต่ละ

ครั้ง 

 2.จัดท าบัญชีรายรับรายจ่ายทุกสัปดาห ์

1.ไม่สามารถจัดซื้อวัตถุดิบได้จ านวน

มากได้เพราะจะท าให้วัตถุดิบเสีย 

 

(ตารางที่ 5.9.1 การวิเคราะห์ปจัจัยภายใน ) 
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5.9.2 กำรวิเครำะห์ปัจจัยภำยนอก 

ปัจจัยกำร พิจำรณำ โอกำส (Opportunities) อุปสรรค (Threats) 

ตลำดและกลุ่ม ลูกค้ำเป้ำหมำย 
 ลูกค้าเป้าหมายจะเป็นกลุ่มคนที่
มีปัญหาเกี่ยวกบัระบบขับถ่าย 

 ยังไม่เป็นที่รูจ้ักเท่าไรเพราะเป็น
ขนมแบบใหม่และช่ือที่แปลกใหม ่

สถำนกำรณ์กำร แข่งขัน 

 ในยุคโควิดนี้ท าให้บุคคลว่างงาน
และมีเวลาว่างหันมารักสุขภาพ
มากขึ้นจึงท าให้มโีอกาศในการ
จ าหน่ายสินค้า 

 มีคู่แข่งมากมายในกลุ่มรักสุขภาพ
และราคาก็ต่ ากว่าและบุคคลทั่วไป
สามารถซื้อได้ 

สังคม 

 การกินอยู่ในสังคมนี้
เปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็วและ
การท างานอย่างรวดเร็วจงึท าให้
ไม่มีเวลาดูแลสุขภาพจงึต้องหา
ขนมมาทานและกลุม่เป้าหมาย
ของเราคือกลุม่ที่ขับถ่ายอยาก
และอวบอ้วนและรักสุขภาพ 

 กลุ่มผูสู้งอายุที่ยังติดการกินขนม
แบบแต่ก่อนและยังไมเ่ปิดใจยอมรับ
ขนมแบบใหม่ๆ 

เทคโนโลยี 

 มีเทคโนโลยีทีส่ามารถใช้เป็น
สื่อกลางในการเสนอสินค้าให้เป็น
ที่รู้จกัเช่นการสร้างเพจเพื่อให้
เข้าถึงลูกค้า  ขาดการสนับสนุนด้นเงินทุน 

สภำพเศรษฐกิจ 

 รัฐบาลมีการสนบัสนุนการค้า
และมีนโยบายใหม่ๆ เพือ่กระตุ้น
การขายภายในประเทศ 

 เป็นช่วงโรคโควิดท าให้ ผู้บริโภคไม่
ที่จะกล้าจบัจ่ายซื้อ สินค้าในรปูแบบ
ที่แปลกใหม ่

กฎหมำย, ระเบียบ, ข้อบังคับ 
 ปัจจบุันได้มีการเปิดเสรีใน
การค้า  สินค้ายังไม่มีอย. 

กลุ่มผู้จ ำหน่ำย, เครือข่ำย 
 ได้รับการวางใจจากกิจการผู้รบั
ฝากขาย 

ร้านที่ไปฝากขายมสีินค้าอื่นจ านวน
มากจึงท าใหจ้ าหน่ายได้ยาก 

                                          ( ตารางที่ 5.9.2 การวิเคราะหป์ัจจัยภายนอก ) 
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6. แผนบริหำรจัดกำร 

6.1 ข้อมูลธุรกิจ 

ช่ือกิจการ                                     พาวเวอร์บอลดีท็อก 

ที่อยู่/ที่ตั้งกิจการ                             100 หมู่ 18 บ้านทรัพยส์มบรูณ์  ต.อิสาณ อ.เมือง จ.

บุรรีัมย ์  

รูปแบบการด าเนินการของธุรกิจ           ผลิตสินค้าตามออเดอร์และฝากขายตามร้านค้า  

ทุนด าเนินงาน                                1,200  

ระยะเวลาด าเนินการทีผ่่านมา             ระยะเวลา 3 เดือน 

6.2 รำยนำมคณะกรรมกำรด ำเนินงำน 

 ชื่อ-นำมสกุล หน้ำท่ีหลัก 
1 นำยถิรธนำ พรหมมูล จัดหาออเดอร์และ

จัดส่งสินค้า 
2 นำงสำวกิตติยำ จิรัมย ์ ท าบัญชี 
3 นำงสำวน้ ำผ้ึง  กริมรัมย์ แอดมินดูแลเพจ 
4 นำงสำวบัณฑิตำ โสขุนทด ผสมวัตถุดิบและผลิต 
5 นำงสำวรสิตำ  อินผำ ใส่บรรจุภัณฑ์ 
6 นำงสำวศิริวรรณ พันล้อมโส จัดหาวัตถุดิบ 

( ตารางที่ 6.2 รายนามคณะกรรมการด าเนินงาน ) 
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6.3 ประวัติของคณะกรรมกำรด ำเนินงำน 

นายถิรธนา พรหมมลู                                                                         อายุ 26 ปี 

การศึกษา  

       ระดับ มัธยมศึกษา จาก โรงเรียนบุรรีัมย์พทิยาคม 

นางสาวกิตติยา จิรมัย์                                                                         อายุ  21 ปี 

การศึกษา 

        ระดับ มัธยมศึกษา จาก โรงเรียนภัทรบพิตร                                                 

นางสาวน้ าผึง้  กริมรมัย์                                                                       อายุ 21 ปี 

การศึกษา 

        ระดับ มัธยมศึกษา จาก โรงเรียนเมืองแกพิทยาคม 

นางสาวบัณฑิตา โสขุนทด                                                                     อายุ 21 ปี 

การศึกษา 

     

   ระดับ มัธยมศึกษา จาก โรงเรียนพระครูพทิยาคม 

นางสาวรสิตา  อินผา                                                                          อายุ  21 ปี 

การศึกษา 

        ระดับ มัธยมศึกษา จาก โรงเรียนเมืองตลุงพทิยาสรรพ์ 

นางสาวศิริวรรณ พันล้อมโส                                                                  อายุ 21 ปี 

การศึกษา 

        ระดับ มัธยมศึกษา จาก โรงเรียนตูมใหญ่วิทยา 
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6.4 แผนผังองค์กร 
 

                                                     นายถิรธนา พรหมมลู                                                               

 ผู้จัดการ 

  

                      นางสาวน้ าผึ้ง  กริมรัมย์        

       ฝ่ายขาย 

                                         

                                                                                                          

 

นางสาวกิตติยา จิรมัย์                     นางสาวบัณฑิตา โสขุนทด                  นางสาวรสิตา อินผา                                                                                                                               

     ฝ่ายการเงิน                                   ฝ่ายการผลิต                      นางสาวศิริวรรณ พันล้อมโส                                  

                                                                                                      ฝ่ายบริการ 

6.5 วิสัยทัศน์ 

พาวเวอร์บอลดีท็อกเป็นขนมเพือ่สุขภาพ มีความโดนเด่นทางด้านรสชาติและประโยชน์ต่อร่างกาย 

6.6 พันธกิจ 

1. ตอบสนองความต้องการของลูกค้าด้วยความเอาใจใส่ในการบรกิาร 

2.มีความสะอาดในการผลิตขนมในแตล่ะครั้ง 

3.ขนมท าจากวัตถุดิบที่ดีและมีความสด ใหม่  

6.7 เป้ำหมำยทำงธุรกิจ 

     1. หากลุ่มลูกค้าเพื่อท าการขยายตลาดและประชาสมัพนัธ์สินค้า 

     2. หากลุ่มลูกค้าจากตลาดออนไลน์เพื่อสร้างฐานลูกค้า 

     3. การหาตลาดให้เหมาะสมกบัตัวสินค้า 

เป้าหมายระยะยาว 

     1. รักษาฐานกลุ่มลูกค้าเดิมตามพื้นที่เดิมที่มีการซื้อสินค้าเป็นประจ า 

     2. หาร้านค้าที่สามารถน าสินค้าไปฝากขายได้ เพื่อให้ลูกค้าได้รู้จักสินค้ามากขึ้น 
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6.8 ปัจจัยแห่งควำมส ำเร็จ 

      1. คุณภาพและรสชาติของผลิตภัณฑ์มุ่งเน้นในเรือ่งของการคิดค้นผ ลิตภัณฑ์ที่มีความแตกต่างจาก 

คู่แข่งในผู้บรโิภครวมถึงคุณภาพของสินค้าความสดใหม่ของวัตถุดิบที่น ามาใช้ให้มีคุณภาพ 

      2. การสร้างความพึงพอใจให้แกผู่้บริโภคมีส าคัญเป็นอย่างมากในการสร้างความพึงพอใจของ

ผู้บริโภคโดยให้ความใส่ใจในการปรบัปรุงแก้ไขและพิจารณาข้อเสนอแนะต่าง ๆ จากทีลู่กค้าได้แนะน า

เพิ่มเตมิและแสดงความคิดเห็นอย่างสม่ าเสมอ 

      3. การเน้นตลาดผ่านออนไลนผ์่านช่องทางFacebook ซึ่งการท าการขายผ่านช่องทางดังกล่าวท าให้

เข้าถึงไลฟส์ไตล์คนรุ่นใหม่และกลุ่มลกูค้าส่วนมากเป็นกลุ่มลกูค้าที่ขับถ่ายยากรบัประทานแล้วจึงท าให้เกิด

การสร้างแรงจูงใจเพื่อให้เกิดการกบัมาซื้อซ้ า 
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6.9 กำรวำงแผนกำรด ำเนินงำน 

สัปดำห์
ท่ี 

กิจกรรมกำร 
ด ำเนินงำน 

บัณฑิตำ รสิตำ กิตติยำ ศิริวรรณ น้ ำผ้ึง ถิรธรำ 

1 ด าเนินการ
ผลิตและ
วางแผนโป
รโมท สินค้า 

ผลิตสินค้า ซื้อวัตถุดิบ สร้างเพจ
และโพสต์
โฆษณาและ
ขายสินค้า 

แพ็คของใส่
บรรจุภัณฑ ์

ออกแบ
บโลโก ้

จัดส่งสินค้า 

2 ขายออนไลน ์ ซื้อวัตถุดิบ แพ็คของใส่
บรรจุภัณฑ ์

โพสต์
โฆษณา
สินค้า/รับออ
เดอร ์

ส่งสินค้า จัดออ
เดอร์
เตรียมส่ง
ลูกค้า 

ถาม/ตอบ 
บริการหลัง
การขาย 

3 ขายออนไลน,์
ฝากขายหน้า
ร้าน,ร้านน้ า
ปั่น 

ผลิตสินค้า ส่งสินค้า แพ็คของใส่
บรรจุภัณฑ ์

ซื้อวัตถุดิบ โพสต์
โฆษณา
สินค้า/
รับออ
เดอร ์

จัดออเดอร์
เตรียมส่ง
ลูกค้า 

4 ขายออนไลน,์ 
ขายหน้าร้าน
,ตลาดไทย
ประกัน 

ส่งสินค้า ถาม/ตอบ 
บริการหลัง
การขาย 

โพสต์
โฆษณา
สินค้า/รับออ
เดอร ์

ผลิตสินค้า แพ็คของ
ใส่บรรจุ
ภัณฑ์ 

ซื้อวัตถุดิบ 

5 ท าการสรปุ
ยอดขาย5
สัปดาห์แรก
และตรวจสอบ
กลุ่มลูกค้าคือ
กลุ่มไหน 

ผลิตสินค้า
และซื้อ
วัตถุดิบ 

แพ็คของใส่
บรรจุภัณฑ์
จัดออเดอร์
เตรียมส่ง
ลูกค้า 

ท าบัญชี
รายรับ
รายจ่ายและ
เอาเงินเข้า
บัญชี 

ติดต่อ
เจ้าของ
สถานที่
คลองถม
หนองแปบ 

ส่งสินค้า โพสต์
โฆษณา
สินค้า/รับออ
เดอร ์
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สัปดำห์
ท่ี 

กิจกรรมกำร 
ด ำเนินงำน 

 
บัณฑิตำ 

 
รสิตำ 

 
กิตติยำ 

 
ศิริวรรณ 

 
น้ ำผ้ึง 

 
ถิรธรำ 

6 ขายออนไลน์
และ ลง
โฆษณาโป
รโมท ใน
เฟสบุ๊คและ
ฝากขายหน้า
ร้าน 

ส่งสินค้า
ถาม/ตอบ 
บริการหลัง
การขาย 

แพ็คของใส่
บรรจุภัณฑ์
โพสต์
โฆษณา
สินค้า/รับออ
เดอร ์

ติดต่อ
เจ้าของ
สถานที ่

น าเงินไป
ฝากเข้าบญัชี 

ท าบัญชี
รายรับ
รายจ่าย 

ซื้อวัตถุดิบ
ผลิตสินค้า 

7 ขายออนไลน์
และ ลง
โฆษณาโป
รโมท ใน
เฟสบุ๊คและ
ฝากขายหน้า
ร้าน 

น าเงินไป
ฝากเข้าบญัชี 

ท าบัญชี
รายรับ
รายจ่าย 

ซื้อวัตถุดิบ
ถาม/ตอบ 
บริการหลัง
การขาย 

โพสต์
โฆษณา
สินค้า/รับออ
เดอร ์

แพ็คของ
ใส่บรรจุ
ภัณฑ์ 
ส่งสนค้า 

จัดออเดอร์
เตรียมส่ง
ลูกค้า 

8 ขายออนไลน์
และ ลง
โฆษณาโป
รโมท ใน
เฟสบุ๊คและ
ฝากขายหน้า
ร้าน 

ผลิตสินค้า
จัดออเดอร์
เตรียมส่ง
ลูกค้า 

น าเงินไป
ฝากเข้าบญัชี 

ส่งของให้
ลูกค้า 

แพ็คของใส่
บรรจุภัณฑ ์
 

ซื้อ
วัตถุดิบ
ถาม/
ตอบ 
บริการ
หลงัการ
ขาย 

ติดต่อ
สถานที ่

9 ขายออนไลน์
และลงโฆษณา
โปรโมทใน
เฟสบุ๊ค 

ติดต่อ
สถานที ่

ซื้อวัตถุดิบ 
ส่งสินค้า 

จัดออเดอร์
เตรียมส่ง
ลูกค้า 
ส่งสินค้า 

ท าบัญชี
รายรับ
รายจ่าย 

แพ็คของ
ใส่บรรจุ
ภัณฑ์ 

โพสต์
โฆษณา
สินค้า/รับออ
เดอร ์
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สัปดำห์
ท่ี 

กิจกรรมกำร 
ด ำเนินงำน 

บัณฑิตำ รสิตำ กิตติยำ ศิริวรรณ น้ ำผ้ึง ถิรธรำ 

11 ขายออนไลน์
และ ลง
โฆษณาโป
รโมท ใน
เฟสบุ๊คและ
ฝากขายหน้า
ร้าน 

น าเงินเข้า
บัญชี 

แพ็คของใส่
บรรจุภัณฑ์
จัดออเดอร์
เตรียมส่ง
ลูกค้า 

ซื้อวัตถุดิบ โพสต์
โฆษณา
สินค้า/รับออ
เดอร ์

จัดส่ง
สินค้า
ถาม/
ตอบ 
บริการ
หลงัการ
ขาย 

ท าบัญชี
รายรับ
รายจ่าย 
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7.แผนกำรผลิต 

7.1 กำรเตรียมกำรวัตถุดิบ 

7.1.1 วัสดุ/อุปกรณ์ 

            1. เครื่องปั่น                                          
            2. มีด 
            3. เขียง 
            4. ถาด 
            5. จาน 
            6. กะละมัง 
            7.  ช้อนตวง 
            8. ถ้วยตวง 
            9. กะทะ 
            10. กล่องบรรจุภัณฑ ์
            11. เทปใส 
            12. ถ้วยกระดาษ 

7.1.2 ส่วนผสม 

            1. ข้าวโอ๊ต 
            2. ส้ม 
            3. แอปเปิล 
            4. กล้วย 
            5. อินทผาลัม 
            6. น้ าผึ้ง 
            7. งาขาว, งาด า 
            8. ถ่ัว 
 

 

 



30 
 

7.1.3 วิธีกำรผลิต 

                                                

     1.ปั่นข้าวโอ็ต                                                    2.น าส้มมาหั่นและค่ันเพื่อเตรียมไว้                          
 

                                          
 3.น าแอปเปลิมาหั่นเป็นช้ินเล็ก ๆและปั่นใหล้ะเอียด   4.น าอินทผาลัมอบแหง้มาหั่นเป็นช้ินเล็กๆและ           
น าไปปั่นผสมกบัแอปเปลิ 

 
                     5.น าถ่ัวไปปั่นผสมกับแอปเปิลและอินทผาลัมอบแห้งเติมน้ าส้มลงไปเลก็น้อย 

                                เพื่อที่จะได้ปั่นสะดวกและใสก่ล้วยลงไปปั่นรวมกันใหล้ะเอียด 
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6. น างาขาวกับงาด ามาค่ัว                 7. น าข้าวโอ๊ตที่ปั่นเสร็จกบัผลไมท้ี่ปั่นเสร็จแล้วมาผสมให้เข้ากัน 

 

 
8.  ใส่น้ าผึ้งผสมลงไปแล้วคลุกให้เข้ากัน                                9.น ามาปั้นเป็นลูกกลมๆ 

 

 
10.น ามาคลุกงาและพักไว้ แล้วใส่กล่องเพื่อน าไปขาย 

( ภาพที่ 7.1.3 วิธีการผลิต ) 
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7.1.4 ข้อควรระวัง 

ล ำดับ กระบวนกำร ระยะเวลำ 
(นำที) 

ข้อควรระวัง / 
ปัญหำ 

วิธีกำรแก้ไข 

1. ปั่นข้าวโอ๊ต 2-3นาที -  
2. น าส้มมาหั่นและค่ันเพื่อ

เตรียมไว้ 
2-3นาที -  

3. น าแอบเปิล้มาหั่นเป็นช้ิน
เล็กๆและปั่นใหล้ะเอียด 

2-3นาที ควรหั่นให้เล็กมากที่
เพื่อทีจ่ะปั่น

ละเอียด 

หั่นเป็นช้ินเลก็ๆทีสุ่ด 

4. น าอินถผาลัมมหั่นเป็นช้ิน
เล็กๆและน าไปปั่นผสม

กับแอบเปิล้ 

3-4นาที ควรหั่นให้เล็กมากที่
เพื่อทีจ่ะปั่น

ละเอียด 

หั่นเป็นช้ินเลก็ๆทีสุ่ด 

5. น าถ่ัวไปปั่นผสมกับแอบ
เปิล้และอินถผาลมัเติม

น้ าส้มลงนิดหนอ่ย
เพื่อทีจ่ะได้ปั่นสะดวกและ
ใส่กล้วยลงไปปั่นรวมกัน

ให้ละเอียด 

5นาที -  

6. น างาขาวกับงาด ามาค่ัวรอ 1-2นาที -  

7. น าข้าวโอ๊ตที่ปั่นเสรจ็กับ
ผลไมท้ี่ปั่นรวมกันมาคุก

เข้ากัน 

5นาที -  

8. ใส่น้ าผึ้งผสมลงไปแล้ว
คลุกใหเ้ข้ากันอีกท ี

5นาที ควรใส่น้ าผึ้งทีละ่นิด
เพื่อที่ขนมจะได้เข้า
กันและไม่เหนียว

จนเกินไป 

ใส่น้ าผึ้งที่ละ่นิดและคลุก
ให้เข้ากันจนพอเหมาะ 
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ล ำดับ กระบวนกำร ระยะเวลำ 
(นำที) 

ข้อควรระวัง / 
ปัญหำ 

วิธีกำรแก้ไข 

9. น ามาปั้นเป็นลกูกลมๆ 15นาที ควรให้คนเดียวปั้น
เพราะจะได้ลกูที่

เท่ากัน 

จะมี1คนทีป่ั้นเพื่อที่ขนม
จะได้เท่ากัน 

10. และคลุกงาที่ค่ัวรอแล้วใส่
กล่องเพื่อน าไปขาย 

13นาที -  
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7.2 สถำนท่ีท ำกำรผลิต 

             บ้านเลขที่100 หมู่ 18 บ้านทรัพยส์มบรูณ์ ต.อิสาณ อ.เมือง จ.บรุีรัมย์ รหสั ไปรษณีย์31000 

 
( ภาพที่ 7.2 สถานที่ท าการผลิต ) 
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7.3 ต้นทุนกำรผลิต 

รำยกำร จ ำนวน หน่วยละ จ ำนวนเงิน
รวม 

รำคำต่อ
หน่วย 

หมำยเหต ุ

ค่ำวัตถุดิบ 
กล้วย 1ลูก    100 กรัม 29 7 

 

งาขาว 1ถุง 1000 กรัม 62 0.62 

งาด า 1ถุง 1000 กรัม 69 0.69 

แอปเปิล้ 10 ลูก 1000 กรัม 89 0.89 

ส้ม 10ลูก 2900 กรัม 33.5 2.11 

ข้าวโอ๊ต 9ถ้วยตวง 2205 กรัม 69 2.09 

     

     

     

รวม 13.4 

ค่ำแรงงำน 

- - - - -  

ค่ำวัสดุอุปกรณ์ 

สติกเกอร ์ 88ดวง  250 2.8  

กล่อง 50 ใบ  115 2.3  

รวม 5.1  

ค่ำสำธำรณูปโภค 

ค่าไฟ    -  

ค่าน้ า    -  

น้ ามันรถ    -  

ต้นทุนการผลิต = (ค่าวัตถุดิบ+ค่าแรงงาน+ค่าวัสดุอปุกรณ์+ค่าสาธารณูปโภค)/จ านวนหน่วยทีผ่ลิต 

                  = 13.4+0+5.1+0 = 18.5/7 กล่อง 
ต้นทุนการผลิตต่อหน่วย = 18.5/7=2.64 ต่อช้ิน 

 ( ตารางที่ 7.3 ต้นทุนการผลิต) 
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7.4 กำรวิเครำะห์ผังกำรผลิต 

จากการด าเนินงานสามารถเขียนกระบวนการผลิตออกเป็นแผนผังล าดับข้ันตอนการด าเนินงาน

และสามารถวิเคราะห์แผนผังการผลิตได้ดังตอ่ไปนี ้

                                                            

 

 

 

 

 

  

  

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

                                   

 

 

( ตารางที่ 7.4 การวิเคราะหผ์ังการผลิต)

1. ปั่นข้าวโอ๊ต 2นาที 2.น าสม้มาหั่นและคั่นเพ่ือเตรยีมไว2้ 

นาที 

3.น าแอปเป้ิลมาหั่นเป็นชิน้เลก็ 

ๆและป่ันใหล้ะเอียด 2 นาที 

6.น างาขาวกบังาด  ามาคั่วรอ 2 นาที 

 

4.น าอินทผาลมัอบแหง้มาหั่นเป็นชิน้เลก็ๆและน าไป

ป่ันผสมกบัแอปเป้ิลเป็นระยะเวลา 3 นาที 

 

แอปเป้ิลเป็นระยะเวลา 3 นาที 

7.น าข้าวโอ๊ตที่ปั่นเสรจ็กับผลไม้ทีป่ั่นเสรจ็แล้วมาผสม ให้เข้ากัน 4 นาที 
 

5.น าถัว่ไปป่ันผสมกบัแอปเป้ิลและอินทผาลมั
อบแหง้เติมน ้ าสม้ลงไปเลก็นอ้ย เพือ่ท่ีจะไดป่ั้น

สะดวกและใส่กลว้ยลงไปป่ันรวมกนัใหล้ะเอียด 3 

นาที 

 8.ใส่น ้ าผึ้งผสมลงไปแลว้คลุกใหเ้ขา้กนัอีกที3 นาที 

        9.น ามาป้ันเป็นลกูกลมๆ 10 นาที 

10.น ามาคลกุงาท่ีคั่วแลว้พกัไว ้5 นาที

แลว้ใสก่ลอ่งเพ่ือน าไปขาย 



37 
 

สามารถวิเคราะหเ์ครือข่ายการท างานได้ ดังนี้ 

  แผนภูมิการไหลของกระบวนการ 
 สรปุผล 
 กิจกรรม ปัจจุบัน หลงัปรับปรุง 

 
ลดลง 

ผลิตภัณฑ์/วัสดุ/พนกังาน ปฏิบัติงาน 
เคลื่อนย้าย   
ล้าช้า 
ตรวจสอบ 
เก็บ 

   

กิจกรรม: 
วิธีการท างาน:ปจัจบุัน/ปรับปรงุ 

ระยะทาง(เมตร)    

ระยะเวลา(นาท)ี รวม   

ค าอธิบาย ระยะ 
ทาง
(เมตร) 

เวลา 
(นาที) 

สัญลักษณ์  

        หมาย
เหต ุ

ปั่นข้าวโอ๊ต  2       
น าส้มมาหั่นและค่ันเพื่อเตรียมไว้ 2        

น าแอปเปิล้มาหั่นเป็นช้ินเล็ก ๆ
และปั่นให้ละเอียด  

 2   
 
  

     

น าอินทผาลัมอบแห้งมาหั่นเป็นช้ิน
เล็ก ๆและน าไปปั่นผสมกบัแอป
เปิล้ 

 3  
 

  

     

น าถ่ัวไปปั่นผสมกับแอปเปิ้ลและ
อินทผาลัมอบแหง้เติมน้ าส้มลงไป
เล็กนอ้ยเพื่อที่จะได้ปั่นสะดวก

 3    
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และใส่กล้วยลงไปปั่นรวมกันให้
ละเอียด  

น างาขาวกับงาด ามาค่ัวรอ    2        
น าข้าวโอ๊ตที่ปั่นเสรจ็กับผลไม้ที่
ปั่นเสรจ็แล้วมาผสมให้เข้ากัน  

 4  

  

     

ใส่น้ าผึ้งผสมลงไปแล้วคลุกใหเ้ข้า
กันข้อควรระวัง / ปัญหาควรใส่
น้ าผึ้งทลีะนิดเพื่อที่ขนมจะได้เข้า
กันและไม่เหนียวจนเกินไปวิธีการ
แก้ไขใส่น้ าผึ้งทีล่ะนิดและผสมให้
เข้ากันจนพอเหมาะ 

 3   
 
 

  

    

น ามาปั้นเป็นลกูกลมๆ   
ข้อควรระวัง / ปัญหาควรใช้ช้อน
ตวงตักแล้วมาปั้นเพราะจะได้ลกูที่
เท่ากัน  
วิธีการแก้ไขจะมี3คนที่ปั้นเพื่อที่
ขนมจะได้เท่ากัน 

 10  
 

  

     

น ามาคลุกงาที่คั่วแล้วพักไว้ แล้ว
ใส่กลอ่งเพื่อน าไปขาย 

 5        

         
รวม  36       

 

อัตราการผลิต =      การผลิต 
                              หน่วยการผลิต 

            =     36 

                    28 

                      = 1.29 นาที/ช้ิน 

                ( ตารางการวิเคราะหเ์ครือข่ายการท างาน ) 
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7.5 กำรวิเครำะห์กำรออกแบบกำรผลิต 

 จากการด าเนินงานสามารถเขียนล าดับข้ันตอนการผลิตได้ดังนี้ 

       กิจกรรม      รำยละเอียด      กิจกรรมท ำก่อน        ระยะเวลำ 

A ปั่นข้าวโอ็ต 
 

_ 2 

B น าส้มมาหั่นและค่ันเพื่อเตรียมไว้ _ 2 
C น าแอปเปิล้มาหั่นเป็นช้ินเล็ก ๆและ

ปั่นให้ละเอียด 
_ 2 

D น างาขาวกับงาด ามาค่ัวรอ A 2 
 
E 

น าอินทผาลัมอบแห้งมาหั่นเป็น 
ช้ินเล็กๆและน าไปปั่นผสมกับแอป
เปิล้    

 
C 

 
3 

 
 
F 

น าถ่ัวไปปั่นผสมกับแอปเปิ้ลและอินท
ผาลัมอบแห้งเตมิน้ าสม้ลงไปเล็กน้อย 
เพื่อทีจ่ะได้ปั่นสะดวกและใส่กล้วยลง
ไปปั่นรวมกันใหล้ะเอียด  

 
 
E 

   
 
3 

 
G 

น าข้าวโอ๊ตที่ปั่นเสรจ็กับผลไม้ที่ปัน่
เสร็จแล้วมาผสม ใหเ้ข้ากัน  

 
D,B,F 

 
4 

H ใส่น้ าผึ้งผสมลงไปแล้วคลุกใหเ้ข้ากัน
อีกท ี

 
G 

 
3 

I น ามาปั้นเป็นลกูกลมๆ H 10 
J น ามาคลุกงาที่คั่วแล้วพักไว้ I 5 

 

                                           (ตารางที่ 7.5 การเรียงล าดับก่อนหลังของกิจกรรม) 
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สามารถวิเคราะหเ์ครือข่ายการท างานได้ดังนี้ 
 
 
 
                 2   7     7    2 
     A,2                               D,2 
 
0     5                                  9       4 
     0                B,2                     2        9    G,3   12     12  H,3  15     15     I,10   25     25   J,5     
30 
0   7                                      9    9   9  9           12     12          15    15            25     25      
30 
0 
C,2                                         5     F,4 
    2   2       2                    5     5 
                   2          E,3   5       
 
( ภาพการวิเคราะห์การออกแบบการผลิตจากด าเนินงานสามารถเขียนล าดับข้ันตอนการผลิต) 



41 
 

7.6 กำรวำงแผนและควบคุมกำรผลิต  

            จากการด าเนินงานดงักล่าวสามารถใช้เทคนิค การหาเส้นทางวิกฤต (Ceitical Path Methcd : 
CPM) ในการวางแผนและครบคุมการผลิตได้ดังนี ้
 

กิจกรรม ระยะเวลา ES EF LS LF TF 
A 2 0 2 4 6 4 
B 2 0 2 6 8 6 
C 2 0 2 0 2 0 
D 2 2 4 6 8 4 
E 3 2 5 2 5 0 
F 3 5 8 5 8 0 
G 4 8 12 8 12 0 
H 4 12 15 12 15 0 
I 10 15 25 15 25 0 
J 5 25 30 25 30 0 

 
                                        ( ตารางที่ 7.6 วิเคราะห์เครือข่ายการท างาน )  
สรปุผล  
กิจกรรมที่ช้าได้ได้แก่ กิจกรรม A ช้าได ้4นาที,B ช้าได้ 6นาที,D ช้าได้ 4นาที 
กิจกรรมที่ช้าไม่ได้ ได้แก่ กิจกรรม C,E,F,G,H,I,J 
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7.7 กำรปรับผังกำรผลิต     

จากการด าเนินงานดงักล่าวสามารถปรบัผงัการผลิตได้ดังนี้ 
  แผนภูมิการไหลของกระบวนการ 
 สรปุผล 
 กิจกรรม ปัจจุบัน หลงัปรับปรุง 

 
ลดลง 

ผลิตภัณฑ์/วัสดุ/พนกังาน ปฏิบัติงาน 
เคลื่อนย้าย   
ล้าช้า 
ตรวจสอบ 
เก็บ 

   

กิจกรรม: 
วิธีการท างาน:ปจัจบุัน/ปรับปรงุ 

ระยะทาง(เมตร)    

ระยะเวลา(นาท)ี รวม   

ค าอธิบาย ระยะ 
ทาง
(เมตร) 

เวลา 
(นาที) 

สัญลักษณ์  

        หมาย
เหต ุ

ปั่นข้าวโอ๊ต  2       
น าส้มมาหั่นและค่ันเพื่อเตรียมไว้ 2        

น าแอปเปิล้มาหั่นเป็นช้ินเล็ก ๆและปั่นให้
ละเอียด  

 2   
 
  

     

น าอินทผาลัมอบแห้งมาหั่นเป็นช้ินเล็ก ๆและ
น าไปปั่นผสมกบัแอปเปิล้ 

 3  
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น าถ่ัวไปปั่นผสมกับแอปเปิ้ลและอินทผาลัม
อบแห้งเติมน้ าส้มลงไปเลก็น้อยเพื่อทีจ่ะได้ปั่น
สะดวกและใส่กล้วยลงไปปั่นรวมกันใหล้ะเอียด  

 3    
 

  

   

น างาขาวกับงาด ามาค่ัวรอ    2        
น าข้าวโอ๊ตที่ปั่นเสรจ็กับผลไม้ที่ปัน่เสรจ็แล้วมา
ผสมให้เข้ากัน  

 4  

  

     

ใส่น้ าผึ้งผสมลงไปแล้วคลุกใหเ้ข้ากันข้อควรระวัง 
/ ปัญหาควรใส่น้ าผึ้งทีละนิดเพื่อที่ขนมจะได้เข้า
กันและไม่เหนียวจนเกินไปวิธีการแก้ไขใส่น้ าผึ้งที่
ละนิดและผสมใหเ้ข้ากันจนพอเหมาะ 

 3   
 
 

  

    

น ามาปั้นเป็นลกูกลมๆ   
ข้อควรระวัง / ปัญหาควรใช้ช้อนตวงตักแล้วมา
ปั้นเพราะจะได้ลูกทีเ่ท่ากัน  
วิธีการแก้ไขจะมี3คนที่ปั้นเพื่อที่ขนมจะไดเ้ท่ากัน 

 5  
 

  

     

น ามาคลุกงาที่คั่วแล้วพักไว้ แล้วใส่กล่องเพือ่
น าไปขาย 

 3        

         
รวม  28       

อัตราการผลิต =      การผลิต 
                              หน่วยการผลิต 

                                        =     28      = 1 นาที/ช้ิน 

                         28 

( ตารางที่ 7.7 การปรับผังการผลิต ) 
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8. แผนกำรตลำด 

8.1 กลุ่มเป้ำหมำยทำงกำรตลำด 
สร้างแบรนด์ของสินค้าใหเ้ป็นที่รูจ้ักแกลู่กค้า โดยเน้นวัตถุดิบที่มปีระโยชน์ต่อสุขภาพ และเหมาะ

ส าหรับผู้ที่ดูแลสุขภาพ แพ็คเกจที่สวยงามสะดวกต่อผูบ้ริโภค ให้มีความแตกต่างและโดดเด่นจาก

ท้องตลาดทั่วไปเพื่อให้เป็นจุดดึงดูดของลูกค้า เพื่อใหลู้กค้าเกิดการกลับมาซื้อซ้ า 

 8.2 พ้ืนท่ีเป้ำหมำย 

          โรงพยาบาล,คลินิก ซึง่เป็นสถานที่ ทีม่ีลูกค้าที่อยู่ในภาวะเสี่ยงเรื่องสุขภาพหรือลูกค้าที่มปีัญหา

เกี่ยวกับสุขภาพที่เป็นโรคเกี่ยวกับระบบย่อยอาหาร ซึง่ลกูคา้กลุ่มนีจ้ะมกีารเลือกบริโภคอาหารที่ขับถ่าย

ง่าย จึงเหมาะกับผลิตภัณฑ์พาวเวอร์บอลดีท็อก 

8.3 กลยุทธ์ทำงกำรตลำด 

     8.3.1 กลยุทธ์ด้ำนผลิตภัณฑ์ 

     8.3.1.1 ตัวผลิตภัณฑ์ 

          พาวเวอร์บอลดีท็อก เป็นสินค้าที่มสี่วนผสมแปลกใหม่ เป็นผลิตภัณฑ์ขนมที่แตกต่างจาก

ท้องตลาดทั่วไป คุณสมบัติของพาวเวอรบ์อลดีท็อก ท ามาจากข้าวโอ๊ตและยังมสี่วนผสมหลกัของวัตถุดิบที่

น ามาใช้ ได้แก่ ส้ม, 

กล้วย, แอปเปิ้ล, งาขาว, งาด า, น้ าผึ้ง ,อินทผาลมั, ถ่ัว ผลไม้คือส้มที่มรีสชาติเปรี้ยวและยงัมสีรรพคุณที่

ช่วยในเรื่องของระบบการขับถ่าย(ดีทอ็กซ)์ของร่างกาย  มีคุณประโยชน์และมีคุณค่าทางโภชนาการ ที่

สามารถช่วยป้องกันโรคท้องผูกและกระตุ้นการขับของเสียออกจากร่างกายหรอืการดที็อก ข้อแตกต่าง

และจุดเด่นของสินค้า มีรสชาติทีเ่ป็นเอกลักษณ์ที่ได้จากการคิดค้นสูตรโดยเฉพาะของเรา            

       
(ภาพที่ 8.3.1 กลยุทธ์ด้านผลิตภัณฑ์) 
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8.3.2 กลยุทธ์ดำ้นรำคำ 

        ก าหนดราคาที่เหมาะสม โดยตัง้ให้เหมาะสมกับปรมิาณของสินค้าต่อหน่วย และ ค านึงถึง

ความสามารถในการซื้อ โดยไม่ถูกและแพงจนเกินไป มีการส ารวจราคาในท้องตลาด และค านวณต้นทุน

การผลิต ในการตั้งราคาสินค้าทีก่ลุม่ลูกค้าสามารถซื้อได้และสอดคล้องกบัลูกค้าเป้าหมาย โดยมีการตั้ง 

ราคาดังนี้ กล่องขนาด 150 กรัม ราคา 25 บาท  จัดโปรโมช่ัน 5 กล่อง แถมฟรี 1 กล่อง 

 
ภาพที่ 8.3.2 กลยุทธ์ด้านราคา 

 

8.3.3 กลยุทธ์ดำ้นช่องทำงกำรจัดจ ำหน่ำย 

1. การขายสินค้าผ่านช่องทางออนไลน ์

- สร้างเว็บ Page มีการรบัออเดอรจ์ากการขายในเพจ เพื่อเพิ่มช่องทางการขายออนไลน์ 

2. การขายสินค้าผ่านช่องทางออฟไลน ์

- ขายฝากผ่านหน้าร้าน ได้แก่ ร้านขายของช าแม่น้อย ,ร้านผลไมส้ดปั่น ,ร้านขายของข าเม็ดเงิน ,

ร้านนิจิซูชิ ตลาดรถไฟบุรรีัมย์, 
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8.3.4 กลยุทธ์ดำ้นส่งเสริมกำรตลำด 

        การโปรโมทสินค้าผ่าน Social Mediaต่างๆ เช่น เว็บเพจ เพือ่ใหเ้ป็นทีรู่้จกัของลูกค้า และ 

ลูกค้าสามารถเข้าถึงสินค้าได้โดยง่าย มีการจัดโปรโมช่ันในการขายดังนี ้

1. กล่องล่ะ 25 บาท 

2. โปรโมช่ัน 5 กล่อง แถมฟรี 1 กล่อง  

3. การจัดบริการจัดส่งสินค้าฟร ี

8.4 กิจกรรมหรือกำรด ำเนินกำรทำงกำรตลำด 

8.4.1 กำรออกแบบบรรจุภัณฑ์ ฉลำกสินค้ำ 

            
ภาพที่ 8.4.1 การออกแบบบรรจุภัณฑ์ ฉลากสินค้า 

 

 หลักการออกแบบบรรจุภัณฑ์ เป็นการออกแบบลักษณะเป็นกล่องสีเ่หลี่ยมผืนผ้า ซึง่เป็นกลอ่ง

กระดาษ และมกีารแปะฉลากสินค้าด้านหน้าของกล่อง บรรจุได้ประมาณ 4 ช้ินต่อกล่อง ฉลากสินค้าออก

แบบ ค านึกถึงลกัษณะของขนมเป็นรปูทรงกลมคล้ายกับรูปทรงของขนม สื่อให้เห็นว่าขนมเป็นรูปวงกลม 

เป็นพาวเวอร์บอลดีท็อ
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8.4.2 กำรวำงแผนกำรด ำเนินงำนทำงกำรตลำด 

 แผนการท างาน 

( ตารางท่ี 8.4.2  การวางแผนการด าเนินงาน)

สัปดาห์ เป้าหมาย 
(หน่วย : บาท) 

How/Where 

1 1,000 Online 

2 1,800 Online , ร้านขายของแม่นอ้ย 

3 2,200 Online , ร้านขายของแม่นอ้ย , ร้านซกัรีดเมด็เงิน 

4 2,800 Online , ร้านขายของแม่นอ้ย , ร้านซกัรีดเมด็เงิน,คลองถมไทยประกนั 

5 3,200 Online , ร้านขายของแม่นอ้ย , ร้านซกัรีดเมด็เงิน,คลองถมไทยประกนั,คลองถม
หนองแปบ 

6 3,800 Online , ร้านขายของแม่นอ้ย , ร้านซกัรีดเมด็เงิน,คลองถมไทยประกนั,คลองถม
หนองแปป,โรงพยาบาล 

7 4,200 Online , ร้านขายของแม่นอ้ย , ร้านซกัรีดเมด็เงิน,คลองถมไทยประกนั,คลองถม
หนองแปป,โรงพยาบาล,คลินิก 

8 4,900 Online , ร้านขายของแม่นอ้ย , ร้านซกัรีดเมด็เงิน,คลองถมไทยประกนั,คลองถม
หนองแปป,โรงพยาบาล,คลีนิค,ร้านน ้ าป่ันผลไมส้ดป่ัน 

9 5,400 Online , ร้านขายของแม่นอ้ย , ร้านซกัรีดเมด็เงิน,คลองถมไทยประกนั,คลองถม
หนองแปป,โรงพยาบาล,คลีนิค,ร้านน ้ าป่ันผลไมส้ดป่ัน,ถนนคนเดินเซาะกราว 

10 6,300 Online , ร้านขายของแม่นอ้ย , ร้านซกัรีดเมด็เงิน,คลองถมไทยประกนั,คลองถม
หนองแปป,โรงพยาบาล,คลีนิค,ร้านน ้ าป่ันผลไมส้ดป่ัน,ถนนคนเดินเซาะกราว
,ตลาดไนท ์

11 7,000 Online , ร้านขายของแม่นอ้ย , ร้านซกัรีดเมด็เงิน,คลองถมไทยประกนั,คลองถม
หนองแปป,โรงพยาบาล,คลีนิค,ร้านน ้ าป่ันผลไมส้ดป่ัน,ถนนคนเดินเซาะกราว
,ตลาดไนท,์คลองถน4แยกภทัร 
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8.5 แผนกำรขำยสินค้ำ 

 8.5.1 กำรขำยสินค้ำแบบออนไลน์ 

  8.5.1.1 ท่ีตั้งสถำนท่ี :100 หมู่ 18 บ้านทรัพย์สมบรูณ์ ต าบล อิสาน อ าเภอ เมอืงบุรรีัมย์ จังหวัด 

บุรรีัมย์ 31000 

https://www.facebook.com/Power-ball-detox-100874985235163 

รายละเอียด : ใช้ส าหรบัการโพตส์ขายสินค้า ประกอบด้วย ข้อความ รูปภาพ การตอบแชทลูกค้า  

 
( ภาพที่ 8.5.1 การขายสินค้าแบบออนไลน์) 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.facebook.com/Power-ball-detox-100874985235163
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8.5.1.2 กำรท ำโฆษนำทำง online  

   สัปดาห์ที่ 1 เปิดรับออเดอร์ และโษณาผลิตภัณฑ์ สรรพคุณของขนม  

 
( ภาพที่ 8.5.1.2 การขายสินค้าแบบออนไลน์) 

สัปดาหท์ี่ 2 เปิดรบัออเดอร์ และโษณาผลิตภัณฑ์  

 
( ภาพที่ 8.5.1.2  การขายสินค้าแบบออนไลน)์ 
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สัปดาหท์ี่ 3 เปิดรบัออเดอร์ และโษณาผลิตภัณฑ์ และมีโปรโมช่ัน ช้ือ5ฟรี1 

 
( ภาพที่ 8.5.1.2  การขายสินค้าแบบออนไลน)์ 

 

สัปดาหท์ี่ 4 เปิดรบัออเดอร์ และโษณาผลิตภัณฑ์ และมีโปรโมช่ัน ช้ือ5ฟรี1 

 
( ภาพที่ 8.5.1.2  การขายสินค้าแบบออนไลน)์ 
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สัปดาหท์ี่ 5 เปิดรบัออเดอร์ และโษณาผลิตภัณฑ์ และมีโปรโมช่ัน ช้ือ5ฟรี1

 
( ภาพที่ 8.5.1.2  การขายสินค้าแบบออนไลน)์ 

 

สัปดาหท์ี่ 6 เปิดรบัออเดอร์ และโษณาผลิตภัณฑ์  

 
( ภาพที่ 8.5.1.2  การขายสินค้าแบบออนไลน)์ 
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สัปดาหท์ี่ 7 เปิดรบัออเดอร์ และโษณาผลิตภัณฑ์  

 
( ภาพที่ 8.5.1.2  การขายสินค้าแบบออนไลน)์ 

 

สัปดาหท์ี่ 8  เปิดรับออเดอร์ และโษณาผลิตภัณฑ์ และมีโปรโมช่ัน ช้ือ5ฟรี1 

 
( ภาพที่ 8.5.1.2  การขายสินค้าแบบออนไลน)์ 
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สัปดาหท์ี่ 9 เปิดรบัออเดอร์ และโษณาผลิตภัณฑ์ และมีโปรโมช่ัน ช้ือ5ฟรี1 

 
( ภาพที่ 8.5.1.2   การขายสินค้าแบบออนไลน์) 

สัปดาหท์ี่ 10  เปิดรับออเดอร์ และโษณาผลิตภัณฑ์  

 
( ภาพที่ 8.5.1.2  การขายสินค้าแบบออนไลน)์ 
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สัปดาหท์ี่ 11  เปิดรับออเดอร์ และโษณาผลิตภัณฑ์ และมโีปรโมช่ัน ช้ือ5ฟรี1 

 
( ภาพที่ 8.5.1.2   การขายสินค้าแบบออนไลน์) 
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8.5.2 กำรขำยแบบออฟไลน์ 

ที่ตั้งสถานที่ : ร้านขายฝากผ่านหน้าร้าน ได้แก่ ร้านขายของช าแม่น้อย ,ร้านผลไม้สดปั่น ,ร้านขายของข า

เม็ดเงิน  

รายละเอียด : เป็นการท าการตลาดแบบเฉพาะเจาะจงในพืน้ที่นั้นๆ จึงได้น าการขายแบบออฟไลนม์าใช้ใน 

การขายสินค้า เพื่อให้ผูบ้รโิภคหรือกลุม่ลูกค้าเป้าหมายได้เหน็ถึงสินค้าจริง ทดสอบกอ่นซื้อได ้

และสอบถามข้อมลูกบัผู้ขายได้โดยตรง เพื่อสร้างความน่าเช่ือถือให้มากยิง่ข้ึน 

ที่ตั้งสถานที่ : ร้านขายของช าแม่น้อย 

 
( ภาพที่ 8.5.2  การขายแบบออฟไลน)์ 
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ที่ตั้งสถานที่ : ร้านผลไม้สดปั่น 

 
( ภาพที่ 8.5.2 การขายแบบออฟไลน์) 
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8.5.3 กำรส ำรวจควำมต้องกำรของลูกค้ำ 

จากการสอบถามความต้องการของลูกค้าจ านวน 20 คน พบว่าเป็นเพศชาย 10 คน คิดเป็นร้อย
ละ 50 และเพศหญิงจ านวน 10 คน คิดเป็นร้อยละ 50 จากการส ารวจพบว่าส่วนใหญ่ของผู้ตอบ
แบบสอบถาม มีความพึงพอใจโดยรวมมาก ค่าเฉลี่ย 3.8 เมือ่แยกเป็นภาพรวม พบว่าด้านปัจจัยด้าน
ผลิตภัณฑ์มีความพอใจโดยรวมในระดบัมาก 3.8และปัจจัยด้านราคามีความพอใจในระดับมาก(3.8 
 
1.สถำนะภำพท่ัวไป (ข้อมูลจากผูก้รอกแบบสอบถาม) 
  1.1เพศ     ชาย                    จ านวน  10    คน   ร้อยละ 50 
                         หญิง                   จ านวน  10    คน             ร้อยละ 50 

1.2อายุ    ต่ ากว่า 10 ปี           จ านวน   0     คน            ร้อยละ0  
               10-20 ป ี                จ านวน   4     คน   ร้อยละ20  
              20-30 ป ี                จ านวน   7     คน      ร้อยละ35 
            มากกว่า 30ปี            จ านวน   9    คน            ร้อยละ45 
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แบบสอบถำมควำมคิดเห็น 

พฤตกิรรมกำรเลือกซ้ือพำวเวอร์บอลดีท็อก 

 

  ค ำชี้แจง: แบบสอบถำมน้ีจัดท ำขึ้นเพ่ือใช้เป็นเครื่องมือในกำรวิจัยและเก็บรวบรวมข้อมูลเกี่ยวกับ

ควำมคิดเห็น ทัศนคติ 

รำยละเอียด: แบบสอบถำมมีท้ังหมด 2 ส่วน ดังน้ี (โปรดท ำทุกส่วน) 

                     ส่วนท่ี 1 : ข้อมูลท่ัวไปเกี่ยวกับลักษณะประชำกรศำสตร ์

                     ส่วนท่ี 2: พฤติกรรมกำรซื้อผลิตภัณฑ์พำวเวอร์บอลดีท็อกและปัจจัยทำงด้ำน

กำรตลำดท่ีมีผลต่อกำรตัดสินใจซื้อของผู้บริโภค 

**หมำยเหตุ : กรุณำตอบแบบสอบถำมอย่ำงละเอียดและตรงตำมควำมเป็นจริง** 

ส่วนที่ 1 : ข้อมูลทั่วไปเกี่ยวกบัลกัษณะทำงประชำกรศำสตร์ 

1.1 เพศ 

   ชาย           หญิง 

1.2 อำย ุ

   ต่ ากว่า 10 ปี         10-20 ปี          20-30 ปี           มากกว่า 30 ปี 

1.3ระดับกำรศึกษำ 

ต่ ากว่ามัธยมศึกษา      มัธยมศึกษา        ปวส/อนุปริญญา         ปริญญาตร ี

สูงกว่าปริญญาตร ี
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1.4 สถำนะภำพ 

โสด            สมรส 

1.5 อำชีพ  

   ข้าราชการ – รัฐวิสาหกิจ         พนักงานบริษัท            ธุรกิจส่วนตัว                พ่อบ้าน 

/ แม่บ้าน 

 นักเรียน / นักศึกษา             อื่นๆ (โปรดระบุ) ………………….. 

1.6 รำยได้ต่อเดือน  

  ต่ ากว่า 5,000 บาท         5,000 - 10,000 บาท           10,000 - 20,000 บาท           

  20,000 - 30,000 บาท           30,000 บาทข้ึนไป 

ส่วนที่ 2: พฤตกิรรมกำรซื้อผลติภณัฑพ์ำวเวอรบ์อลดีท็อกและปัจจัยทำงด้ำนกำรตลำดที่มี

ผลต่อกำรตัดสนิใจซ้ือของผูบ้ริโภค 

2.1 คุณทำนพำวเวอร์บอลดีท็อกบ่อยแค่ไหน  

 ไม่กินเลย       1 - 2 ครั้ง / อาทิตย์     3 - 4 ครั้ง / อาทิตย์        5 - 6 ครั้ง / อาทิตย์ 

  มากกว่า 6 ครั้ง / อาทิตย์ 

2.2 คุณซื้อพำวเวอร์บอลดีท็อกเพ่ืออะไร (เลือกได้มำกกว่ำ 1 ค ำตอบ)  

  ซื้อทานเอง        ซื้อทานกับเพือ่นเป็นกลุม่        ซื้อให้บตุรทาน         อื่นๆ (โปรด

ระบ)ุ………….. 

2.3 หำกคุณต้องกำรจะซื้อพำวเวอร์บอลดีท็อก คุณจะซื้อท่ีไหน (ตอบได้มำกกว่ำ 1 ค ำตอบ)  

  ร้านขายของช าทั่วไป          ตลาดนัด           อื่นๆ (โปรดระบุ) 
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2.4 คุณคิดว่ำรำคำพำวเวอร์บอลดีท็อก ควรจะอยู่ในรำคำประมำนเท่ำไร  

    น้อยกว่า 10 บาท        10 - 15 บาท         15 - 20 บาท         20 - 25 บาท    

    มากกว่า 25 บาท 

2.5 สำเหตุอะไรท่ีท ำให้คุณทำนพำวเวอร์บอลดีท็อก 

 อร่อย       มีประโยชน์         รองท้องบรรเทาความหิว           เค้ียวเพลินๆ           

ความเคยชิน 

 อื่นๆ (โปรดระบุ)…………………………. 

 

 
ปัจจัยด้ำนผลิตภัณฑ์ท่ีมีผลต่อกำรตัดสินใจซื้อพำวเวอร์บอลดีท็อกของคุณ 

 ระดับคะแนน  มาก

ที่สุด 

5 

มาก 

 

4 

ปาน

กลาง 

3 

น้อย 

 

2 

ไม่มีผลเลย 

 

1 

บรรจุภัณฑ ์      

รสชาติ        

ปริมาณ          

ช่ือเสียงของแบรนด์สินค้า      

โปรโมช่ัน / ของแถม      

คุณค่าทางอาหาร      

ความแปลกใหม ่      

ราคา         

ปลอดสารพิษ      
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ปัจจัยด้ำนรำคำท่ีมีผลต่อกำรตัดสินใจซื้อพำวเวอร์บอลดีท็อกของคุณ 

ระดับคะแนน มาก

ที่สุด 

5 

  มาก 

 

4 

ปาน

กลาง 

3 

น้อย 

 

2 

ไม่มีผลเลย 

 

1 

ราคาเหมาะสมกับคุณภาพ      

ราคาเหมาะสมกับคุณประโยชน ์      

ราคาเหมาะสมกับปรมิาณ      

ราคาไม่แพงเมื่อเทียบกบัแบรนด์อื่น      

ราคาสินค้าคงที ่      
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9. แผนกำรเงิน  

9.1 ประมำณกำรในกำรลงทุน 

ล ำดับ รำยกำร ทุนของเจ้ำของ เงินร่วมลงทุน เงินกู้ รวมมูลค่ำ 

1 ลงทุนครั้งที่1 กลุ่มผู้ประการ           1,200  -      1,200  

  รวมมูลค่าการลงทุนทั้งสิน        1,200  
(ตารางที่9.1 ประมาณการในการลงทุน) 

9.2 ทรัพย์สินท่ีใช้ในกำรประกอบธุรกิจในปัจจุบัน 

ล ำดับ รำยกำร กำรใช ้ รำคำทุน อำย ุ

1 เตาแก็ส ใช้ส าหรบัค่ัวงา - - 

2 กะละมัง ใช้ส าหรบัใส่ของเพื่อที่จะคลุกให้เข้ากัน - - 

3 มีด ใช้ส าหรบัหั่นส้มแอปเปิ้ลและอินทผาลัม - - 

4 กระทะ ใช้ส าหรบัไว้ค่ัวงา - - 

5 ช้อน ใช้ส าหรบัค่ัวงา - - 

6 ถ่ัวตวง ใช้ส าหรบัตวงข้าวโอ๊ต - - 

7 เขียง ใช้ส าหรบัหั่นส้มแอปเปิ้ลและอินทผาลัม - - 

8 ถาด ใช้ส าหรบัจัดเรียงขนมพักไว้ - - 

รวมมูลค่ำสินทรัพย์ท่ีใช้ในกำรประกอบธุรกิจ 
( ตารางที่ 9.2 ทรัพยส์ินที่ใช้ในการประกอบธุรกจิในปัจจุบัน ) 
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9.3 ประมำณกำรเป้ำหมำยและรำยได้จำกกำรขำยสินค้ำ 

( ตารางที่ 9.3 ประมาณการเป้าหมายและรายได้จากการขายสินค้า ) 

 

 

( ภาพกราฟการประมาณเป้าหมายและยอดขาย )  

 

 

 

 

0

1000

2000

3000

4000

5000

6000

7000

8000

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11

ประมาณการเป้าหมายและรายไดจ้ากการขายสนิคา้

สปัดาห์ เป้าหมาย ยอดขาย

สัปดำห์   

เป้ำหมำย 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 รวม 
     
1,000  

     
1,800  

     
2,200  

     
2,800  

     
3,200  

     
3,800  

     
4,200  

     
4,900  

     
5,400  

     
6,300  

     
7,000  

     
42,600  

รำยได ้
     
1,000  

     
1,800  

     
2,200  

     
2,600  

     
2,700  

     
3,800  

     
4,200  

     
4,900  

     
5,625  

     
6,375  

     
7,025  

     
42,225  
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9.4 รำยกำรทำงบัญชี 
 

วันท่ี รำยกำร รหัส เลขที่

ใบเสร็จ 

เงินสด เงินฝำกธนำคำร 

รับ จ่ำย คงเหลือ ฝำก ถอน คงเหลือ 

5/12/2563 ลงทุน 301      1,200      1,200        

  กล้วย 501 101   29         

  ถ่ัว 501 101   42         

  อินทผาลัม 501 101   99         

  น้ าผึ้ง 501 101   70         

  ถุงมือ 503 101   45         

  กล่อง 503 101   85         

  รวม       370     830        

8/12/2563 ขายพาวเวอร์

บอลดที็อก 40

กล่อง 

401      1,000       

1,830  

      

week1 

9/12/2563 ข้าวโอ๊ต 501 102   69         

  แอปเปลิ 501 102   89         

  ส้ม 501 102   69         

  งาขาว 501 102   69         

  งาด า 501 102   62         

  สติกเกอร ์ 503 102   250         
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  กล่อง 503 102   85         

  รวม       693  1,137        

16/12/2563 ขายพาวเวอร์

บอลดที็อก 72

กล่อง 

401      1,800      2,937        

17/12/2563 ฝากธนาคาร 102      1,000    1,937          1,000      

18/12/2563 ฝากธนาคาร 102      1,800     137          1,800        2,800  

week2 

19/12/2563 ส้ม 501 103   25         

  แอปเปลิ 501 103   20         

  กล่อง 503 103   85         

  รวม       130        7        

23/12/2563 ขายพาวเวอร์

บอลดที็อก   

88กล่อง 

      2,200     2,207        

23/12/2563 ฝากเงินธนาคาร 102      2,200          7          2,200         5,000  

week3 

24/12/2563 ข้าวโอ๊ต 501 104   70         

  กล่อง 503 104   85         

  กล้วย 501     0         

  รวม       155 7       

25/12/2563 ดอกเบี้ยจาก

ธนาคาร 

201         0.21    5,000.21  
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28/12/2563 ถอนเงิน 302       207   200  4,800.21  

30/12/2563 ขายพาวเวอร์

บอลดที็อก104

กล่อง 

401      2,600            

  ฝากเงินธนาคาร 102      2,600  52         2,600     7,400.21  

Week4 

31/12/2563 แอปเปลิ 501 105   52         

  ส้ม 501 105   30         

  ถ่ัว 501 105   40         

  กล้วย 501 105   0         

  กล่อง 503 105   85         

  รวม       207         

6/1/2564 ขายพาวเวอร์

บอลดที็อก 108

กล่อง 

401      2,700      2,700        

  เงินสด 101       400       

  รวมเงินสด         452       

7/1/2564 ฝากธนาคาร 103      2,300  245         2,300     9,700.21  

week5 

14/1/2564 ถอนเงิน 302         1,245         1,000   8,700.21  

  ข้าวโอ๊ต 501 106   140         

  แอปเปลิ 501 106   53         

  ส้ม 501 106   30         
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  ถ่ัว 501 106   40         

  กล่อง 503 106   255         

  รวม       518    727        

15/1/2564 ขายพาวเอวร์

บอลดที็อก 152 

กล่อง 

       3,800      4,527        

  ฝากเงินธนาคาร 102     3,500    1,027          3,500    12,200.21  

week6 

16/1/2564 ข้าวโอ๊ต 501 107   140         

  แอปเปลิ 501 107   53         

  ส้ม 501 107   35         

  ถ่ัว 501 107   42         

  งาขาว 501 107   69         

  งาด า 501 107   62         

  กล่อง 503 107   255         

  รวม       656     371        

20/1/2564 ขายพาวเวอร์

บอลดที็อก 168

กล่อง 

       4,200      4,571        

21/1/2564 ฝากเงินธนาคาร 102      4,200      371          4,200    16,400.21  

week7 

25/1/2564 ถอนเงิน 302         1,371         1,000  15,400.21  

  ข้าวโอ๊ต 501 108   210         
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  ถ่ัว 501 108   42         

  แอปเปลิ 501 108   40         

  กล่อง 503 108   255         

  รวม       547     824        

27/1/2564 ขายพาวเวอร์

บอลดที็อก 196 

กกล่อง 

401      4,900      5,724        

28/1/2564 ฝากเงินธนาคาร 102      4,900      824        4,900    20,300.21  

week8 

1/2/2564 ช้าวโอ๊ต 501 109   140         

  ถ่ัว 501 109   42         

  แอปเปลิ 501 109   40         

  ส้ม 501 109   30         

  งาขาว 501 109   65         

  งาด า 501 109   58         

  กล่อง 503 109   340         

  รวม       715     109        

3/2/2564 ขายพาวเวอร์

บอลดที็อก225 

กล่อง 

401      5,625      5,734        

4/2/2564 ฝากเงินธนาคาร 102      5,600      134          5,600    25,900.21  

week9 

8/2/2564 แอปเปลิ 501 110   30         
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  อินทผาลัม 501 110   99         

  กล่อง 503 110   255         

  รวม       384 -   250        

10/2/2564 ขายพาวเวอร์

บอลดที็อก 255 

กล่อง 

401      6,375      6,125        

13/2/2564 ฝากเงินธนาคาร 102      6,000      125          6,000    31,900.21  

week10 

14/2/2564 อินทผาลัม 501 111   90         

  ข้าวโอ๊ต 501 111   85         

  ถ่ัว 501 111   40         

  งาด า 501 111   30         

  กล่อง 503 111   255         

  รวม       500 -   375        

17/2/2564 ขายพาวเวอร์

บอลดที็อก 281 

กล่อง 

401      7,025      6,650        

19/2/2564 ฝากเงินธนาคาร 102      6,650              

-    

        6,650    38,550.21  
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9.5 รำยกำรทำงกำรเงิน 

 

                                    (ภาพที่  9.5 รายการทางการเงิน) 
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9.6 งบก ำไรขำดทุน 

   
พำวเวอร์บอลดีท็อก  

 

   
งบก ำไรขำดทุน  

 

   
ส ำหรับระยะเวลำ 5 สัปดำห์  

 

     

หน่วย:
บาท 

รายได ้                                                                                                                        

        รายได้จากการขาย  
  

      
10,300  

ค่าใช้จ่าย  
    

         ค่าใช้จ่ายในการผลิต                                      
      
1,555   

รวมค่าใช้จ่าย                                                                          
       
1,555  

ก าไรสุทธิ  
   

       
8,745  
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พำวเวอร์บอลดีท็อก 

   
งบก ำไรขำดทุน  

 

   
ส ำหรับระยะเวลำ 11สัปดำห์  

 

      

     

หน่วย:
บาท 

 
     

รายได ้                                                                                                                        
รายได้จาก
ดอกเบี้ย  

   
0.21 

        รายได้จากการขาย  
  

  
42,225.21  

ค่าใช้จ่าย  
    

         ค่าใช้จ่ายในการผลิต                                      
      
4,875   

รวมค่าใช้จ่าย                                                                          
       
4,875  

ก าไรสุทธิ  
   

  
37,350.21  
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งบแสดงฐำนะทำงกำรเงิน 

   
ส ำหรับระยะเวลำ 5 สัปดำห์  

 

     

หน่วย:
บาท 

  
    

สินทรพัย์
หมุนเวียน  

    

      เงินสด    
   

  245 

เงินฝากธนาคาร   
   

       
9,700  

รวมสินทรัพยห์มุนเวียน  
  

       
9,945  

หนี้สินและส่วนของเจ้าของ  
   

ส่วนของเจ้าของ  
    

ทุน  
   

1200 
      บวก  ก าไร
สุทธิ  

   

       
8,745  

รวมส่วนของ
เจ้าของ  

   

       
9,945  
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งบแสดงฐำนะทำงกำรเงิน 

   

ส ำหรับระยะเวลำ 11 
สัปดำห์  

 

     

หน่วย:
บาท 

  
    

สินทรพัย์
หมุนเวียน  

    

      เงินสด    
   

0 

เงินฝากธนาคาร   
   

  
38,550.21  

รวมสินทรัพยห์มุนเวียน  
  

  
38,550.21  

หนี้สินและส่วนของเจ้าของ  
   

ส่วนของเจ้าของ  
    

ทุน  
   

1200 
      บวก  ก าไร
สุทธิ  

   

  
37,350.21  

รวมส่วนของ
เจ้าของ  

   

  
38,550.21  
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9.8 กำรวิเครำะห์อัตรำส่วนทำงกำรเงิน 

รำยกำรกำรวิเครำะห์ 5สัปดำห์ 11สัปดำห์ 

กำรวัดควำมสำมำรถในกำรบริหำรงำน 
    

อัตราส่วนผลตอบแทนต่อสินค้า(ROA)  87.93%  96.88% 

อัตราส่วนผลตอบแทนต่อส่วนของผู้ถือหุ้น(ROE)  87.938%  96.88% 

อัตราก าไรข้ันต้น(เปอร์เซ็นต์)  84.90%  88.45% 

อัตราก าไรจากการด าเนินการ(เปอร์เซ็นต์)  84.90%  88.45% 

อัตราก าไรสุทธิ(เปอร์เซ็นต์)  84.90%  88.45% 
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9.9 กำรวิเครำะห์รำยได้เปรียบเทียบกับต้นทุนกำรผลิต 

9.9.1วิเครำะห์รวมรำยไดแ้ละค่ำใช้จำ่ย 

กำรวิเครำะห์รำยได้เปรียบเทียบกับต้นทุนกำรผลิต 

  

สัปดำห์ 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 รวม 
รายได้
(401) 

     
1,000  

     
1,800  

     
2,200  

     
2,800  

     
3,200  

     
3,800  

     
4,200  

     
4,900  

     
5,400  

     
6,300  

     
7,000  

   
42,600  

ต้นทุน
(501) 199 358 45 70 122 263 401 292 375 129 245 

     
2,499  

ต้นทุน
(502) - - - - - - - - - - - - 
ต้นทุน
(503) 130 335 85 85 85 255 255 255 340 255 255 

     
2,335  

 (ตารางที่ 9.9.1 การวิเคราะหร์ายได้เปรียบเทียบกับต้นทุนการผลิต) 

 

(ภาพกราฟแสดงปริมาณการรายได้และต้นทุนขาย) 

 

0

50

100

150

200

250

300

350

400

- - - - - - - - - -

199 358 45 70 122 263 401 292 375 129 245

1,000 1,800 2,200 2,600 2,700 3,800 4,200 4,900 5,625 6,375 7,025

ชื่อแผนภูมิ
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9.9.2 วิเครำะห์รำยไดเ้ปรียบเทียบต้นทุน501 

สัปดาห ์ 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 รวม 

รายได ้
    
1,000  

    
1,800  

    
2,200  

    
2,600  

    
2,700  

    
3,800  

    
4,200  

    
4,900  

    
5,625  

    
6,375  

    
7,025  

  
42,225  

ต้นทุน
501 199 358 45 70 122 263 401 292 375 129 245 

    
2,499  

(ภาพที่9.9.2 การเปรียบเทียบต้นทุน501) 

 

(ภาพกราฟแสดงการเปรียบเทียบรายได้และต้นทุน501) 

 

 

 

 

 

 

 

0
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1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11

วิเคราะหร์ายไดเ้ปรยีบเทียบตน้ทนุ501

สปัดาห์ รายได้ ตน้ทนุ
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วิเครำะห์รำยได้เปรียบเทียบต้นทุน503 

ภาพตารางเปรียบเทียบต้นทุน503 

 

 

ภาพกราฟ เปรียบเทียบต้นทุน503 

 

 

 

 

 

 

 

 -

 1,000

 2,000

 3,000

 4,000

 5,000

 6,000

 7,000

 8,000

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11

ชื่อแผนภูมิ

รายได(้401) ตน้ทนุ(503)

สัปดำห์ 
รำยได ้ 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 รวม 

     
1,000  

     
1,800  

     
2,200  

     
2,800  

     
3,200  

     
3,800  

     
4,200  

     
4,900  

     
5,400  

     
6,300  

     
7,000  

    
42,600  

ต้นทุน 329 693 130 155 207 518 656 547 715 384 500      
4,834  
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10. แผนฉุกเฉินหรือแผนประเมินควำมเสี่ยง 
ล ำดับ ลักษณะปัญหำหรือควำมเสี่ยง ผลกระทบท่ีจะเกิดขึ้น แนวทำงในกำร

แก้ไข 
1 เนื่องจากเป็นสินค้าใหม่ท าให้ยังไม่

เป็น ที่รูจ้ักของลกูค้า 
เข้าถึงลูกค้าได้ยากเพราะ
ลูกค้ายังไมรู่้จักสินค้าของเรา 

น าสินค้าไปใหลู้กค้า
ลอง ชิมและมีการตั้ง
เพจ Facebook 
เพื่อใหส้ินค้า เป็นที่
รู้จักและลูกค้า 
เข้าถึงสินค้าได้ง่าย 

2  การควบคุมคุณภาพรสชาติไม่ได้เช่น 
ส้ม มีรสเปรี้ยวบ้างหวานบ้าง 

 รสชาติอาหารที่ เปลี่ยนไป
เล็กนอ้ย 

 ใส่น้ าผึ้งเพื่อปรับ
รสชาติให้ เข้ากัน 
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ภำคผนวก 
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ภำพประกอบกำรดำเนนิงำน (รำยสปัดำห์)  
สัปดำห์ท่ี 1  

1.โพตส์ขายสินค้าผ่านหน้าเพจ Facebook  

2.เปิดรบัออเดอร์ก่อนล่วงหน้ากอ่นผลิต  

3.นาเสนอให้กับกลุม่ลกูค้าใหม่  

4.ทดสอบรสชาติที่ลกูค้าพึ่งพอใจ โดยการให้ลูกค้าชิม  

5.นาเสนอจุดเด่นของตัวสินค้า  

6.จัดหาแหล่งวัตถุดิบที่ใกลเ้คียง ที่ต้นทุนถูกกว่า  

7.ผลิตสินค้าตามออเดอร์  

8.แพ็คสินค้าและพร้อมส่งให้กับลูกค้า  

9.สรปุยอดในการขายแตล่ะสปัดาห์ ทกุๆ วันพุธ ยอดขาย = 1,000 บาท 

 
(ภาพการด าเนินงานในสปัดาห์ที่ 1) 
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สัปดำห์ท่ี 2  

1.โพตส์ขายสินค้าผ่านหน้า Facebook  ส่วนตัว 

2.โพตส์ขายสินค้าหน้าเพจหลัก  

3.นาเสนอจุดเด่นของตัวสินค้า  

4.เปิดรบัออเดอร์ก่อนล่วงหน้ากอ่นผลิต  

5.จัดหาวัตถุดิบ เพื่อทาการผลิต  

6.ผลิตสินค้าตามออเดอร์  

7.แพ็คสินค้าและพร้อมส่งให้กับลูกค้า  

8.สรปุยอดในการขายแตส่ัปดาห์ ทกุๆ วันพุธ ยอดขาย = 1,800 บาท 

   

                                            
(ภาพการด าเนินงานในสปัดาห์ที่ 2) 
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สัปดำห์ท่ี 3  

1.โพตส์ขายสินค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว ของแต่ละสมาชิก  

2.โพตส์ขายสินค้าหน้าเพจหลัก  

3.นาเสนอจุดเด่นของตัวสินค้า  

4.จัดหาวัตถุดิบ เพื่อทาการผลิต  

5.ผลิตสินค้าตามออเดอร์  

6.แพ็คสินค้าและพร้อมส่งให้กับลูกค้า  

8.สรปุยอดในการขายแตล่ะสปัดาห์ ทกุๆ วันพุธ ยอดขาย = 2,200 บาท 

                                                               
 

                                                   

                               (ภาพการด าเนินงานในสัปดาห์ที่ 3) 
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สัปดำห์ท่ี 4  

1.โพตส์ขายสินค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว ของแต่ละสมาชิก  

2.โพตส์ขายสินค้าหน้าเพจหลัก  

3.เปิดรบัออเดอร์ก่อนล่วงหน้ากอ่นผลิต  

4.จัดหาวัตถุดิบ เพื่อทาการผลิต  

5.ผลิตสินค้าตามออเดอร์  

6.แพ็คสินค้าและพร้อมส่งให้กับลูกค้า  

7.สรปุยอดในการขายแตล่ะสปัดาห์ ทกุๆ วันพุธยอดขาย = 2,600 บาท  

               
 

                                        (ภาพการด าเนินงานในสปัดาห์ที่ 4) 
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สัปดำห์ท่ี 5  

1.โพตส์ขาย  

สินค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว ของแต่ละสมาชิก  

2.เปิดรบัออเดอร์ก่อนล่วงหน้ากอ่นผลิต  

3.หากลุม่ลกูค้าใหม่ๆ เพิม่เติม  

4.จัดหาวัตถุดิบ เพื่อท าการผลิต  

5.ผลิตสินค้าตามออเดอร์  

6.แพ็คสินค้าและพร้อมส่งให้กับลูกค้า  

7.สรปุยอดในการขายแตล่ะสปัดาห์ ทกุๆ วันพุธ ยอดขาย = 2,700 บาท  

                              
                        (ภาพการด าเนินงานในสัปดาหท์ี่ 5) 
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สัปดำห์ 6  

1.โพตส์ขายสินค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว ของแต่ละสมาชิก  

2.เปิดรบัออเดอร์ก่อนล่วงหน้ากอ่นผลิต  

3.จัดหาวัตถุดิบ เพื่อทาการผลิต  

4.ผลิตสินค้าตามออเดอร์  

5.แพ็คสินค้าและพร้อมส่งให้กับลูกค้า  

6.สรปุยอดในการขายแตล่ะสปัดาห์ ทกุๆ วันพุธ ยอดขาย = 3,800 บาท  

 
                          (ภาพการด าเนินงานในสัปดาห์ที่ 6) 
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สัปดำห์ท่ี 7  

1.โพตส์ขายสินค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว ของแต่ละสมาชิก  

2.เปิดรบัออเดอร์ก่อนล่วงหน้ากอ่นผลิต  

3.หากลุม่ลกูค้าใหม่ๆ เพิม่เติม  

4.จัดหาวัตถุดิบ เพื่อทาการผลิต  

5.ผลิตสินค้าตามออเดอร์  

5.แพ็คสินค้าและพร้อมส่งให้กับลูกค้า  

6.สรปุยอดในการขายแตล่ะสปัดาห์ ทกุๆ วันพุธ ยอดขาย = 4,200 บาท  

     
 

    (ภาพการด าเนินงานในสปัดาหท์ี่ 7) 
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สัปดำห์ท่ี 8  

1.โพตส์ขายสินค้าผ่านหน้า Facebook  

2.โพตส์ขายสินค้าหน้าเพจหลัก  

3.เปิดรบัออเดอร์ก่อนล่วงหน้ากอ่นผลิต  

4.จัดหาวัตถุดิบ เพื่อทาการผลิต  

5.ผลิตสินค้าตามออเดอร์  

6.แพ็คสินค้าและพร้อมส่งให้กับลูกค้า  

7.สรปุยอดในการขายแตล่ะสปัดาห์ ทกุๆ วันพุธ ยอดขาย = 4,900 บาท 

 

 
 

(ภาพการด าเนินงานในสปัดาห์ที่ 8) 
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สัปดำห์ท่ี 9  

1.โพตส์ขายสินค้าผ่านหน้า Facebook  

2.โพตส์ขายสินค้าหน้าเพจหลัก  

3.รักษาคุณภาพของสินค้า  

4.รักษากลุ่มลกูค้าเดิม  

5.ผลิตสินค้าตามออเดอร์  

6.แพ็คสินค้าและพร้อมส่งให้กับลูกค้า  

7.สรปุยอดในการขายแตล่ะสปัดาห์ ทกุๆ วันพุธ ยอดขาย = 5,625 บาท  

 
                                                           

(ภาพการด าเนินงานในสปัดาห์ที่ 9) 
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สัปดำห์ท่ี 10  

1.โพตส์ขายสินค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว ของแต่ละสมาชิก  

2.โพตส์ขายสินค้าหน้าเพจหลัก  

3.เปิดรบัออเดอร์ก่อนล่วงหน้ากอ่นผลิต  

5.ท าการผลิตสินค้าตามออเดอร์และจัดสง่ให้กบัลกูค้า  

6.สรปุยอดในการขายแตล่ะสปัดาห์ ทกุ ๆ วันพุธ ยอดขาย = 6,375 บาท  

             
 

 

         (ภาพการด าเนินงานในสัปดาหท์ี่ 10) 
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สัปดำห์ท่ี 11  

1.โพตส์ขายสินค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว ของแต่ละสมาชิก  

2.เปิดรบัออเดอร์ก่อนล่วงหน้ากอ่นผลิต  

3.จัดหาวัตถุดิบ เพื่อท าการผลิต  

4.ท าการผลิตสินค้าตามออเดอร์  

5.จัดสง่ให้กบัลกูค้า  

6.สรปุยอดในการขายแตล่ะสปัดาห์ ทกุ ๆ วันพุธ ยอดขาย = 7,025บาท  

    
                             

 

(ภาพการด าเนินงานในสปัดาห์ที่ 11) 
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2.ผลกำรเรียนรู้โดยภำพรวม 

รายงานการวิเคราะห์องค์ความรู้ ธุรกิจ พาวเวอรบ์อล ดีท็อกซ์ 

1.องค์ควำมรู้ท่ี 1 

1.1ประเด็นความรู ้

การสรางความเเตกต่างในลิตภัณ์ สามารถสร้างได้ดังนี ้

-ด้านรสชาติ 

-ด้านส่วนผสมที่ท าจากธรรมชาติไม่มีการใสสารใดๆ 

-ด้านวัตถุดิบเน้นเเบธรรมชาติทีไม่ได้ใสส่ารใดๆ 

-ด้านบรรจุภัณฑ์ที่เเปลกใหม ่

1.2ที่มาของความคิด 

    1.2.1การวางแผน 

1. การศึกษาข้อมูลเกี่ยวกับพาวเวอรบ์อลดที็อก ในท้องตลาดทั่วไปมีลักษณะอย่างไรแนวข้อมลูที่ได้มา

พัฒนาให้ความแตกต่างและแปลกใหม ่

2.ท าขนมพาวเวอรบ์อลที่มาจากขข้าวโอ๊ต ส้ม แอ็ปเปิล้ กลว้ยเเละอินทผาลัมเป็นต้น ช่วยในเรื่อง

ระบบขับถ่ายเเละดีต่อร่างกายเพราะไม่มสี่วนผสมขของสารใดๆเลย 

3 การเลือกใช้บรรจุภัณฑ์ทีม่ีความเหมาะสมกบัสินค้าและในด้านราคาและปริมาณที่แตกต่างจาก

ท้องตลาดทั่วไป 

    1.2.2 การด าเนินงาน 

หาซื้อข้าวโอ๊ต และ เลือกผลไม้ เช่นส้มแอปเปิ้ล กล้วย ที่สดสะอาดปลอดภัย เพื่อการผลิตทีม่ีคุณภาพต่อ

ผู้บริโภค 

     1.2.3 การเปรียบเทียบ 

1. การน าส้ม แอปเปิล้ กล้วยซึ่งมปีระโยชน์ในเรื่องการขขับถ่ายจึงน ามาเป็นส่วนผสมในการท าขนม

ครั้งนี้เพือ่ทีจ่ะจะไดเ้จาะกลุ่มลูกค้าเเละท าให้เเตกต่างจากทอ้งตลาด 

2 .สินค้าสามารถบริโภคได้ทั้งกลุม่ที่รกัสุขภาพกลุ่มคนทีม่ีปญัหาเรื่องการขับถ่ายและบุคคลทั่วไปซึง่

สามารถขยายฐานลูกค้าได้กว้างขึ้น 
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2.องคค์วำมรู้ที่2 
     2.1 มีประเด็นความรู ้

        การลดต้นทุนการผลิต และจัดหาวัตถุดิบมาทดแทนได้ดังนี้ 

1.ส ารวจหาร้านวัตถุดิบที่ตอ้งการ เปรียบเทียบราคาและคุณภาพ เลือกวัตถุดิบราคาต่ าและมีคุณภาพ 

2.สินค้าบางอย่างที่ stock ได้ซื้อมาตุนไว้ได้เพียงพอเพื่อไม่ให้เกิดความต้องการในการใช้วัตถุดิบ 

3.กรณีที่วัตถุดิบหลักขาดแคลน คิดหาวัตถุดิบทีม่ีความคล้ายกันมาทดแทน 

   2.2 ที่มาของความคิด 

      2.2.1 การวางแผน 

     ส ารวจว่าวัตถุดิบ ราคา แหล่งวัตถุดิบที่ต้องการทีม่ีราคาต่ าและคุณภาพดีเพื่อช่วยลดต้นทุนการผลิตของ

พาวเวอร์บอลดีท็อก 

       2.2.2 การด าเนินงาน 

       ส ารวจว่าวัตถุดิบไหนที่สามารถทดแทนได้ ก็ท าการหาร้านที่จ าหน่ายวัตถุดิบที่ต้องการ จากนั้นน ามา

เปรียบเทียบโดยเน้นไปทีร่าคาและคุณภาพ และจัดซื้อสินค้าที่สามารถ stock ได้เพื่อลดต้นทุนการผลิต  2.2.3 

การเปรียบเทียบ 

       1. การซื้อวัตถุดิบทีละจ านวนมากๆ จะช่วยลดจ้นทุนการผลิตในครั้งต่อไป 

       2. การเลือกซื้อวัตถุดิบจากร้านต่างๆ ต้องค านึงถึงราคาและคุณภาพเพื่อทีจ่ะลดต้นทุนและได้วัตถุดิบที่มี

คุณภาพตรงตามความต้องการของเรา 

  2.2.4 การด าเนินแก้ไข/ปรับปรงุ 

           ท าการตัดสินใจในการเลือกซื้อวัตถุดิบที่ตรงตามความต้องการ มีราคาและคุณภาพทีเ่หมาะสม จาก

การส ารวจหลายๆร้าย โดยเลือกร้านที่มรีาคาต่ าแต่คุณภาพดีเป็นร้านประจ า และร้านส ารองที่มรีาคาต่ าแต่

คุณภาพใกล้เคียง เพื่อลดความเสี่ยงในการขาดแคลนของวัตถุดิบ 

3.องคค์วำมรู้3 
3.1ประเด็นความรู ้

การเสนอสินค้าเพื่อฝากจ าหน่ายตามร้าน 

1 ค้นหาร้านที่น่าสนใจและเหมาะกับสินค้าโดยค านึงถึงกลุม่เป้าหมายของสินค้า 

2 ร้านค้าจะต้องไม่มสีินค้าทีเ่หมอืนหรือคล้ายกัน 
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3.2 ที่มาของความคิด 

    3.2.1 การวางแผน 

1 หาร้านค้าเป้าหมายทีจ่ะน าสินค้าไปเสนอจ านวน 5 ล้านโดยจะเป็นล้านทั่วไป หาร้านค้าเป้าหมายที่

จะน าสินค้าไปเสนอจ านวน 3 ร้านโดยจะเป็นร้านทั่วไป 

2 เตรียมข้อมลูของสินค้าและความพร้อมที่จะน าไปเสนอใหชั้ดเจน 

3.2.2 การด าเนินงาน 

การเข้าไปน าเสนอสินค้ากับทางร้านต่างๆโดยบอกถึงความแตกต่างเรือ่งของรสชาติกลิ่นราคาให้ชัดเจน 

เช่นขนมพาวเวอร์บอล มรีาคากลอ่งละ 25 บาท ข้างในกล่องมี 4 ช้ิน เพื่อบอกใหผู้้ประกอบการร้านค้าได้รบั

ทราบ 

3.2.3 การเปรียบเทียบ 

1.ในแต่ละร้านที่น าเสนอสินค้าไปเสนอแตล่ะร้านที่มีความแตกต่างกันออกไปซึ่งจะมีร้านทีร่ับฝากอยู่3

ร้าน คือร้านแม่น้อยและ ร้านน้ าปั่นผลไม้ ร้านซูชิตลาดรางรถไฟ ซึ่งสามารถฝากได้ทัง้ 3 ร้านนี้ พ่อมีการขาย

หน้าร้าน 

         2 จากการน าสินค้าไปฝากจ าหน่ายร้านแม่นอ้ยร้านน้ าปั่นและร้านซูชิตลาดรางรถไฟนั้นในแตล่ะสปัดาห์ 

3.2.4 การด าเนินงานแก้ไขปรับปรงุ 

ร้านซูชิตลาดรางรถไฟ เป็นร้านอาหารซูชิ ซึ่งการน าไปวางขายอาจจะไมส่ะดุดตามากนักเราจงึมี

โปรโมช่ันซื้อ 5 แถม 1 กล่อง แล้วจะมีการโปรโมท บอกต่อลูกค้า ของร้านซูชิอีกด้วย 

4. องคค์วำมรู้ที่ 4 
4.1 ประเด็นความรู ้

        การมีส่วนร่วมของสมาชิกในการท างาน 

           1.สร้างกลุ่มแชทเพื่อเป็นการติดต่อสือ่สารกบัสมาชิกในกลุ่ม 

           2.มีการสอบถามและเปิดโอกาสใหส้มาชิกทกุคนภายในกลุ่ม 

           3.มีการแสดงความคิดเห็นภายในกลุม่ 
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4.2 ที่มาของความคิด 

    4.2.1 การวางแผน 

       1.สมาชิกทุคนต้องช่วยเหลือกัน 

       2.สมาชิกทุกคนจะต้องมีความร่วมมือในการท างาน 

       3.สมาชิกทุกคนมีโอกาสแสดงความคิดเห็นและตัดสินใจ 

       4.สมาชิกทุคนต้องช่วยเหลือกันมีการวางแผนการท างานและแบ่งหน้าที่ของสมาชิกแต่ละคนให้

ชัดเจน 

       5.มีความรับผิดชอบในหน้าที่ที่ไดร้ับมอบหมายจากกลุม่ 

     4.2.2 การด าเนินงาน 

            การท างานที่มกีารวางแผนล่วงหน้า และแบง่หน้าที่ในการท างาน ซึ่งทกุคนมีส่วนร่วมในการท างาน

ทุกครั้ง มกีารแสดงความคิดเห็นของทุกคน รวมทั้งการแก้ไขปัญหาในการด าเนินงานต่างๆ เพื่อใหส้มาชิกทกุ

คนกล้าที่จะแสดงความคิดเห็น และกล้าไม่ตัดสินใจในการท างานมากข้ึน 

4.2.3 การเปรียบเทียบ 

        ในการท างานช่วงแรกๆ จะเป็นการท างานที่ยังไมม่ีระบบ ท าใหก้ารท างานไม่ได้เป็นไปตามที่คิด และ

ต่างคนต่างคิดแต่หลังจากนั้นได้มกีารวางแผนในการท างาน ท างานกลุม่ไปตามที่คิด ซึ่งจะแบ่งหน้าที่การ

ท างานกันอย่างชัดเจนว่าคนน้ีเหมาะกบังานไหน  

4.2.4 การด าเนินแก้ไข/ปรบัปรุง 

        จากการที่ได้ให้สมาชิกทุกคนมกีารแสดงความคิดเห็น ท าให้ได้ข้อมูลทีห่ลากหลายและมีความคิดมีความ

รับผิดชอบในหน้าที่ที่ได้รบัมอบหมายจากกลุ่มที่แตกต่างกันออกไป จึงสรุปประเด็นที่ต้องการได้ยากการแก้ไข 

คือ น าเอาความคิดเห็นของทกุคนมาร่วมกัน วิเคราะห์ข้อมูลที่ถูกต้องและตรงกับข้อมูลที่เราต้องการ พร้อม

ร่วมตัดสินใจร่วมกันว่าควรใช้ข้อมูลนีห้รอืไม่ 
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3. ผลกำรเรียนรูร้ำยบคุคล  
1.นาย ถิรธนา  พรหมมูล  610112356004 

         องค์ความรู้ที่ได้รับคือ ได้ฝึกตนเองเรือ่งความรบัผิดชอบต่อหน้าที่ต่องานที่ได้รับ มอบหมาย ได้

ประสบการณ์จริงจากการลงมือท างาน และได้เรียนรูก้ารท างานร่วมกบัผู้อื่น 

2.นางสาว กิตติยา  จิรัมย์ 610112356010 

           องค์ความรู้ที่ได้รับคือ ได้เรียนรู้การท างานเป็นทีม ได้วางแผนงานแบ่งงานให้แต่ละบุคคลได้ท างาน

ร่วมกันและได้รู้จกับริหารธุรกจิของตนเอง และได้เรียนรู้การแก้ไขปัญหาร่วมกับทีมและได้เรียนรู้การลดต้นทุน

ในการผลิต การลดต้นทุนในการผลิตคือ  

          1.ลดปริมาณของ  

          2.ซื้อของในราคาที่ถูกลง 

          3.เลือกสินค้าทดแทน 

3.นางสาว น้ าผึ้ง กริมรัมย์  610112356022 

           องค์ความรู้ที่ได้รับคือ ได้เรียนรู้การท างานกันเป็นกลุ่มและวิธีการท างานของสมาชิกแต่ละคนในกลุ่ม

วิธีการด าเนินงานของธุรกิจ ธุรกจิใดธุรกจิหนึง่ซึ่งเป็นการจ าลองธุรกิจ ทีจ่ะท าให้เราได้รู้จกัการ วางแผน การ

ผลิต การจัดจ าหน่ายและจัดส่งสินค้าให้ได้คุณภาพและสมบรูณ์ 

4.นางสาว บัณฑิตา  โสขุนทด  610112356023 

           องค์ความรู้ที่ได้รับคือ อันดับแรกคือต้องก าหนดกลุม่ลูกค้าเป้าหมาย ว่ากลุ่มลูกค้าคุณเป็นใคร  

เพราะถ้าก าหนดกลุ่มลูกค้าที่ไม่ชัดเจน จะท าให้การเข้าถึงกลุ่มลูกค้าและหาตลาดเป้ายากมากขึ้น และได้ 

เรียนรู้การท างานเป็นทมีและการท าให้ธุรกจิอยู่รอด 

5.นางสาว รสิตา อินผา 610112356023 

           องค์ความรู้ที่ได้รับคือ ได้รูจ้ักการท างานเป็นทีม มกีารแบ่งหน้าทีก่ันอย่างชัดเจน เช่น การโฆษณา

สินค้าลงเพจ โพสขายของในเพจ การติดต่อสือ่สารกับลูกค้า การส่งสินค้าให้กบัลกูค้าตามที่นัดหมาย รู้จกั

บรหิารเวลาในการท างาน 

6.นางสาว ศิริวรรณ  พันล้อมโล 610112356039 

           องค์ความรู้ที่ได้รับคือได้ ความรู้การท างานเป็นทีมโดยมาการแบง่หน้าที่กันท าช่วยเหลือและได้รูจ้ัก

การบริหารจัดการเวลาและได้ความรูเ้กี่ยวกับการผลิต เช่นผลิตสินค้าให้ตรงกบัความต้องการของลูกค้า 
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4. เอกสำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฏิบตักิำรธุรกิจจ ำลอง 
 เอกสารรายงานความก้าวหน้าในการปฏิบัติการธุรกจิจ าลอง เรียงล าดับตามดงันี้ 

นาย      ถิรธนา            พรหมมูล    610112356004 

นางสาว   กิตติยา     จิรัมย์         610112356010 

นางสาว   น้ าผึ้ง            กริมรัมย์      610112356022  

นางสาว    บัณฑิตา     โสขุนทด      610112356023  

นางสาว    รสิตา     อินผา          610112356033 

นางสาว    ศิริวรรณ     พันล้อมโส     610112356039 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือนาย ถิรธนา พรหมมูล                                              รหสันกัศึกษา 610112356004 

สาขาวิชา การจดัการ                                                        หมู่1 

วนัท่ี 9 ธนัวาคม 2563                                                             

                                                                                                                    (นาย ถิรธนา พรหมมูล) 

                                                                                                                                         ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 

 

 

 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

จดัส่งสินคา้ ไดส้ร้างเพจและ

โพสตข์ายสินคา้ 

การเปรียบเทียบ

แผนการด าเนินงานกบั
ผลการด าเนินงานได้
สร้างเพจและขาย
สินคา้ตามเป้าหมาย
หมาย 

จดัออรเ์ดอรเ์ตรยีมสง่ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้ถึงขั้นตอนการสร้างเพจการโพสตข์ายสินคา้  

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 



99 
 

รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือนาย ถิรธนา พรหมมูล                                         รหสันกัศึกษา 610112356004 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 16 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ถาม/ตอบ บริการหลงั
การขาย 

ไดม้ีการติดตามfeed 
back จากลูกคา้ 

การวางขายหนา้ร้านดูจะ
ขายง่ายกว่าเพราะคนเขา้

ร้านเร่ือย ๆมีขนมแปลก
ใหม่ก็อยากจะลอง 

น าขอ้มลูมาปรบัปรุง

ผลิตภณัฑ ์

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้ถึงการท างานดา้นการจดัส่งสินคา้ตอ้งท าอยา่งรวดเร็วใหท้นัลูกคา้เพื่อท่ีจะไม่เสียลูกคา้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                    ( นาย ถิรธนา   พรหมมูล ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 

 

 

 



100 
 

รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นาย ถิรธนา พรหมมูล                                         รหสันกัศึกษา 610112356004 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 23 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

จดัออเดอร์เตรียมส่ง
ลูกคา้ 

ไดม้ีการแพค็ขนมใส่
กล่องเพื่อเตรียมจดัส่ง
ใหแ้กลูกคา้ 

การแพค็ของอยา่ง
รวดเร็วแลว้ส่งของตาม
นดั 

โพสตโ์ฆษณาสนิคา้/รบั

ออเดอร ์

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัสรรเวลาการแพค็ขนมค านึงถึงลูกคา้เป็นหลกัและเร่ืองเวลาท่ีจะไม่ใหลู้กคา้รอนาน 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

                                                                                                                             

                                                                                                                                ( นาย ถิรธนา    พรหมมูล) 

                                                                                                                                        ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นาย ถิรธนา  พรหมมูล                                รหสันกัศึกษา 610112356004 

สาขาวิชา การจดัการ                                                        หมู่1 

วนัท่ี 30 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ซ้ือวตัถุดิบ ไดว้ตัถุดิบตามท่ี
ตอ้งการ 

ยงัเลือกซ้ือวตัถุดิบยงั
ไม่ไดร้าคาถูกพอ 

เปลี่ยนรา้นท่ีเราไปเลือก

ซือ้วตัถดุิบ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดท้ราบราคาวตัถุดิบชนิดต่างๆจากแต่ละร้านคา้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                                                                                                                                    (นาย ถิรธนา  พรหมมูล) 

                                                                             ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นาย ถิรธนา  พรหมมูล                            รหสันกัศึกษา 610112356004 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 6 มกราคม  2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

โพสตโ์ฆษณาสินคา้/
รับออเดอร์ 

ไดรั้บออเดอร์ตอบ
รับท่ีเพ่ิมมากข้ึน 

ไดรั้บออเดอร์จ  านวน
มากข้ึนกว่าอาทิตยท่ี์

ผา่นมา 

โพสตเ์พ่ือรบัออเดอรใ์ห้

บ่อยครัง้ 

ผลการเรียนรู้ 

ถา้เราโพสตเ์พ่ือรับออเดอร์ใหบ่้อยคร้ัง จะท าใหลู้กคา้เห็นโพสตแ์ละมาสัง่ออเดอร์เพ่ิมมากข้ึน 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นาย ถิรธนา พรหมมูล ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นาย ถิรธนา  พรหมมูล                            รหสันกัศึกษา 610112356004 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 13 มกราคม  2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ซ้ือวตัถุดิบ ผลิตสินคา้ ไดว้ตัถุดิบเพื่อมาใชใ้น
การผลิตสินคา้ 

ตอ้งซ้ือวตัถุดิบเพ่ิมมาก
ข้ึน เพราะออเดอร์สปัดาห์
น้ีมีจ  านวนเพ่ิมมากข้ึน 

หารา้นเลือกซือ้วตัถดุิบท่ีมี

ราคาถกูเพ่ือลดตน้ทนุใน

การผลิต 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้ท่ีจะหาร้านเลือกซ้ือวตัถุดิบใหมี้ราคาถูกลงเพ่ือลดตน้ทุนการผลิตใหมี้ก  าไรเพ่ิมมากข้ึน 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นาย ถิรธนา พรหมมูล ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือนาย ถิรธนา พรหมมูล                                              รหสันกัศึกษา 610112356004 

สาขาวิชา การจดัการ                                                        หมู่1 

วนัท่ี 20  มกราคม  2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

จดัออเดอร์ เตรียมส่ง
ลูกคา้ 

ไดรั้บเสียงตอบรับจาก
ลูกคา้ดี 

มีออเดอร์ท่ีตอ้งจดัส่งเป็น
ท่ีจ  านวนเพ่ิมมากข้ึน 

จดัออรเ์ดอรเ์ตรยีมสง่

เรียบรอ้ยเพ่ือความรวดเรว็ 

ผลการเรียนรู้ 

ถา้เราจดัออเดอร์ท่ีตอ้งส่งไวใ้หเ้รียบร้อย ก็จะท าใหส่้งไดเ้ร็วยิง่ข้ึน  

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

(นาย ถิรธนา พรหมมูล) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 

 

 

 



105 
 

รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือนาย ถิรธนา พรหมมูล                                         รหสันกัศึกษา 610112356004 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 27  มกราคม  2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ติดต่อสถานท่ี ไดส้ถานท่ีตั้งในการ
ขาย 

การวางขายหนา้ร้านดูจะ
ขายง่ายกว่าเพราะคนเขา้

ร้านเร่ือย ๆมีขนมแปลก
ใหม่ก็อยากจะลอง 

ตัง้รา้นและจดัวางสนิคา้

ใหเ้รยีบรอ้ยเป็นระเบียบ 

เหมาะแกก่ารเลือกซือ้ 

ผลการเรียนรู้ 

ควรไปติดต่อจองสถานท่ีใหเ้ร็ว เพื่อท่ีจะไดล้อ็ก ท าเลตามท่ีตอ้งการ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นาย ถิรธนา พรหมมูล ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 

 

 

 



106 
 

รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นาย ถิรธนา พรหมมูล                                          รหสันกัศึกษา 610112356004 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 3  กุมภาพนัธ ์ 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

โพสตโ์ฆษณาสินคา้/
รับออเดอร์ 

มีออร์เดอร์เขา้มาเป็น
จ านวนมาก 

ไดรั้บการตอบรับท่ีดีมาก
ข้ึน 

โพสตโ์ฆษณาสนิคา้/รบั

ออเดอรใ์หบ้่อยครัง้ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้จกัการพดูคุยแนะน าสินคา้กบัลูกคา้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นาย ถิรธนา พรหมมูล) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นาย ถิรธนา  พรหมมูล                                รหสันกัศึกษา 610112356004 

สาขาวิชา การจดัการ                                                        หมู่1 

วนัท่ี 10  กุมภาพนัธ ์ 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

แพค็ของใส่บรรจุ
ภณัฑ ์

ไดม้ีการแพค็ขนมใส่
กล่องเพื่อเตรียม

จดัส่งใหแ้ก่ลูกคา้ 

การแพค็ของอยา่ง
รวดเร็วแลว้ส่งของตาม

เวลา 

ควรเตรียมบรรจุภณัฑท่ี์
ใชแ้พค็ไวใ้หเ้รียบร้อย 

ผลการเรียนรู้ 

ถา้เราเตรียมบรรจุภณัฑท่ี์ใชใ้นการแพค็ไว ้ก็จะท าใหเ้ราแพค็เสร็จไดเ้ร็วยิง่ข้ึน 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

(นาย ถิรธนา พรหมมูล) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นาย ถิรธนา  พรหมมูล                            รหสันกัศึกษา 610112356004 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 17  กุมภาพนัธ ์ 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ท าบญัชีรายรับ-
รายจ่าย 

ไดรู้้ว่าสปัดาห์น้ี มีเงิน
เขา้-ออกเท่าไหร่ 

ท าใหท้ราบว่าสปัดาห์น้ี
มีก  าไรเพ่ิมมากข้ึน 

เราควรท าบญัชีรายรบั-

รายจ่ายทกุครัง้ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้ถึงวิธีการท าบญัชีรายรับ-รายจ่าย 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นาย ถิรธนา พรหมมูล ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฎบิัตกิำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณศีึกษำธุรกิจ พำวเวอรบ์อล 

ช่ือ นางสาวกิตติยา  จิรัมย์                                          รหัสนักศึกษา 610112356010 

สาขาวิชา การจัดการ                                                 หมู่1 

วันที่ 9 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนินงำน กำรเปรียบเทียบ(1)-(2) แนวทำงกำรด ำเนินงำน 

สร้างเพจและโพสต์

โฆษณาและขายสินค้า 

ได้สร้างเพจและโพสต์

โฆษณาและขายสินค้า 

การเปรียบเทียบแผนการ

ด าเนินงานกับผลการ

ด าเนินงานได้สร้างเพจและ

ขายสินค้าตามเป้าหมาย 

จัดออเดอรเ์ตรียมส่งลูกค้า 

   ผลกำรเรียนรู้ 

   ได้เรียนรู้ถึงข้ันตอนการสร้างเพจการพสต์ขายสินค้า 

   ควำมคิดเห็นของอำจำรย ์

 

( นางสาวกิตติยา  จิรัมย์ ) 

                                                                                   ช่ือนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฎบิัตกิำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณศีึกษำธุรกิจ พำวเวอรบ์อล 

ช่ือ นางสาวกิตติยา  จิรัมย์                                          รหัสนักศึกษา 610112356010 

สาขาวิชา การจัดการ                                                  หมู่1 

วันที่ 16 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนินงำน กำรเปรียบเทียบ(1)-(2) แนวทำงกำรด ำเนินงำน 

จัดออเดอรเ์ตรียมส่ง

ลูกค้า 

ได้จัดส่งออรเ์ดอร์ตาม

ก าหนดและวางขาย

หน้าร้าน 

การวางขายหน้าร้านดูจะ

ขายง่ายกว่าเพราะคนเข้า

ร้านเรือ่ยๆมีขนมแปลก

ใหม่ก็อยากจะลอง 

แพ็คของใส่บรรจุภัณฑ ์

ผลกำรเรียน 

ได้เรียนรู้ถึงการท างานด้านการจัดส่งสินค้าต้องท าอย่างรวดเร็วให้ทันลูกค้าเพื่อที่จะไม่เสียลกูค้า 

ควำมคิดเห็นของอำจำรย์ 

 

                     ( นางสาวกิตติยา  จิรัมย์ ) 

                                                                                   ช่ือนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฎบิัตกิำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณศีึกษำธุรกิจ พำวเวอรบ์อล 

ช่ือ นางสาวกิตติยา  จิรัมย์                                          รหัสนักศึกษา 610112356010 

สาขาวิชา การจัดการ                                                   หมู่1 

วันที่ 23 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนินงำน กำรเปรียบเทียบ(1)-(2) แนวทำงกำรด ำเนินงำน 

แพ็คของใส่บรรจุ

ภัณฑ์ 

ได้มีการแพ็คขนมใส่

กล่องเพื่อเตรียมจัดส่ง

ให้แกลูกค้า 

การแพ็คของอย่ารวดเร็ว

แล้วส่งของตามนัด 

โพสต์โฆษณาสินค้า/รบั

ออเดอร ์

ผลกำรเรียนรู้ 

ได้เรียนเรื่องการจัดสรรเวลาการแพ็คขนมค านึงถึงลูกค้าเป็นหลักและเรื่องเวลาที่จะไม่ใหลู้กค้ารอนาน 

ควำมคิดเห็นของอำจำรย์ 

 

                     ( นางสาวกิตติยา  จิรัมย์ ) 

                                                                                   ช่ือนักศึกษาผู้รายงาน 

 

 



112 
 

รำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฎบิัตกิำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณศีึกษำธุรกิจ พำวเวอรบ์อล 

ช่ือ นางสาวกิตติยา  จิรัมย์                                          รหัสนักศึกษา 610112356010 

สาขาวิชา การจัดการ                                                        หมู่1 

วันที่ 30 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนินงำน กำรเปรียบเทียบ(1)-(2) แนวทำงกำรด ำเนินงำน 

โพสต์โฆษณาสินค้า/

รับออเดอร ์

โพสตส์ินค้าแล้วรับ

ออร์เดอร ์

การเปรียบเทียบการ

ด าเนินงานคือตอบแชท

ลูกค้าได้เรียบรอ้ยและ

ครบทุกคน 

ท าบัญชีรายรับรายจ่าย

และเอาเงินเข้าบัญชี 

                                                                           ผลกำรเรียนรู้ 

ได้เรียนรู้การจัดเวลาการตอบลูกค้าและการรบัออรเ์ดอร์ 

                                                                    ควำมคิดเห็นของอำจำรย ์

 

( นางสาวกิตติยา จิรมัย์ ) 

                                                                                   ช่ือนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฎบิัตกิำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณศีึกษำธุรกิจ พำวเวอรบ์อล 

ช่ือ นางสาวกิตติยา จิรัมย์                                          รหัสนักศึกษา 610112356010 

สาขาวิชา การจัดการ                                                   หมู่1 

วันที่ 6 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนินงำน กำรเปรียบเทียบ(1)-(2) แนวทำงกำรด ำเนินงำน 

ท าบัญชีรายรับ

รายจ่ายและเอาเงิน

เข้าบัญชี 

ท าบัญชีรายรับ

รายจ่ายของแตล่่ะ

อาทิตย์และน าเงินไป

เข้าบัญชีที่ธนาคาร 

ท ารายการบัญชีและน า

เงินเข้าเรียบร้อย 

ติดต่อเจ้าของสถานที ่

ผลกำรเรียนรู้ 

ได้เรียนรูเ้รื่องการท าบญัชีว่าต้องท างานให้เรียบร้อยและต้องตรวจสอบการท าบญัชี 

ควำมคิดเห็นของอำจำรย์ 

 

                     ( นางสาวกิตติยา  จิรัมย์ ) 

                                                                                   ช่ือนักศึกษาผู้รายงาน 

 

 

 



114 
 

รำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฎบิัตกิำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณศีึกษำธุรกิจ พำวเวอรบ์อล 

ช่ือ นางสาวกิตติยา  จิรัมย์                                           รหัสนักศึกษา 610112356010 

สาขาวิชา การจัดการ                                                   หมู่1 

วันที่ 13 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนินงำน กำรเปรียบเทียบ(1)-(2) แนวทำงกำรด ำเนินงำน 

ติดต่อเจ้าของสถานที ่ ได้มีการติดต่อน าสินค้า

ไปฝากขายหน้าร้าน 

การติดต่อไม่ติดขัดอะไร

สามารถติดต่อและคุยใน

เรื่องการฝากขายได้ดี 

ซื้อวัตถุดิบถาม/ตอบ 

บริการหลังการขาย 

ผลกำรเรียนรู้ 

ได้เรียนรู้ถึงการติดต่อของสถานที่ว่าจะต้องสอบถามก่อนพูดคุยเจรจาเพื่อน าสินค้าไปจ าหน่าย 

ควำมคิดเห็นของอำจำรย์ 

 

                     ( นางสาวกิตติยา จิรัมย์ ) 

                                                                                   ช่ือนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฎบิัตกิำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณศีึกษำธุรกิจ พำวเวอรบ์อล 

ช่ือ นางสาวรสิตา อินผา                                          รหสันักศึกษา 610112356033 

สาขาวิชา การจัดการ                                                        หมู่1 

วันที่ 20 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนินงำน กำรเปรียบเทียบ(1)-(2) แนวทำงกำรด ำเนินงำน 

ซื้อวัตถุดิบถาม/ตอบ 

บริการหลังการขาย 

ได้จัดสรรเงินในการซื้อ

วัตถุดิบและเลือกซือ้ที่

ต้นทุนต่ าเพื่อทีจ่ะได้ลด

ต้นทุน 

จัดซื้อวัตถุดิบได้เรียบร้อย

และครบทุกอย่างใน

รายการที่ต้องซื้อ  

ส่งของให้ลกูค้า 

                                                                          ผลกำรเรียนรู้ 

                                             ได้เรียนรู้ถึงการซื้อสินค้าเพื่อลดต้นทุนการผลิตหาสินค้าที่ทดแทนกันได ้

                                                                   ควำมคิดเห็นของอำจำรย์ 

 

( นางสาวกิตติยา  จิรัมย์ ) 

                                                                                  ช่ือนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฎบิัตกิำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณศีึกษำธุรกิจ พำวเวอรบ์อล 

ช่ือ นางสาวกิตติยา  จิรัมย์                                          รหัสนักศึกษา 610112356010 

สาขาวิชา การจัดการ                                                   หมู่1 

วันที่ 27 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนินงำน กำรเปรียบเทียบ(1)-(2) แนวทำงกำรด ำเนินงำน 

ส่งของให้ลกูค้า ส่งของให้ลกูค้าในแต่ล่ะ

จุดที่นัดหมาย 

ได้ส่งของให้ลูกค้าครบทกุ

คน 

จัดออเดอรเ์ตรียมส่งลูกค้า 

ส่งสินค้า 

ผลกำรเรียนรู้ 

ได้เรียนรูเ้รื่องการจัดสรรเวลาในการส่งของแตล่่ะจุดจะน าของทีส่่งในโซนเดียวกันไปส่งส่งก่อนเพื่อที่จะ

ประหยัดเวลาและน้ ามันในการส่ง 

ควำมคิดเห็นของอำจำรย์ 

 

                     ( นางสาวกิตติยา จิรัมย์ ) 

                                                                                   ช่ือนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฎบิัตกิำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณศีึกษำธุรกิจ พำวเวอรบ์อล 

ช่ือ นางสาวกิตติยา  จิรัมย์                                          รหัสนักศึกษา 610112356010 

สาขาวิชา การจัดการ                                                   หมู่1 

วันที่ 3 กุมภาพันธ์ 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนินงำน กำรเปรียบเทียบ(1)-(2) แนวทำงกำรด ำเนินงำน 

จัดออเดอรเ์ตรียมส่ง

ลูกค้า 

ส่งสินค้า 

จัดออเดอรเ์ตรียมส่ง

ลูกค้า 

ส่งสินค้าให้กบัลูกค้า 

จัดส่งสินค้าใหก้ับลูกค้า

เรียบร้อย 

ผลิตสินค้า 

ผลกำรเรียนรู้ 

                          การจัดเตรียมของสง่ลูกค้าและเช็กออร์เดอร์ให้ครบเพื่อทีจ่ะได้ไม่ตกหล่นจะได้ไม่เสียลูกค้า 

ควำมคิดเห็นของอำจำรย์ 

 

                     ( นางสาวกิตติยา  จิรัมย์ ) 

                                                                                   ช่ือนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฎบิัตกิำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณศีึกษำธุรกิจ พำวเวอรบ์อล 

ช่ือ นางสาวกิตติยา  จิรัมย์                                         รหัสนักศึกษา 610112356010 

สาขาวิชา การจัดการ                                                        หมู่1 

วันที่ 10 กุมภาพันธ์ 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนินงำน กำรเปรียบเทียบ(1)-(2) แนวทำงกำรด ำเนินงำน 

ผลิตสินค้า ได้ท าการผลิตสินค้า

เพื่อจะได้ไปจ าหน่าย

ให้กับลูกค้า 

เปรียบเทียบการ

ด าเนินงานว่าการผลิต

สินค้าให้กบัลูกค้าได้

เรียบร้อย 

ซื้อวัตถุดิบ 

                                                                              ผลกำรเรียนรู้ 

                               ได้รู้การผลิตและการท าในแต่ล่ะข้ันตอนในกระบวนการขนมเพื่อทีจ่ะส่งลูกค้า 

ควำมคิดเห็นของอำจำรย์ 

 

( นางสาวกิตติยา จิรมัย์ ) 

                                                                                   ช่ือนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฎบิัตกิำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณศีึกษำธุรกิจ พำวเวอรบ์อล 

ช่ือ นางสาวกิตติยา  จิรัมย์                                          รหัสนักศึกษา 610112356010 

สาขาวิชา การจัดการ                                                   หมู่1 

วันที่ 17 กุมภาพันธ์ 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนินงำน กำรเปรียบเทียบ(1)-(2) แนวทำงกำรด ำเนินงำน 

ซื้อวัตถุดิบ ได้ซื้อวัตถุดิบตามใน

รายการที่ต้องซื้อ 

ซื้อวัตถุดิบ จัดรายการซื้อของให้ครบ 

ผลกำรเรียนรู ้

ได้เรียนรูเ้รื่องการจัดสรรเวลาในการซือ้ของและซื้อสินค้า 

ควำมคิดเห็นของอำจำรย์ 

 

                     ( นางสาวกิตติยา จิรัมย์ ) 

                                                                                   ช่ือนักศึกษาผู้รายงาน 

 

 

 



120 
 

รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวน ้ าผึ้ง   กริมรัมย ์                                        รหสันกัศึกษา 610112356022 

สาขาวิชา การจดัการ                                                        หมู่ 1  

วนัท่ี 9 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ออกแบบโลโก ้ ออกแบบส าเร็จ วางแผนการออกแบบว่า
จะเอารูปลกัษณ์แบบไหน
ใหต้รงและดูเหมาะสม 

ผลิตสินคา้ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้ถึงการวางแผนและขั้นตอนการท างานร่วมกนัเป็นทีมและรู้จกัขั้นตอนการผลิตสินคา้ใหไ้ด้
ประสิทธิภาพไดรู้้ถึงปัญหาและอุปสรรคของสินคา้และรู้จกัวิธีแกไ้ขปัญหาแต่ละขั้นตอน 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

( นางสาวน ้ าผึ้ง กริมรัมย ์) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 

 

 

 



121 
 

รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวน ้ าผึ้ง   กริมรัมย ์                                        รหสันกัศึกษา 610112356022 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 16 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ผลิตสินคา้ ผลิตสินคา้ไดต้ามออ
เดอร์ท่ีลูกคา้สัง่ 

ผลตอบรับจากลูกคา้
รสชาติยงัตอ้งปรับปรุง

เลก็นอ้ย 

จดัออเดอร์เตรียมส่งลูกคา้ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้ถึงการท างานดา้นการผลิตสินคา้การปรับปรุงรสชาติสินคา้ตามท่ีลูกคา้ตอ้งการและผลตอบรับจาก
การปรับปรุงรสชาติสินคา้แลว้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นางสาวน ้ าผึ้ง กริมรัมย ์) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 

 

 

 



122 
 

รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์                                        รหสันกัศึกษา 610112356022 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 23 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

จดัออเดอร์เตรียมส่ง
ลูกคา้ 

ไดม้ีการจดัการแยกออ
เดอร์ของลูกคา้แต่ล่ะ

คน แต่ล่ะสถานท่ีใน
การจดัส่ง 

การจดัแพค็ของแยกออ
เดอร์ของลูกคา้แต่ล่ะวนั 

จดัแยกใหเ้ป็นล าดบัของ
ลูกคา้แต่ล่ะคน ดว้ยความ
รวดเร็ว ส่งใหลู้กคา้ 
เพราะตอ้งรีบจดัส่งใหแ้ก่
ลูกคา้ 

แพค็ของใส่บรรจุภณัฑ ์

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัสรรเวลาการจดัเตรียมออเดอร์ส่งสินคา้ตอ้งมีความรวดเร็วและมีความเรียบร้อย มคุีณภาพ
และตอ้งไม่เสียเวลา และจดัส่งเตรียมนดัของลูกคา้แต่ล่ะท่านไดท้นัเวลา 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์) 

                                                                                  ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์                                        รหสันกัศึกษา 610112356022 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 30 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

แพค็ของใส่บรรจุภณัฑ ์ ไดม้ีการจดัการเตรียม
จดัขนมแพค็ใส่กล่อง

เพื่อส่งให้ลูกคา้ 

การแพค็ของใส่บรรจุ
ภณัฑต์อ้งด าเนินการอยา่ง

รวดเร็วเพื่อใหท้นัไป
จดัส่งใหแ้ก่ลูกคา้  

ส่งสินคา้ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัสรรเวลาในการแพค็ขนมตอ้งมีความถูกตอ้ง รวดเร็วและสวยงามแปะสต๊ิกเกอร์ โลโกใ้ห้

เรียบร้อยก่อนน าจดัส่งลูกคา้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

 

                         ( นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์) 

                                                                                  ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์                                        รหสันกัศึกษา 610112356022 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 6 มกราคม 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ส่งสินคา้ ไดม้ีการจดัส่งสินคา้ท่ี
สัง่ผา่นทางปกติและ
สัง่ผา่นออนไลน์  

การส่งสินคา้ตอ้งน าส่งให้
ถึงมือลูกคา้ และมีความ
รวดเร็วตรงต่อเวลา เพื่อ
ไม่ใหลู้กคา้รอนาน 

ท าบญัชีรายรับรายจ่าย 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัส่งสินคา้ตอ้งมีความถูกตอ้งตามท่ีลูกคา้สัง่ไว ้และตอ้งบริการจดัส่งใหมี้ความรวดเร็ว เพ่ือ

ลูกคา้จะไดไ้ม่เสียเวลาและรอนาน และตอ้งจดัส่งลูกคา้แต่ล่ะทนัไดท้นัเวลา  

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์) 

                                                                                  ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์                                        รหสันกัศกึษา 610112356022 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 13 มกราคม 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ท าบญัชีรายรับรายจ่าย ไดม้ีการท าการบนัทึก

บญัชี รายรับ รายจ่าย
ต่างๆ ตอ้งท าให้
ถูกตอ้งและครบถว้น  

การท าบญัชีตอ้งมีความ

ถูกตอ้งและตรวจสอบ
ความถูกตอ้งไดเ้พื่อจะ
ไดไ้ม่ขาดทุนและได้
ความร่วมมือจากสมาชิก
ในกลุ่ม 

แพค็ของใส่บรรจุภณัฑ ์

 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัท าบญัชีรายรับ รายจ่ายต่างๆของขนมท่ีเราท าการขาย และไดรู้้จ  านวนเงินรายรับ 
รายจ่าย เพื่อจะไดม้คีวามถูกตอ้ง โดยมีสมาชิกในกลุ่มช่วยกนั 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์) 

                                                                                 ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์                                        รหสันกัศึกษา 610112356022 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 20 มกราคม 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

แพค็ของใส่บรรจุภณัฑ ์ ไดม้ีการแพค็ขนมใส่
กล่องและแพค็ตาม
จ านวนท่ีลูกคา้สัง่  

การจดัแพค็ขนมใส่กล่อง
ตอ้งมีความรวดเร็วและ
ถูกตอ้งตามจ านวน แยก
ใส่กล่องตามแต่ล่ะ
สถานท่ีตามท่ีลูกคา้สัง่ 

ซ้ือวตัถุดิบถาม/ตอบ 
บริการหลงัการขาย 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัแพค็สินคา้ ตอ้งมีความรวดเร็วและถูกตอ้งมากกว่าอาทิตยท่ี์ผา่นมา เพราะมีออเดอร์มากข้ึน มี
คุณภาพและตอ้งไม่เสียเวลาเพื่อท่ีลูกคา้จะไดไ้ม่รอนานจนเกินไป 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์) 

                                                                                 ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน                                                                                   
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์                                        รหสันกัศึกษา 610112356022 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 27 มกราคม 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ซ้ือวตัถุดิบและ ถาม/
ตอบ บริการหลงัการ
ขาย 

ไดม้ีการจดัซ้ือวตัถุดิบ
เพื่อมาผลิตสินคา้และ
มีการตอบค าถามหลงั
การขาย 

การจดัการซ้ือวตัถุดิบ
ตามท่ีไดรั้บออเดอร์เพื่อ
มาผลิตใหลู้กคา้และมีการ
ถามค าถามและตอบ
ค าถามหลงัการขายว่า
ลูกคา้มีการติอยา่งไรบา้ง 

แพค็ของใส่บรรจุภณัฑ ์

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการหาซ้ือวตัถุดิบท่ีมีคุณภาพและซ้ือตามท่ีไดรั้บออเดอร์ท่ีลูกคา้สัง่มา เพ่ือใหร้วดเร็วและมีคุณภาพ

และมีการถาม ตอบ เก่ียวกบัสินคา้และไดมี้การน ามาปรับปรุงใหดี้ข้ึนในคร้ังถดัไป 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์) 

                                                                                  ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์                                        รหสันกัศึกษา 610112356022 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 3 กุมภาพนัธ ์2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

แพค็ของใส่บรรจุ

ภณัฑ ์

ไดม้ีการแพค็ของใส่

กล่องใหม้ีความ
รวดเร็วมคุีณภาพให้
ทนัเวลาท่ีลูกคา้สัง่ 

การจดัแพค็ของใส่กล่อง

ตอ้งด าเนินการอยา่ง
รวดเร็วเพราะมีออเดอร์ท่ี
ลูกคา้สัง่มาเพ่ิมข้ึนตอ้ง
รีบจดัส่งใหลู้กคา้ 

ท าบญัชีรายรับรายจ่าย

และน าเงินเขา้บญัชี 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัสรรเวลาในการแพค็ของกรณีมีออเดอร์เพ่ิมในทุกสปัดาห์ ตอ้งแพค็สินคา้มากข้ึน เพ่ือ
เตรียมใหส้มาชิกในกลุ่มน าไปจดัส่งใหลู้กคา้ไดต้รงเวลา และถูกตอ้งตามท่ีลูกคา้ไดส้ัง่ออเดอร์เขา้มา 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์) 

                                                                                  ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์                                        รหสันกัศกึษา 610112356022 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 10 กุมภาพนัธ ์2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ท าบญัชีรายรับรายจ่าย

และน าเงินเขา้บญัชี 

ไดม้ีการจดัท าบญัชีใน

การท าบญัชีตอ้งมี
ความถูกตอ้ง และน า
เงินเขา้บญัชีอยา่ง
ละเอียด 

การจดัท าบญัชีอยา่ง

ถูกตอ้งและละเอียด
รอบคอบ เพื่อไม่ใหม้ีการ
ผดิพลาด และมีการน าเงิน
เขา้บญัชีธนาคารซ่ึงมีการ
ช่วยเหลือของสมาชิกใน
กลุ่ม 

จดัส่งสินคา้ถาม/ตอบ 

บริการหลงัการขาย 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัท าบญัชีตอ้งมีความละเอียดรอบคอบ และถูกตอ้งแม่นย  า และการน าเงินเขา้บญัชีธนาคารตอ้ง
ท าอยา่งถูกตอ้งตามจ านวนมีความเรียบร้อยตรวจสอบจ านวนเงินไดแ้ละมกีารช่วยเหลือของสมาชิกในกลุ่ม 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์) 

                                                                                  ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์                                        รหสันกัศกึษา 610112356022 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 17 กุมภาพนัธ ์2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

จดัส่งสินคา้ และถาม/

ตอบ บริการหลงัการ
ขาย 

ไดม้ีการจดัส่งสินคา้

ตามออเดอร์ท่ีลูกคา้สัง่
และมีการถามตอบเพื่อ
บริการหลงัการขาย 

การจดัส่งสินคา้ตามท่ีนดั

ลูกคา้เพื่อใหม้ีความ
รวดเร็วและไม่เสียเวลา
ของลูกคา้และมีการถาม
และตอบค าถามในการ
ตอบการสัง่ออเดอร์ของ

ลูกคา้ 

ปิดการขาย 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัส่งสินคา้ท่ีมีออเดอร์มากข้ึน เพ่ือท่ีจะไดมี้ความรวดเร็วและถึงมือของลูกคา้ และมีการถาม
ค าถามและตอบค าถามต่างๆในเพจ เพื่อจะน าค าตอบบางส่วนของลูกคา้ไปลงในแบบสอบถามเก่ียวกบัสินคา้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวน ้ าผึ้ง  กริมรัมย ์) 

                                                                                  ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอร์บอลดที็อก 

ช่ือ นางสาวบณัฑิตา โสขนุทด                                         รหสันกัศึกษา 610112356023 

สาขาวิชา การจดัการ                                                        หมู่1 

วนัท่ี 9 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ไดท้  าการทดลองผลิต

สินคา้ 

ไดท้ าการผลิตสนิคา้

ตามออเดอรท่ี์ลกูคา้

สั่ง 

การเปรียบเทียบแผนการ
ด าเนินงานกบัผลการ
ด าเนินงานไดท้ดลอง

สินคา้ก่อนขายเพ่ือใหไ้ด้

สินคา้ท่ีมีคุณภาพ 

จดัออเดอรเ์ตรยีมสง่และ

จดัสง่สินคา้ตามออเดอร์

ใหล้กูคา้ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้ถึงขั้นตอนการผลิตสินคา้และการวางแผนการท างานรว่มกนั 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

      ( นางสาวบณัฑิตา โสขุนทด) 

                                                                                                                  ช่ือนกัศกึษาผูร้ายงาน                                                                                
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอรบ์อลดีทอ็ก 

ช่ือ นางสาวบณัฑิตา โสขนุทด                                    รหัสนกัศึกษา 610112356023 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 16 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ไดท้ าการจดัซ้ือวถุัดิบ ไดซ้ื้อวตัถุดิบและท า
การผลิตสินคา้ตาม

ออเดอร์ท่ีลูกคา้สัง่ 

ไดซ้ื้อวตัถุดิบมาครบ
ตามท่ีจะท าการผลิต

สินคา้ 

น าวตัถุดิบเตรียม
เพื่อท่ีจะผลิตสินคา้ตาม

ออเดอร์และจดัจ  าหน่าย
สินคา้ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้ถึงขั้นตอนการจดัหาวตัถุดิบและท าการซ้ือวตัถุดิบอยา่งเป็นระบบเพ่ือท่ีจะไดน้ ามาผลิต
สินคา้ไดท้นัตามท่ีลูกคา้ไดท้ าการสัง่สินคา้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

( นางสาวบณัฑิตา โสขุนทด) 

                                                                                                                                 ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอรบ์อลดีทอ็ก 

ช่ือ นางสาวบณัฑิตา โสขนุทด                                   รหสันกัศกึษา 610112356023 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 23 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ไดท้  าการผลิตสินคา้ ท าการผลิตสินคา้ให้

ไดต้ามออเดอรท่ี์

ลกูคา้ไดท้  าการสั่ง

สินคา้ไว ้

ผลิตสินคา้ใหท้นัตามท่ี
ลูกคา้สัง่ไวใ้หไ้ดต้ามท่ี
ลูกคา้ไดก้  าหนดเวลา
นดัรับสินคา้ 

ผลิตไดค้รบทกุออเดอร์

ตามท่ีลกูคา้ไดท้  าการสั่ง

สินคา้ไวไ้ดท้นัเวลา 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัการเวลาในการผลิตในแต่ละขั้นตอนท่ีจะสามารถผลิตสินคา้ไดท้นัตามท่ีลูกคา้นดั
รับสินคา้ไดท้นัเวลาท่ีลูกคา้ก  าหนด 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                 ( นางสาวบณัฑิตา โสขนุทด )                                                                       

                                                                                                            ช่ือนกัศกึษาผูร้ายงาน                       

 

 

 



134 
 

รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวบณัฑิตา โสขนุทด                                    รหสันกัศกึษา 610112356023 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 30 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ไดท้ าการส่งสินคา้ ไดจ้ดัการเตรียมขนม
เพื่อเตรียมไวต้ามออ
เดอร์ท่ีลูกคา้ 

เตรียมสินคา้ใหเ้พียงพอ
ต่อการจดัส่งใหท้นัเวลา  

ส่งสินคา้ใหก้บัลูกคา้ตาม
ออเดอร์ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัท าสินคา้ใหก้บัลูกคา้ตามออเดอร์ท่ีลูกคา้สัง่ไดต้ามเวลาท่ีก  าหนดไว ้

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

 

                         ( นางสาวบณัฑิตา โสขุนทด) 

                                                                                  ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวบณัฑิตา โสขนุทด                                     รหสันกัศกึษา 610112356023 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 6 มกราคม 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ไดท้ าการผลิตสินคา้
และซ้ือวตัถุดิบ 

ไดม้ีการซ้ือวตัถุดิบ
มาท าการผลิตสินคา้
เพื่อเตรียมขาย  

ซ้ือวตัถุดิบมาให้
เพียงพอต่อการผลิต
สินคา้ตมออเดอร์ของ
ลูกคา้ 

ผลิตสินคา้เพื่อเตรียมไว้
จดัส่งสินคา้ใหก้บัลูกคา้ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัซ้ือวตัถุดิบใหเ้พียงพอต่อการท าในแต่ละคร้ังเพ่ือผลิตใหท้นัตามออเดอร์ท่ีลูกคา้ได้
ท าการสัง่ไว ้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวบณัฑิตา โสขุนทด ) 

                                                                                  ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวบณัฑิตา โสขนุทด                                     รหสันกัศกึษา 610112356023 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 13 มกราคม 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ส่งสินคา้ถาม/ตอบ 
บริการหลงัการขาย 

ไดม้ีการส่งสินคา้
ใหก้บัลูกคา้และไดถ้าม
ความคิดเห็นกบัลูกคา้  

ส่งสินคา้ตามออเดอร์และ
ไดส้อบถามความคิดเห็น
กบัลูกคา้ว่ามีความคิดเห็น

ต่อสินคา้อยา่งไรบา้ง 

ส่งสินคา้ใหก้บัลูกคา้และ
สอบถามความคิดเห็น 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัส่งสินคา้ใหก้บัลูกคา้และไดส้อบถามความคิดเห็นกบัลูกคา้ถึงรสชาติของผลิตภณัฑ ์

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวบณัฑิตา โสขุนทด ) 

                                                                                 ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวบณัฑิตา โสขนุทด                                      รหสันกัศึกษา 610112356023 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 20 มกราคม 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

น าเงินไปฝากเขา้บญัชี ไดม้ีการน าเงินไปเขา้
บญัชี  

น าเงินท่ีขายสินคา้ไดไ้ป
เขา้บญัชีเงินฝาก 

น าเงินไปฝากเขา้บญัชี 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการน าเอาเงินสดท่ีขายไดไ้ปฝากเขา้บญัชี 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวบณัฑิตา โสขุนทด ) 

                                                                                 ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน                                                                                   
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 รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวบณัฑิตา โสขนุทด                                      รหสันกัศึกษา 610112356023 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 27 มกราคม 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ผลิตสินคา้จดัออเดอร์
เตรียมส่งลูกคา้ 

ไดม้กีารผลิตสินคา้
ตามออเดอร์ของลูกคา้

ท่ีไดส้ัง่ไว ้

จดัเตรียมสินคา้ตามท่ี
ลูกคา้ไดส้ัง่ไว ้

เตรียมสินคา้ท่ีผลิตไวต้าม
ออเดอร์ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการผลิตสินคา้ใหก้บัลูกคา้ท่ีสัง่ไวใ้หท้นัเวลาท่ีตอ้งจดัส่งใหก้บัลูกคา้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวบณัฑิตา โสขุนทด) 

                                                                                  ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวบณัฑิตา โสขนุทด                                     รหสันกัศกึษา 610112356023 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 3 กุมภาพนัธ ์2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ไดท้ าการติดต่อ
สถานท่ี 

ไดม้ีการติดต่อ
สถานท่ีเพื่อท่ีจะไดน้ า
สินคา้ไปวางขาย 

ติดต่อสถานท่ีเพื่อจดัส่ง
สินคา้ไปกระจายให้
ทัว่ถึงลูกคา้ 

น าสินคา้ไปวางขายตาม
สถานท่ีท่ีติดต่อไว ้

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการไปติดต่อสถานท่ีในแต่ละท่ีเพื่อท าการกระจายสินคา้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวบณัฑิตา โสขุนทด) 

                                                                                  ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 

 

 

 



140 
 

รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวบณัฑิตา โสขนุทด                                     รหสันกัศกึษา 610112356023 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 10 กุมภาพนัธ ์2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

โพสตโ์ฆษณาสินคา้/
รับออเดอร์ 

ไดม้ีการโพสต์
โฆษณาสินคา้ในเพจ/
รับออเดอร์จากลูกคา้ 

ท าการรับออเดอร์จาก
การโพสตรั์บออเดอร์ใน
เพจ 

รับออเดอร์เพื่อมาท าการ
ผลิตตามท่ีลูกคา้สัง่ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการโพสตโ์ฆษณาสินคา้/รับออเดอร์จากการขายออนไลน์ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวบณัฑิตา โสขุนทด) 

                                                                                  ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวบณัฑิตา โสขนุทด                                      รหสันกัศึกษา 610112356023 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่ 1 

วนัท่ี 17 กุมภาพนัธ ์2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

น าเงินเขา้บญัชี ไดม้ีการน าเงินสด
ทั้งหมดท่ีขายไดไ้ปเขา้
บญัชี 

น าเงินสดท่ีขายไดท้ั้งหมด
ไปฝากเขา้บญัชี 

ปิดการขาย 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการน าเงินท่ีขายสินคา้ทั้งหมดไปเขา้บญัชีเพ่ือท าการปิดการขาย 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                        ( นางสาวบณัฑิตา โสขุนทด) 

                                                                                  ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวรสิตา อินผา                                          รหสันกัศึกษา 610112356033 

สาขาวิชา การจดัการ                                                        หมู่1 

วนัท่ี 9 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ท าการทดลองการ
ผลิตสินคา้และโป
รโมทสินคา้ผา่นทาง
ออนไลน์ 

ผลิตสินคา้ตามออร์
เดอร์ท่ีลูกคา้สัง่และ
จดัส่งสินคา้ใหแ้ก่
ลูกคา้ 

ตรวจสอบสินคา้ก่อน
ขายและก่อนน าส่ง
ลูกคา้และโปรโมท
สินคา้ผา่นทางออนไลน์

เพจ facebook         

ท าการจดัส่งสินคา้ตาม
ออร์เดอร์ท่ีลูกคา้สัง่ไว ้

                                                                            ผลการเรียนรู้ 

                            ไดเ้รียนรู้ถึงการวางแผนการท างานมากข้ึนว่ามีปัญหาตรงไหนและกปัญหาใหถู้ก

จุด 

                                                                   ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

( นางสาวรสิตา อินผา ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวรสิตา อินผา                                          รหสันกัศึกษา 610112356033 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 16 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

แพค็ของใส่บรรจุ
ภณัฑ ์

ไดม้ีการแพค็ขนม
ใส่กล่องเพื่อเตรียม

จดัส่งใหก้บัลูกคา้   

การแพค็ของให้
ทนัเวลาและจดัส่งของ

ตามนดั 

จดัพบักล่องเตรียมไว้
จะไดไ้ม่เสียเวลาพอท า

ขนมเสร็จก็สามารถเอา
ขนมใส่กล่องไดเ้ลย
และสามารถจดัส่ง
สินคา้ไดต้ามนดั 

ผลการเรียน 

ไดเ้รียนรู้เร่ืองการจดัสรรเวลาในการแพค็ขนมและค านึงถึงลูกคา้เป็นหลกั 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นางสาวรสิตา อินผา ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวรสิตา อินผา                                           รหสันกัศึกษา 610112356033 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 23 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

จดัออร์เดอร์เตรียมส่ง ท าการจดัส่งออร์เดอร์

ตามก าหนดและมกีาร
ฝากขายหนา้ร้าน 

การวางขายหนา้ร้านจะ

ขายไดง่้ายกว่าเพราะคน
มาซ้ือของเห็นขนม
แปลกใหม่ก็เลยอยาก
ลอง 

เตรียมของจดัส่งใหลู้กคา้

ตามออร์เดอร์ในแต่ละจุด
ท่ีลูกคา้นดัรับและมีการ
ฝากขายหนา้ร้าน 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้ถึงการท างานดา้นการจดัส่งสินคา้ว่าจะท ายงัไงใหจ้ดัส่งสินคา้ใหไ้ดร้วดเร็วเพื่อท่ีจะไม่ใหเ้สีย
ลูกคา้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นางสาวรสิตา อินผา ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 

 

 



145 
 

รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวรสิตา อินผา                                          รหสันกัศึกษา 610112356033 

สาขาวิชา การจดัการ                                                        หมู่1 

วนัท่ี 30 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ถาม/ตอบบริการหลงั

การขาย 

จากการทดลองท าขนม

ผลการตอบรับถือว่าดี 

วางแผนทดลองสินคา้

ก่อนขายเพื่อใหสิ้นคา้มี
ประสิทธิภาพ 

รับฟังความคิดเห็นท่ี

แตกต่างและการ
ตอบสนองความตอ้งการ
ของผูบ้ริโภค 

                                                                           ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้ในการวางแผน และขั้นตอนการท างานร่วมกนัเป็นทีมและไดรู้้จกัการผลิตสินคา้ออกมาเป็นช้ินได้

อยา่งมีประสิทธิภาพและสมบูรณ์ 

                                                                    ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

( นางสาวรสิตา อินผา ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวรสิตา อินผา                                          รหสันกัศึกษา 610112356033 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 6 มกราคม 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

แพค็ของใส่บรรจุ
ภณัฑ ์

ไดม้ีการแพค็ขนมใส่
กล่องเพื่อเตรียม

จดัส่งใหก้บัลูกคา้   

การแพค็ของใหท้นัเวลา
และจดัส่งของตามนดั 

จดัพบักล่องเตรียมไวจ้ะ
ไดไ้ม่เสียเวลาพอท าขนม

เสร็จก็สามารถเอาขนม
ใส่กล่องไดเ้ลยและ
สามารถจดัส่งสินคา้ได้
ตามนดั 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้เร่ืองการจดัสรรเวลาในการแพค็ขนมและค านึงถึงลูกคา้เป็นหลกั 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นางสาวรสิตา อินผา ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวรสิตา อินผา                                           รหสันกัศึกษา 610112356033 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 13 มกราคม 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

แพค็ของใส่บรรจุ
ภณัฑ ์

ไดม้ีการแพค็ขนมใส่
กล่องเพื่อเตรียมจดัส่ง
ใหก้บัลูกคา้   

การแพค็ของใหท้นัเวลา
และจดัส่งของตามนดั 

จดัพบักล่องเตรียมไวจ้ะ
ไดไ้ม่เสียเวลาพอท าขนม
เสร็จก็สามารถเอาขนม
ใส่กล่องไดเ้ลยและ
สามารถจดัส่งสินคา้ได้

ตามนดั 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้ถึงการท างานดา้นการจดัส่งสินคา้ว่าจะท ายงัไงใหจ้ดัส่งสินคา้ใหไ้ดร้วดเร็วเพื่อท่ีจะไม่ใหเ้สีย
ลูกคา้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นางสาวรสิตา อินผา ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวรสิตา อินผา                                          รหสันกัศึกษา 610112356033 

สาขาวิชา การจดัการ                                                        หมู่1 

วนัท่ี 20 มกราคม 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ท าบญัชีรายรับรายจ่าย ไดท้ าการบนัทึกบญัชี
รายรับรายจ่ายในแต่
ละสปัดาห์ 

ท าการเปรียบเทียบบญัชี
รายรับรายจ่ายขอแต่ละ
สปัดาห์       

ตรวจสอบความถูกตอ้ง
ของรายการทางบญัชี 

                                                                          ผลการเรียนรู้ 

                                             ไดเ้รียนรู้ถึงการท าบญัชีรายรับรายจ่ายมากข้ึน 

                                                                   ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

( นางสาวรสิตา อินผา ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวรสิตา อินผา                                          รหสันกัศึกษา 610112356033 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 27 มกราคม 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

น าเงินไปฝากเขา้บญัชี นบัเงินของแต่ละ
สปัดาห์ไปฝากเขา้

บญัชีธนาคาร 

เช็คยอดเงินในบญัชีแต่
ละสปัดาห์ 

เช็คยอดเงินก่อนน าไป
ฝากเขา้บญัชี 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้เร่ืองการน าเงินไปฝากเขา้บญัชีธนาคาร 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นางสาวรสิตา อินผา ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวรสิตา อินผา                                           รหสันกัศึกษา 610112356033 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 3 กุมภาพนัธ ์2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ซ้ือวตัถุดิบ ซ้ือวตัถุดิบเพ่ือมา
ขนม 

ตรวจสอบสินคา้ก่อนท่ี
จะไปซ้ือสินคา้ขาดเหลือ

อะไรบา้ง 

จดัซ้ือวตัถุดิบเพ่ือมาท า
ขนม 

ผลการเรียนรู้ 

                                                       ไดรู้้ชนิดของวตัถุดิบต่างๆและเรียนรู้การบริหารเงิน 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นางสาวรสิตา อินผา ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวรสิตา อินผา                                          รหสันกัศึกษา 610112356033 

สาขาวิชา การจดัการ                                                        หมู่1 

วนัท่ี 10 กุมภาพนัธ ์2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ติดต่อสถานท่ี ไดท้ าการติดต่อ
สถานท่ีเพื่อน าขนมไป

วางขาย 

เปรียบเทียบสถานท่ีว่าท่ี
ไหนท าเลดีกว่ากนั คน

เดินเยอะกว่ากนั 

เลือกไปวางขายท่ีท าเลท่ี
ดีกว่า มีคนเดินเยอะกวา่ 

                                                                              ผลการเรียนรู้ 

                                                ไดรู้้ถึงการไปติดต่อสถานท่ีว่าจะติดต่อยงัไง ติดต่อไดท่ี้ไหน 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

( นางสาวรสิตา อินผา ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 

 

 

 



152 
 

รายงานความก้าวหน้าในการปฎบิัตกิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาวเวอร์บอล 

ช่ือ นางสาวรสิตา อินผา                                          รหสันกัศึกษา 610112356033 

สาขาวิชา การจดัการ                                                   หมู่1 

วนัท่ี 17 กุมภาพนัธ ์2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

แพค็ของใส่บรรจุภณัฑ ์ ไดม้ีการแพค็ขนมใส่
กล่องเพื่อเตรียมจดัส่ง

ใหก้บัลูกคา้   

การแพค็ของใหท้นัเวลา
และจดัส่งของตามนดั 

จดัพบักล่องเตรียมไวจ้ะ
ไดไ้ม่เสียเวลาพอท าขนม
เสร็จก็สามารถเอาขนมใส่
กล่องไดเ้ลยและสามารถ

จดัส่งสินคา้ไดต้ามนดั 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้เร่ืองการจดัสรรเวลาในการแพค็ขนมและค านึงถึงลูกคา้เป็นหลกั 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นางสาวรสิตา อินผา ) 

                                                                                   ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฏิบตักิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอลดที็อก 

ช่ือ นางสาวศิริวรรณ พนัลอ้มโส                                              รหสันกัศึกษา 610112356039 

สาขาวิชา การจดัการ                                                                 หมู่1 

วนัท่ี 9 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

แพค็ของใส่บรรจุ
ภณัฑ ์

ไดม้ีการแพค็ขนมใส่
กล่องเพื่อเตรียมจดัส่ง

ใหก้บัลูกท่ีซ้ือสินคา้ 

ไดม้ีการแพค็ขนมใส่
กล่องเพื่อเตรียมจดัส่ง

ใหก้บัลูกคา้ท่ีนดัรับตาม
สถานท่ีต่างๆ 

จดัผบักล่องเตรียมรอไว้
พอขนมท าเสร็จก็สามารถ

ใส่กล่องไดเ้ลยเพื่อท่ีจะ
ไดไ้ม่เสียเวลาและจะได้
รีบน าไปส่งลูกคา้ไดท้นั
นดั 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้้เร่ืองการจดัสรรเวลาการแพค็ขนมค านึงถึงลูกคา้เป็นหลกัและเร่ืองเวลาท่ีจะไม่ใหลู้กคา้รอนาน 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

          ( นางสาวศิริวรรณ พนัลอ้มโส ) 

                                                                                                                     ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน                                                                         
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รายงานความก้าวหน้าในการปฏิบตักิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอลดที็อก 

ช่ือ นางสาวศิริวรรณ  พนัลอ้มโส                                          รหสันกัศึกษา 610112356039 

สาขาวิชา การจดัการ                                                              หมู่1 

วนัท่ี 16 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ส่งสินคา้ ไดจ้ดัส่งสินคา้ให้
ลูกคา้ตามก าหนดและ
จะมจีดัส่งวางตาม
ร้านคา้ต่างๆ 

การวางขายหนา้ร้านดูจะ
ขายง่ายกว่าเพราะคนเขา้
ร้านเร่ือย ๆมีขนมแปลก
ใหม่ก็อยากจะลอง 

เตรียมส่งสินคา้ใหลู้กคา้
ตามออเดอร์ในแต่ล่ะท่ี
ลูกคา้ส่งและจะมีการ
วางขายหนา้ร้าน 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้ถึงการท างานดา้นการจดัส่งสินคา้ตอ้งท าอยา่งรวดเร็วใหท้นัลูกคา้เพื่อท่ีจะไม่เสียลูกคา้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นางสาวศิริวรรณ พนัลอ้มโส ) 

                                                                                                                        ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน                                                                                 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฏิบตักิารธุรกจิจ าลอง 

กรณศึีกษาธุรกจิ พาเวอร์บอลดที็อก 

ช่ือ นางสาวศิริวรรณ  พนัลอ้มโส                                         รหสันกัศึกษา 610112356039 

สาขาวิชา การจดัการ                                                             หมู่1 

วนัท่ี 23 ธนัวาคม 2563 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ซ้ือวตัถุดิบ ท าการจดัซ้ือขา้วโอด๊

แอบเป้ิล สม้ งาขาวงา
ด าอินทพาลมัเพื่อน ามา
ท าขนม 

            

จากการเปรียบเทียบ

แผนการด าเนินงานและ
ผลการด าเนินงานเป็นไป
ตามท่ีตอ้งการท่ีก  าหนดไว ้

น าของท่ีซ้ือมาจดัท าขนม

เพื่อท าตามออเดอร์ลูกคา้ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้การวาแผนในการใช่ตงัและรู้ว่าใหซ้ื้อของพอใช่ท าขนม 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

 

                     ( นางสาวศิริวรรณ  พนัลอ้มโส ) 

                                                                                                                       ช่ือนกัศึกษาผูร้ายงาน                                                                                  
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รายงานความก้าวหน้าในการปฎิบัติการธุรกิจจ าลอง 

กรณีศกึษาธุรกิจ พาเวอรบ์อลดีทอ็ก 

ช่ือ นางสาวศิริวรรณ พนัลอ้มโส                                              รหสันกัศกึษา 610112356039 

             สาขาวิชา การจดัการ                                                                 หมู1่ 

            วนัท่ี 30 ธนัวาคม 2563  

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ผลิตสินคา้ 

 

  จดัทาตามออเดอรท่ี์

ลกูคา้สั่ง และจดัสง่

ตามสถานท่ีท่ีลกูคา้

นดัหมาย          

ผลิตสินคา้ใหไ้ดค้ณุภาพ 

และมีประโยชนต์อ่

ผูบ้ริโภค มากท่ีสดุและ

ปิดรบัออเดอรแ์ละจดัทา

ตามออเดอรท่ี์ลกูคา้สั่ง 

ทาการผลิตไสก้รอกเห็ด

เพ่ือจดัสง่รา้นคา้ท่ีรบัฝาก

ขาย และจดัสง่ลกูคา้ท่ีสั่ง

สินคา้ 

ผลการเรียนรู้ 

เรียนรูเ้ก่ียวกบัการผลิตสินคา้และจดัสง่สินคา้ใหท้นัตามออเดอรข์องลกูคา้และไดท้าการจดัสง่สินคา้

ตามสถานท่ีตา่งๆท่ีลกูคา้นดัหมายเพ่ือท่ีจะใหเ้สยีลกูคา้ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

                                                                        

                                                                                                                  ( ศิริวรรณ  พนัลอ้มโส ) 

                                                                                                                  ช่ือนกัศกึษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฏบัิตกิารธุรกิจจ าลอง 

กรณีศกึษาธุรกิจ พาเวอรบ์อลดีทอ็ก 

ช่ือ นางสาวศิริวรรณ พนัลอ้มโส                                              รหสันกัศกึษา 610112356039 

             สาขาวิชา การจดัการ                                                                 หมู1่ 

            วนัท่ี 6 มกราคม 2564  

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ติดต่อเจา้ของ
สถานท่ี 

   ไดไ้ปติดตอ่

สถานท่ีเพ่ือวาง

จ าหน่ายสนิคา้และ

ไปสง่สินคา้ตามออ

เดอรท่ี์ลกูคา้ท าการ

สั่งซือ้ 

ไดไ้ปติดตอ่สถานท่ีเพ่ือ

วางจ าหน่ายสนิคา้และ

ไปสง่สินคา้ตามออ

เดอรท่ี์ลกูคา้ท าการ

สั่งซือ้ 

จดัเตรยีมอปุกรณใ์น

การลงขายสินคา้เพ่ือ

เตรียมสนิคา้ออก

จ าหน่ายและน าสินคา้

สง่ไปยงัรา้นคา้ 

ผลการเรียนรู้ 

     ไดเ้รียนรูก้ารวางแผนใหเ้ป็นระบบ และเรียนรูก้ารแกไ้ขปัญหาในเรื่องการจองสถานท่ีในการ

วางขายสินคา้ท่ีตลาดนดัคลองถมหนองแปบวา่ในครัง้ถดัไปตอ้งติดตอ่สถานท่ีก่อนเขา้ไป

จ าหน่ายก่อนเวลา  

 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

                                                          

                                                                                                                 ( ศิริวรรณ  พนัลอ้มโส ) 

                                                                                                                ช่ือนกัศกึษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฏบัิตกิารธุรกิจจ าลอง 

กรณีศกึษาธุรกิจ พาเวอรบ์อลดีทอ็ก 

ช่ือ นางสาวศิริวรรณ พนัลอ้มโส                                              รหสันกัศกึษา 610112356039 

             สาขาวิชา การจดัการ                                                                 หมู1่ 

            วนัท่ี 13  มกราคม 2564   

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

น าเงินไปฝากเขา้บญัชี    น าเงินแต่ละ
สปัดาห์ไปฝากเขา้

บญัชีธนาคาร         

เช็คยอดเงินในบญัชีวา่

ตรงกบัท่ีฝากไม ่

เช็คยอดเงินก่อนน าไป

ฝากเขา้บญัชี 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรู้เร่ืองยอดเงินในธนาคารใหต้รงกบัสมุดเงินฝาก 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

                                                                        

( ศิริวรรณ  พนัลอ้มโส )                                                                                                                          

  ช่ือนกัศกึษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฏบัิตกิารธุรกิจจ าลอง 

กรณีศกึษาธุรกิจ พาเวอรบ์อลดีทอ็ก 

ช่ือ นางสาวศิริวรรณ พนัลอ้มโส                                              รหสันกัศกึษา 610112356039 

             สาขาวิชา การจดัการ                                                                 หมู1่ 

            วนัท่ี  20 มกราคม 2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

โพสตโ์ฆษณาสินคา้/
รับออเดอร์ 

       ทาการผลิตตาม

ออเดอรท่ี์ลกูคา้สั่ง

และจดัสง่ใหล้กูคา้

ตามเวลาท่ีก าหนด     

เปิดรบัออเดอรจ์าก

ลกูคา้ท าการผลิตตาม

ออเดอรแ์ละจดัสง่ 

โฆษณาผา่นสื่อ

ออนไลนเ์พ่ือเปิดรบัออ

เดอรส์ินคา้ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรูก้ารจดัสรรเวลาใหพ้อ ทาการผลิตใหต้รงกบัเวลาท่ีก าหนด 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

                                                                        

            ( ศิริวรรณ  พนัลอ้มโส ) 

                                                                                                                 ช่ือนกัศกึษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฏบัิตกิารธุรกิจจ าลอง 

กรณีศกึษาธุรกิจ พาเวอรบ์อลดีทอ็ก 

ช่ือ นางสาวศิริวรรณ พนัลอ้มโส                                              รหสันกัศกึษา 610112356039 

             สาขาวิชา การจดัการ                                                                 หมู1่ 

            วนัท่ี 27 มกราคม 2564   

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

แพค็ของใส่บรรจุ
ภณัฑ ์

 ไดม้ีการแพ็คขนมใส่

กลอ่งเพ่ือเตรยีม

จดัสง่ใหก้บัลกูท่ีซือ้

สินคา้           

ไดม้ีการแพ็คขนมใส่

กลอ่งเพ่ือเตรยีมจดัสง่

ใหก้บัลกูคา้ท่ีนดัรบัตาม

สถานท่ีตา่งๆ 

จดัผบักลอ่งเตรียมรอไว้

พอขนมท าเสรจ็ก็

สามารถใสก่ลอ่งไดเ้ลย

เพ่ือท่ีจะไดไ้มเ่สียเวลา

และจะไดร้ีบน าไปสง่

ลกูคา้ไดท้นันดั 

ผลการเรียนรู้ 

ไดรู้เ้รื่องการจดัสรรเวลาการแพ็คขนมค านึงถึงลกูคา้เป็นหลกัและเรื่องเวลาท่ีจะไมใ่หล้กูคา้รอนาน 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

                                                                        

( ศิริวรรณ พนัลอ้มโส )                                                                                                                      

                                                                                                                   ช่ือนกัศกึษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฏบัิตกิารธุรกิจจ าลอง 

กรณีศกึษาธุรกิจ พาเวอรบ์อลดีทอ็ก 

ช่ือ นางสาวศิริวรรณ พนัลอ้มโส                                              รหสันกัศกึษา 610112356039 

             สาขาวิชา การจดัการ                                                                 หมู1่ 

            วนัท่ี 3 กมุภาพนัธ ์2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

ท าบญัชีรายรับ

รายจ่าย 

 

   ไดม้ีการท าการ

บนัทึกบญัชี รายรบั 

รายจ่ายตา่งๆ ตอ้ง

ท าใหถ้กูตอ้ง         

การท าบญัชีตอ้งมี

ความถกูตอ้งและ

ตรวจสอบความถกูตอ้ง

ไดเ้พ่ือจะไดไ้มข่าดทนุ 

ตรวจสอบความถกูตอ้ง

ของรายการทางบญัชี 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รยีนรูถ้งึการท าบญัชีรายรบัรายจ่าย 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

                                                                                                                                  

                                                                                                                  ( ศิริวรรณ  พนัลอ้มโส ) 

                                                                                                                  ช่ือนกัศกึษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฏบัิตกิารธุรกิจจ าลอง 

กรณีศกึษาธุรกิจ พาเวอรบ์อลดีทอ็ก 

ช่ือ นางสาวศิริวรรณ พนัลอ้มโส                                              รหสันกัศกึษา 610112356039 

             สาขาวิชา การจดัการ                                                                หมู1่ 

           วนัท่ี 10 กมุภาพนัธ ์2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

รับออเดอร์/จดัส่ง
สินคา้ 

 ทาการผลิตตามออ

เดอรท่ี์ลกูคา้สั่งและ

จดัสง่ใหล้กูคา้ตาม

เวลาท่ีก าหนด           

เปิดรบัออเดอรจ์าก

ลกูคา้ 

ทาการผลิตตามออเดอร์

และจดัสง่ 

โฆษณาผา่นสื่อออนไลน์

เพ่ือเปิดรบัออเดอรส์ินคา้ 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรูก้ารจดัสรรเวลาใหพ้อ ทาการผลิตใหต้รงกบัเวลาท่ีก าหนด 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

                                                                                                      

  ( ศิริวรรณ  พนัลอ้มโส )                                                                                                                         

                                                                     ช่ือนกัศกึษาผูร้ายงาน 
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รายงานความก้าวหน้าในการปฏบัิตกิารธุรกิจจ าลอง 

กรณีศกึษาธุรกิจ พาเวอรบ์อลดีทอ็ก 

ช่ือ นางสาวศิริวรรณ พนัลอ้มโส                                              รหสันกัศกึษา 610112356039 

             สาขาวิชา การจดัการ                                                                หมู1่ 

            วนัท่ี 17 กมุภาพนัธ ์2564 

แผนการด าเนินงาน ผลการด าเนินงาน การเปรียบเทยีบ(1)-(2) แนวทางการด าเนินงาน 

โพสตโ์ฆษณา

สินคา้/รบัออเดอร ์

ลกูคา้เขา้ถึงสนิคา้

เน่ืองจากเราไดโ้ป

รโมทสินคา้ผา่นทาง

เพจFacebook  

จากการเปรียบเทียบ

แผนการด  าเนินงาน

และผลการด  าเนินงาน

สรุปไดว้า่การ

ด  าเนินงานเป็นไปตาม

แผนท่ีตัง้ไว ้

  น  าสินคา้สง่ไปยงั

รา้นคา้ ตอบ inbox 

ลกูคา้ผา่นทางเพจ

Facebook 

ผลการเรียนรู้ 

ไดเ้รียนรูก้ารวางแผนใหเ้ป็นระบบ ทัง้ขัน้ตอนการผลิต การออกแบบ การหาช่องทางในการขาย 

รวมไปถึงการไดเ้จอปัญหาท าใหไ้ดเ้รียนรูว้า่จะตอ้งแกไ้ขยงัไง และสดุทา้ยการท างานเป็นทีมท่ี

ท าใหไ้ดก้ารเรียนรูจ้ากเพ่ือนใหม่ๆ ไดแ้ลกเปลี่ยนความคิดอยู่เสมอ 

ความคดิเหน็ของอาจารย์ 

                                                                        

      ( ศิริวรรณ  พนัลอ้มโส )                                                                                                                        

 ช่ือนกัศกึษาผูร้ายงาน 

 


