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1. บทสรุปผูบ้ริหำร 
ไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่เป็นอาหารที่เป็นอาหารเพ่ือสุขภาพ มีความแตกต่างจากไส้กรอกทั่วไป มี

การน าเห็ด 4 ชนิด เช่น เห็ดนางฟ้า เห็ดหลิน เห็ดหลินด าขาว และเห็ดหอม และวัตถุดบิที่มีประโยชน์ ซึ่งเจาะ

กลุ่มเป้าหมายที่ต้องการเพ่ิมโปรตีนให้ร่างกายช่วยป้องกันโรคหัวใจ โรคเบาหวาน โรคความดันโลหิตสูง เหมาะ

ส าหรับคนที่เปน็โรคต่างๆ ทีมงานประกอบด้วย  

1. นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล  

2. นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง  

3. นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน   

4. นางสาวศริิลักษณ์ สิทธิเ์ทยีมทอง  

5. นางสาวอสิพร พิมอักษร 

        ในการด าเนินงานกลุ่มไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่  มีวิสัยทัศน์ คือ ไส้กรอกเห็ดเข้าไรเบอร์รี่เป็น

อาหารที่ช่วยลดความดัน ลดน้ าตาล ซึ่งเหมาะกับคนที่เป็นโรคหัวใจ โรคเบาหวาน โรคความดันโลหิตสูง มี

ความโดดเด่นทางด้านรสชาติและมีประโยชน์ต่อร่างกาย และได้ก าหนดพันธกิจดังนี้ 

         1. ตอบสนองความต้องการของลูกค้าด้วยการบริการที่ดีความสะอาดในการปรุงอาหาร  

2. เร่งการเจริญเติบโตให้ได้ก าไรที่เพิ่มขึ้นในธุรกิจ  

3. วัตถุดิบมีคุณภาพ สด ใหม ่

         และมีวัตถุประสงค์ในการด าเนินงานดังต่อไปนี้ เพือ่ผลิตไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่ให้ได้ตามเป้าหมาย

ที่ตั้งไว้เจาะกลุ่มลูกค้าที่ต้องการ ลดความดัน ลดน้ าตาลและเป็นโรคหัวใจโรคเบาหวาน เพราะความดันโลหิต

สูง เพื่อเจาะพ้ืนที่กลุ่มเป้าหมาย ร้านอาหารเพื่อสุขภาพ  เพื่อให้ได้ยอดขาย 26,703 ภายใน 10 สัปดาห์ 

เพื่อให้ได้ยอดก าไรขั้นต่ า 84.14% ต่อยอดขาย 

         ส าหรับแนวโน้มอุตสาหกรรมไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่ ยังมีการเจริญเตบิโตขึ้นเรื่อยเรื่อยจึงส่งผล

ต่อไส้กรอกเห็ดข้าวไรเบอร์รี่ในอีก 1-2 ปีข้างหน้า คาดว่าน่าจะขยายตัวเพิ่มขึ้นต่อปีทั้งน้ี เนื่องจากปัจจัย

ทางด้านพฤติกรรมของผู้บริโภคที่ต้องการทานอาหารเพื่อสุขภาพ ที่ช่วยลดความดัน ลดน้ าตาล ความดันโลหิต

สูง ช่วยป้องกันโรคหัวใจ โรคเบาหวาน และกระแสคนรักสุขภาพท าให้ผู้บริโภคมองหาผลิตภัณฑ์ที่มปีระโยชน์ 

และส่งผลดีต่อสุขภาพมากยิ่งขึ้นเพื่อไม่ให้เกดิผลเสียต่อร่างกาย หรืออาจจะเป็นปัจจัยทางการตลาดหลาย

หลายปัจจัยของธุรกิจไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่ เป็นธุรกิจที่พัฒนามาจากท้องตลาดที่มีอยู่เดิมน ามาสร้างความ

แตกต่างจากไส้กรอกทั่วไป และได้ก าหนดกลยุทธ์ด้านราคาในราคากลอ่งละ 69 บาท  

        ก าหนดกลุ่มเป้าหมาย กลุ่มลูกค้าที่ต้องการลดไขมัน ลดน้ าตาล ความดันโลหิตสูง และกลุ่มลูกค้าใหม่

ใหม่ที่ยังไม่เคยลองรับประทานผลิตภัณฑ์ไสก้รอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่มากอ่น  

          แผนการขายธุรกิจไส้กรอกเหด็เขข้าวไรเบอร์รี่จะมีแบบทั้งขายออนไลน์และลงพื้นที่ขายสินค้าตาม

ร้านอาหาร เพ่ือเป็นการกระจายสินค้าให้เป็นที่รู้จักและเพิ่มยอดขายมากขึ้น 
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         แผนการเงินโดยได้รวมทุนของสมาชิกในกลุม่ 100 บาท เพื่อเป็นเงินทุนในการลงทุนครั้งแรกในการ

ผลิตสินค้าเพื่อจ าหน่าย 

         ธุรกิจไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่ได้มีการประเมินความเสี่ยงที่จะเกิดขึ้นพร้อมทั้งระบุแผนฉุกเฉินและ

แก้ไขสถานการณ์ต่างๆ เช่น วัตถุดิบที่เป็นเห็ดบางชนิดขาดตลาด จึงได้มีการหาแนวทางในการแก้ไขปญัหา คือ

หาร้านค้าที่จ าหน่ายเห็ดชนิดเดียวกันส ารองไว้หรือซื้อไว้ในปริมาณมาก 

         ผลการด าเนินงานในธุรกิจทั้ง 10 สัปดาห์แต่ละสัปดาห์มีปัญหาต่างกันไป ช่วงแรกสินค้าของเรายังไม่

เป็นทีรู่้จักจึงท าให้มียอดขายค่อนข้างน้อย และในบางสัปดาห์มีอากาศหนาวท าให้ไส้กรอกแห้งไม่ทันจงึท าให้มี

อุปสรรคในการจัดส่งสินค้าเป็นไปอย่างล้าช้า นอกจากนีย้ังมีการขายสินค้าไปยังคู่ค้า และยังมีการขายออนไลน์

ผ่าน Pages , Facebook จึงท าให้สินค้าเป็นที่รู้จักมากขึ้น และมีอัตราก าไรสุทธิในระยะเวลา 10 สัปดาห์ อยู่ที่ 

84.14% รายได้จากการท าเนินงาน 10 สัปดาห์ เป็นจ านวนเงิน 26,703 บาท 
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2. วัตถุประสงค์ในกำรน ำเสนอแผนธุรกิจ  
เป็นการน าเสนอแผนธุรกิจนี้ต่อรายวิชาธุรกิจจ าลอง สาขาวิชาการจัดการ คณะวิทยาการจัดการ 

มหาวิทยาลัยราชภัฏบุรีรมัย์เพื่อเป็นการเรียนรู้ในการท าธุรกิจ หรือการใชก้ลยุทธ์ในการบริหารธุรกิจให้เกิด 

ความส าเร็จ 

โดยมีวัตถุประสงค์เพื่อ 

1. เพื่อผลิตไสก้รอกเห็ด ข้าวไรซ์เบอร์รี่ให้ได้ตามเป้าหมายที่ตั้งไว้ 10 สัปดาห์ รวม 26,703บาท 

2. เพื่อเจาะกลุ่มตลาดคนที่ต้องการลดไขมันน้ าตาลและกลุ่มคนที่มีโรคประจ าตัวเช่นความดันโลหิตสูง 

และโรคมะเร็ง  

3. พื้นที่เป้าหมายเน้นการขายออนไลน์ฝากขายหน้าร้านและแนะน าสินค้า  

4. เพื่อให้ได้ยอดขาย 26,703 ภายใน10 สัปดาห์  

5. เพื่อให้ได้ยอดก าไรขั้นต้นอย่างต่ า 84.14% 
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3. ควำมเป็นมำของธุรกิจ  
3.1 ประวัติควำมเป็นมำ หรอืแนวคิดในกำรจัดตั้งธุรกิจ  

ประวัติของกิจการ / ผู้เริ่มกิจการ 

การก่อต้ังธุรกิจ”ไส้กรอกเหด็ข้าวไรซ์เบอร์รี”่เริ่มต้นจากการศึกษารายวิชาธุรกิจจ าลองโดยมีกลุ่ม

นักศึกษาจ านวน 5 คนโดยมี 1.นายเกียรติศักดิ์ ตันติพลาผล 2.นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง 3.นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน 

4.นางสาวศิริลักษณ์ สิทธ์ิเทียมทอง 5.นางสาวอาทิพร พิมพ์อักษร โดยแต่ละบุคคลจะได้รับหน้าที่ความ

รับผิดชอบที่แตกต่างกันตามขั้นตอนมีการจัดการกระบวนการการท างานดังนี้ นายเกียรติศักดิ์ ตันติพลาผล ท า

หน้าที่จัดส่งออเดอร์ นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง ท าหน้าที่จัดหาออเดอร์ตามยอด นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน ท าหน้าที่

แอดมินเพจและจัดเอาใส่ภาชนะ นางสาวศิริลักษณ์ สิทธิ์เทยีมทอง แอดมนิเพจจัดหาวัตถุดิบ นางสาวอธิพร 

พิมอักษร ท าหน้าที่ผลิตปรุงรสและท าบญัชี 

แนวควำมคิดในกำรก่อตั้งกิจกำร 

ผลิตไส้กรอกเห็ด ข้าวไรซ์เบอร์รี่ คนที่ต้องการลดไขมัน ลดน้ าตาลในเลือดความดันโลหิตสูง กลุ่มคนที่

มีโรคประจ าตัว เช่น ความดันโลหิตสูง โรคหัวใจ โรคมะเรง็และโรคเบาหวาน เราได้เริ่มจับกลุ่มปรึกษาคิด

ผลิตภัณฑ์เพ่ือน าเสนออาจารย์และได้สรุปผลว่าเอกพันธ์ที่จะท าคือไส้กรอกเห็ด ข้าวไรเบอร์รี่และเริ่มท าการ

วางแผนและผลิตเพ่ือจัดจ าหน่ายและส่งใหก้ับลูกค้าที่ซื้อสินค้า สถานทีท่ าการผลิต 162 หมู่ 10 ต.บ้านยาง อ. 

ล าปลายมาศ จ. บุรีรัมย์ ในการท าธุรกิจครั้งนี้ เพื่อที่จะได้เรียนรู้การท างานร่วมกับผู้อื่นและเพื่อเรียนรู้การท า

ธุรกิจไม่ว่าจะเป็นการผลิตอีกด าเนินการ โดยผลิตภัณฑ์เป็นผลิตภัณฑ์ที่แปลกใหม่ ซึ่งเปน็อาหารที่สามารถ

รับประทานได้ทั้งคนที่เป็นโรคและไม่เป็นโรคอีกทั้งยังเป็นอาหารเพื่อสุขภาพ 

กำรเปลี่ยนแปลงของกิจกำร 

 1. การลงทุนครั้งที่ 1 จ านวน 1,350 บาทและเป็นค่าใชจ้่ายในการผลติสินค้าในวันแรก 
 2. มีการเพิ่มทุนครั้งที่ 2  จ านวน 500 บาท มีการเพิ่มทนุครั้งที่ 3  จ านวน 300 บาท 

มีการเพิ่มทุนครั้งที่ 4  จ านวน 550 บาทมกีารเพ่ิมทุนครัง้ที่ 5  จ านวน 300 บาท  
มีการเพิ่มทุนครั้งที่ 6  จ านวน 650 บาทรวมเงินลงทุนทั้งหมด 2,300 บาท 

 3. การเปลี่ยนแปลงวิธีการบริหารจัดการมีการแบ่งหน้าที่ของสมาชิกในกลุ่ม โดยได้มีการให้แสดง
ความคิดร่วมในการแก้ไขปัญหาแต่ละครั้ง เช่น ปัญหาของราคาเห็ดไม่คงที่จึงแก้ไขปัญหาโดยการน าเห็ดชนิด
อื่นมาใช้แทน 

ควำมส ำเร็จ 

1. มีการวางแผนการที่จะลงมือปฏิบัติ ต้องมีการวางแผนโดยจะมีการประชุมพูดคุยแสดงความคิดเห็น

จากคนในกลุ่มฟงัเสียงข้างมากและสรุปประเด็นที่จะท า 

2. คิดค้นหาขอ้มูลน าประเด็นที่สรุปมาหาขอ้มูลจากสื่อต่างๆหรือจะเป็นการขอความปรึกษาอาจารย์

โดยตรงเพื่อที่จะท าธุรกิจนั้น ท าให้ธุรกิจเกดิข้อผิดพลาดน้อยลงทั้งยังสามารถแก้ไขปญัหาได้ 



5 
 

3. สร้างความสัมพันธ์ที่ดีกับคนรอบข้างสร้างความสัมพันธ์อันดีกับลูกค้ารวมไปถึงร้านค้าหรือธุรกิจ

อื่นๆด้วยซึ่งการสร้างความสัมพันธ์อันดีส่งผลให้เกิดความช่วยเหลือเป็นอย่างดี 

4. มีการพัฒนาธุรกิจ ว่าธุรกิจประสบความส าเร็จได้มากจะเกิดข้อผิดพลาดขึ้นมากมายนอกจาก

ข้อผิดพลาดที่จะเป็นแรงผักดันในการพัฒนาธุรกิจแล้วยังมีค าแนะน าจากลูกค้าที่มาใช้บริการที่จะท าให้รู้ถึง

ความต้องการของผู้บริโภคโดยตรงว่าลูกค้าต้องการแบบไหนและต้องปรับแก้ไขส่วนใดจึงจะท าให้ได้รับการ

ยอมรับมากขึ้นจะท าให้ธุรกิจประสบความส าเร็จได้ 

อุปสรรค 

1. เห็ดมีการขาดตลาดบ่อยเนื่องจากต้องใช้เวลาในการปลูกนาน 

2. ราคาเห็ดในแต่ละช่วงจะดูไม่คงที่ท าให้เปน็อุปสรรคในเรื่องต้นทุน 

3. การขายผ่านช่องทางออนไลน์ยังไม่เป็นที่รู้จักเนื่องจากเป็นผลิตภัณฑ์ที่แปลกใหม ่

วิธีแก้ไขอุปสรรค 

1. ท าการหารา้นค้าที่จ าหน่ายเห็ดชนิดเดียวกันส ารองไว้ 

2. น าเห็ดชนิดอื่นมาทดแทนและลดปริมาณของเห็ดที่มีราคาแพงลง 

3. ท าการโฆษณาผ่านสื่อออนไลน์ให้มากขึน้ เพื่อให้สินคา้เป็นที่รู้จักมากขึ้น 

 

3.2 สรุปผลกำรด ำเนนิกำรที่ผ่ำนมำของธุรกิจ   
 

รำยกำร  
  

รอบกำรด ำเนนิงำน  
(ระยะเวลำ 5 สัปดำห์)  

รอบกำรด ำเนนิที่ผำ่นมำ 
(ระยะเวลำ 10 สัปดำห์)  

ยอดรายได้  10,488 26,703 
ก าไรสุทธ ิ 8,442 22,468 

สินทรัพย์รวม  10,292 26,568 
หนี้สินรวม  10,292 26,568 

ส่วนของผู้ถือหุ้นรวม  1,850 4,100 
  

( ตารางที่ 1 สรุปผลการด าเนินการที่ผ่านมาของธุรกิจ ) 
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4. สินค้ำ  
4.1 รำยละเอียดสินค้ำ  

ไส้กรอกข้าวไรซ์เบอร์รี่เป็นผลิตภัณฑ์ประเภทอาหารเพือ่สุขภาพทานเล่นได้ ที่ท ามาจากข้าวไรซ์เบอร์รี่ 
เห็ดนางฟ้า เห็ดหลินขาว เห็ดหลินด า เห็ดหอม กระเทียม พริกไทย อกไก่ ซอสหอย เกลือ ไส้เทียม ข้าวไรซ์
เบอร์รี่ มีโอเมก้า 3 ที่ช่วยในการท างานของระบบประสาทและสมอง ลดไขมันคอเลสเตอรอล และไตรกีเซอร์
รายในหลอดเลือด กระตุ้นการสร้างคอลลาเจนให้กับผิวให้ผิวเปล่งปลั่ง เห็ดนางฟ้า บ ารุงกระเพาะอาหาร คุม
การท างานของสมอง หัวใจ ปอด ตับอาการเส้นโลหิตฝอย ช่วยการไหลเวียนของโลหิต กระตุ้นการท างานของ
เลือดให้ท างานปกติบรรเทาอาการเจ็บปวด เห็ดหลินขาว ใช้เป็นยาบ ารุงร่างกายยาอายุวัฒนะบรรเทาอาการ
อ่อนเพลีย กระเทียม แก้ปญัหาผมหลุดร่วง รักษาสิวป้องกันและรักษาโรคหวัด บรรเทาอาการอักเสบจากโรค
สะเก็ดเงิน พริกไทย พริกไทยเป็นสมุนไพรรสร้อนแก้โรคที่เกิดจากธาตุไฟพร่อง อกไก่ มีโปรตีนสูงแต่พลังงาน
ต่ าช่วยควบคุมน้ าหนัก ช่วยเพ่ิมสมรรถภาพกล้ามเนื้อมีวิตามินบีสามทช่วยเปลี่ยนคาร์โบไฮเดรต  

ไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่ เจาะกลุ่มลูกค้าทีต่้องการลดความโรคเบาหวาน โรคความดันโลหิตสูง ช่วย
ป้องกันโรคหัวใจ ลดน้ าหนัก และควบคุมน้ าหนัก ราคา 69 บาท ขนาดสนิค้า 350กรัม 

 
 4.2 ภำพถ่ำยสินค้ำ  

 
( ภาพที่ 1 ภาพถ่ายสินค้า )    
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5. กำรวิเครำะห์อุตสำหกรรม และกำรวิเครำะหต์ลำด   
5.1 สภำวะอุตสำหกรรม และสภำวะตลำด  
       5.1.1 กำรวิเครำะห์สภำวะอตุสำหกรรม  
       5.1.1.1 เศรษฐกิจ 

เศรษฐกิจ ตั้งแต่เกิดวิกฤติ โควิด-19ที่ไม่เพียงพอแต่ส่งผลกระทบให้เศรษฐกิจไทยเท่านัน้ แต่วิกฤติครัง้นี้ท า 
สถานการณ์การแพร่ระบาดของโรค COVID-19  ตั้งแต่ต้นปี 2563 ส่งผลให้เศรษฐกิจโลกเผชิญภาวะวิกฤตครั้ง
รุนแรงอย่างหลีกเลี่ยงไม่ได้ ขณะที่ภาพรวมของไทยแม้จะสามารถรับมอืกับการระบาดรอบแรกได้เป็นอย่างดี 
ดังนั้นในเราจึงมองเห็นโอกาสในการขายไส้กรอก ข้าวไรซ์เบอร์รี่ของกลุ่มเรา เพราะ จะได้เน้นทางออนไลน์ 
เพือ่เพิ่มการขายอีกช่องทางในการจัดจ าหน่าย 

5.1.1.2 สังคมวัฒนธรรม  
แนวโน้มการดูแลสุขภาพของผู้คนในปัจจุบนั ต้องยอมรับว่าส่วนใหญ่เกดิจากการเข้าถึงข้อมูล 

แหล่งข้อมูลทีม่ีอยู่หลากหลาย ซึ่งท าให้ผู้คนสามารถเลือกได้ว่าตัวเองจะใช้รูปแบบการดูแลสุขภาพแบบใด โดย
ตอนนี้เทรนสุขภาพส่วนใหญ่ และคาดว่าอนาคตจะได้รับความนิยมมากขึ้น จะเน้นการป้องกันมากกว่าการ
รักษา เช่น เลือกรับประทานอาหารที่อุดมไปด้วยสารอาหาร และสนใจการดูแลสุขภาพทั้งร่างกายและจิตใจ 
รวมถึงเทรนที่สามารถดูแลสุขภาพครอบคลุมทุกเรื่องทั้งน้ าหนัก ผิว ไขมัน และผลิตภณั์ไส้กรอกเห็ด ข้าวไรซ์
เบอร์รี่ เป็นสินค้าที่แปลกใหม่และคิดค้นขึ้นมาเอง เหมาะกับคนรักสุขภาพต้องการลดน้ าหนัก และกลุม่คนที่มี
โรคประจ าตัว 

5.1.1.3 คู่แข่งขัน 
ปัจจุบันไส้กรอกมีขายอยู่ทั่วไปเช่นไส้กรอกหมูหรือไส้กรอกวุ้นเส้นที่ขายมานานและเป็นที่รู้จักอยู่แล้ว 

ไส้กรอกเห็ด ขา้วไรซ์เบอร์รี่ ของเราจะมีความแตกต่างจากไส้กรอกทั่วไปคือมีส่วนผสมจากเห็ดและข้าวไรซ์
เบอร์รี่ ที่มีสรรพคุณ มีโอเมกา้ 3 ช่วยการท างานของระบบประสาท สมองและตับ ลดไขมันและคลอ
เรสเตอรอล ลดระดับน้ าตาลในเลือด ช่วยลดความเสี่ยงในการเป็นโรคเบาหวาน และเห็ดเป็นประเภทผักที่
ปราศจากไขมัน มีรสชาติที่ชวนรับประทาน และรสชาติที่โดดเด่นน้ีมาจากเห็ดที่พบกรดอะมิโนกูตามิค เป็น
องค์ประกอบ และยังเป็นแหล่งโปรตีนที่ด ีเนื่องจากสินค้าของเราผลิตขึ้นมาใหม่จึงสรา้งสตอรี่ทีน่่าสนใจเพื่อ
ดึงดูดลูกค้า การเน้นคุณภาพของสินค้าประโยชนข์องสินค้าความสดใหมแ่ละการบริการที่ดีเพื่อให้ลูกคา้มั่นใจ
ในการบริโภคสินค้าของเรา 

5.1.1.4 สภำพแวดล้อมโลก วิเครำะห์ประเด็น Covid ส่งผลต่อกำรเติบโตของอุตสำหกรรมของ 
เรำอยำ่งไร  

จากผลกระทบโควิด 19 ส่งผลให้ผูค้นหันมารักสุขภาพมาก และใส่ใจในเรือ่งของอาหารการกินมาก
ยิ่งขึ้นอีกด้วย อาหารที่ได้รับความสนใจก็คอื อาหารส าเร็จรูปหรืออาหารที่เก็บไว้ได้นาน ซึ่งพฤติกรรมผู้บริโภค
ส่วนใหญ่ จะน ากลับมารบประทานที่บ้านมากขึ้นนิยมสั่งอาหารแปรรูปทางออนไลน ์ทางเราจึงเปลี่ยนวิกฤตให้
เป็นโอกาส ในการตีตลาด ในด้านอาหารเพื่อสุขภาพและมีประโยชนท์ี่เหมาะกับสถานการณ์ในยุคนี้ ในรูปแบบ
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ของอาหารสดก็สามารถน ากลับไปท ารับประทานเองได้ที่บ้าน และแบบพร้อมทานที่มกีารอบและบรรจุลงใน
กล่องอย่าง สวยงาม ซึ่งสินค้าทั้ง 2 แบบนี้สามารถสั่งซื้อผา่นทางออนไลน์ 

5.1.2 กำรวเิครำะห์สภำวะตลำด  
ปัจจุบันผู้บริโภคมีการเปลี่ยนใจตลอดเวลาในการเลือกซื้อสินค้า การตัดสินใจซื้อสินค้าจะมีอยู่มากกว่า 

แต่ก่อน ค านึงถึงคุณค่าของสินค้าที่จะได้รับนี้ คุ้มค่ากับราคาหรือไม่ จึงมกีารเน้นไปยังการคุ้มค่า คุ้มราคา จึง
ส่งผลต่อธุรกิจที่ลูกค้ามีความลังเลในการซื้อ เพราะราคาสินค้าจะเท่าๆกบัอาหารทั่วไป สินค้าในช่วงแรกๆจะมี 
การเจริญเติบโต แต่หลังๆมาเริ่มจะถดถอยลง ผู้บริโภคส่วนมากจะนิยมซื้อในช่วงแรกๆ จงึท าให้สินค้าอาจจะมี 
ยอดขายลดลง 

5.1.2.1 กำรแข่งขันภำยในอตุสำหกรรม  
การแข่งขันในอุตสาหกรรมในปัจจุบันพบว่าไส้กรอกเห็ด ข้าวไรซ์เบอร์รีใ่นรูปแบบรักสขุภาพมีไม่มาก

นัก เมื่อวิเคราะห์ข้อมูลในเบือ้งต้นพบว่าสภาวะการแข่งขันในปัจจุบันเป็นไส้กรอก ประเภทคนรักสุขภาพจะ
ส่งผล กระทบต่อกิจการน้อยมาก เนื่องจากกิจการของกลุ่มนั้นจะเจาะกลุ่มตลาดให้ตรงกับกลุ่มลูกค้าที่รัก
สุขภาพจริงๆ และผลิตภัณฑก์็มีรูปแบบที่แปลกใหม่ยังไมม่ีวางจ าหน่ายตามท้องตลาด ดังนั้นแรงกดดันจากการ
แข่งขัน ในอุตสาหกรรมจึงต่ าลง 

5.1.2.2 กำรเข้ำมำของคู่แข่งขันรำยใหม่  
อุตสาหกรรมอาหารเพื่อสุขภาพมีมากขึ้นในปัจจุบันส่งผลให้เกิดการแข่งขันธุรกิจในรูปแบบ เดียวกัน

สูงขึ้นต้นทุนในการเริ่มกิจการใหม่ไม่สูงมาก ดังนั้นแรงกดดันจากการเข้ามาของคู่แข่งขันรายใหม่จึงสูงขึน้ 
5.1.2.3 สินค้ำทดแทน  
ผลิตภัณฑ์ที่จัดเป็นสินค้าทดแทน คืออาหารเพื่อสุขภาพทั่วไปเป็นต้น ในขณะเดียวกันก็ยังมีสินค้าอื่นที่ 

มีลักษณะใกล้ข้างกัน เช่น ไส้กรอกคอลลาเจน ไส้กรอกวุน้เส้นทั่วไป โดยสินค้าเหล่านีม้ีรสชาติที่คล้ายคลึงกัน 
สามารถทดแทนให้ผู้บริโภคได้เลือกรับประทานแทนได้ แต่ในปัจจุบันคนรักสุขภาพมากขึ้นท าให้ลูกคา้ที่รัก 
สุขภาพยังคงเลือกรับประทานไส้กรอกเห็ด ข้าวไรซ์เบอร์รีอ่ยู่ ดังนั้นแรงกดดันจากสินค้าทดแทนจึงมสีูง 

5.1.2.4 อ ำนำจต่อรองของผูจ้ัดจ ำหนำ่ย 
วัตถุดิบหลักที่ใช้ในการผลิตไส้กรอกเห็ด ข้าวไรซ์เบอร์รี่ คือ เห็ดนางฟ้า,เห็ดหลินด า,เห็ดหลินขาว,และ

เห็ดหอม ซึ่งหาได้ตามท้องตลาดแต่บางครั้งเกิดการขาดตลาดจึงท าให้เกิดการหาแหล่งวัตถุดิบใหม่ ท าให้
บางครั้งต้องเผชิญกับปัญหาด้านความไม่คงที่ของต้นทุน ดังนั้นแรงกดดันจากอ านาจในการต่อรองของผู้จัด
จ าหน่ายจึงมีสูง 
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5.1.2.5 อ ำนำจต่อรองจำกผู้ชื้อ  
เนื่องจากอุตสาหกรรมอาหารเพื่อสุขภาพมีจ านวนมากและยังมีสินค้าที่ทดแทนอยู่ หลากหลายให้

ผู้บริโภคได้เลือกซื้อในขณะเดียวกันผู้ผลิตยังไม่สามารถใช้เครื่องมือทางการตลาดสร้างความภักดี ต่อแบรนด์ให้
เกิดขึ้นกับลูกค้ายังมีประสิทธิผลสิ่งที่เกิดขึ้นตามอาจท าให้ผู้บริโภคสามารถเปลี่ยนไปเลอืกซื้อ สินค้าแบรนด์อ่ืน
ได้ง่ายจึงส่งผลให้ผู้บริโภคมีอ านาจในการต่อรองสูงขึ้น 
5.2 กำรแบ่งส่วนตลำด และส่วนแบ่งทำงกำรตลำด 
5.2.1 กำรแบ่งส่วนตลำด   

กลุ่มเป้าหมาย คือ กลุ่มวัยท างาน กลุ่มนักศึกษา และบุคคลทั่วไป โดยใช้ตลาดออนไลน์และร้านค้า 

โดยมีราคาขายกล่องละ 69 บาท จ านวนประชากรประมาณ 22,909 คน คิดเป็นมูลค่าตลาด 1,580,721 บาท 

5.2.2 ส่วนแบง่ทำงกำรตลำด 

 

                                                                                 ส่วนแบ่งทางการตลาด 

                                                                                ยอดที่ขำยได้ 0.69% 
  
 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

( ภาพที่ 2 ส่วนแบ่งทางการตลาด ) 

5.3 แนวโน้มทำงกำรตลำด 
ส าหรบัแนวโน้มอุตสาหกรรมไส้กรอกเห็ด ขา้วไรซ์เบอร์รี ่ยังมีการเจริญเติบโตขึ้นเรื่อย ๆ จึงส่งผล

ต่อไส้กรอกเห็ด ข้าวไรซ์เบอร์รีใ่น อีก1-2ปี ข้างหน้านั้นคาดว่าน่าจะขยายตัวเพิ่มขึ้นต่อปีทั้งนี้เนื่องจากปัจจัย

ทางด้านพฤติกรรมของผู้บริโภค ที่ต้องการทานอาหารเพื่อสุขภาพ และกระแสคนรักสขุภาพท าให้ผู้บริโภคมอง

หาผลิตภัณฑ์ทีม่ีประโยชน์ และส่งผลดีต่อสขุภาพมากยิ่งขึ้นเพื่อไม่ให้เกิดผลเสียต่อร่างกาย หรืออาจจะเป็น

ปัจจัยทางการตลาด หลายๆปัจจัย อาท ิการโฆษณาประชาสัมพันธ์ตามสื่อออนไลน์ สื่อต่าง ๆ การจัดกิจกรรม

ส่งเสริมการขายต่าง ๆ การเพิ่มช่องทางการจ าหน่ายหลายๆช่องทาง และการเพ่ิมความหลากหลายของสินค้า

 

 

จ ำนวนประชำกรทั้งหมด 

22,909 
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ทั้ง ในด้านของรสชาติ ขนาด และด้านราคาเป็นต้นประกอบกับกระแสออนไลน์ของผู้บริโภคที่ยังคงมีอยูอ่ย่าง

ต่อเนื่องก็น่าจะส่งผลให้ไส้กรอกเห็ด ข้าวไรซ์เบอร์รีเ่จริญเติบโตและเจาะกลุ่มลูกค้าให้ได้ 90% 

5.4 ตลำดเปำ้หมำย  
- การตลาดมุ่งเฉพาะรายบุคคล เป็นการใช้เครื่องมือการตลาดที่จัดเสนอเพือ่บุคคลใดบุคคลหนึ่ง เช่น ผู้ที่

ต้องการกินไส้กรอกที่มีประโยชน์ต่อร่างกายไม่มีไขมัน 

- การตลาดที่ลกูค้าต้องดูแลตนเอง เป็นการตลาดที่ลูกค้าต้องดูแลและบรกิารตนเองในการซื้อสินค้าเช่น การซื้อ

ออนไลน์ ผ่านเพจของทางร้าน โพสต์ขายสนิค้าบนสื่อออนไลน์ 

5.4.1 แผนกำรวำงแผนเป้ำหมำยกำรด ำเนินงำน 

 
 

( ตารางที่ 2 แผนการวางเป้าหมายที่ด าเนินงาน ) 
 

 

 

 

 
 

 

 

 

( ภาพที่ 3 ตารางเป้าหมาย) 

 เนื่องจากสัปดาห์ที่ 1 เราไม่ได้เปิดรับออเดอร์ท าให้ไม่มียอดขายในสัปดาห์ที่ 1 เราจึงท ายอดขาย

สัปดาห์ที่ 1 และสัปดาห์ที่ 2 รวมกัน ท าให้มียอดขายสัปดาห์ที่ 2 สูง เป็นเงินจ านวน 3,312 บาท จึงท าให้

กราฟสัปดาห์ที่ 2 ของเราขึ้นสูง ส่วนสัปดาห์ที่ 3 เรารับออเดอร์ตามปกติ แต่ยอดขายสัปดาห์ที่ 3 มียอดขาย 

2,139 บาท จงึท าให้กราฟตกเพราะเราเอาสัปดาห์ที่1 และ สัปดาห์ที ่2 รวมกัน 

 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 รวม

เป้าหมาย 1,500 1,800 2,100 2,400 2,600 2,700 3,000 3,200 3,500 3,600 26,400

ยอดขาย 0 3,312 2,139 2,415 2,622 2,760 3,036 3,243 3,519 3,657 26,703

สัปดาห์
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5.5 ลักษณะทัว่ไปของลูกค้ำ   
5.5.1. ลักษณะทำงประชำกรศำสตร ์
   ลักษณะผู้ใช้สนิค้ำ/บริกำร  

ลักษณะ  : ผู้ที่บริโภค เหตุผลที่บริโภคไส้กรอกตรงกับความต้องการที่  
ต้องการลดน้ าหนัก ลดไขมันและลดความเสี่ยงในการเป็น   
โรคเบาหวาน โรคมะเร็ง และความดันโลหิตสูง 

การศึกษา    : ผู้ที่มีความรู้ดีและการศึกษาดร ( ม.3 – ปริญญาตรี ) บุคคลทั่วไป 
ฐานะทางเศรษฐกิจและสังคม  : บุคคลที่มีรายได้ พนักงานประจ า แม่บ้าน 
พื้นที่เป้าหมาย    : เพจออนไลน์ หน้าร้านในชุมชนเขตจังหวัดบุรีรัมย์ 

 5.5.2.  ลักษณะกลุ่มเป้ำหมำย  
Personality  : .เป็นกลุ่มคนที่ต้องการ อาหารที่มีประโยชน์ต่อร่างกาย และช่วยเสริมสร้าง

ภูมิคุ้มกัน 

Lift Style  : กลุ่มคนทั่วไปทุกเพศทุกวัยไม่ใช่แค่คนรักสุขภาพเพราะเป็นอาหารทั่วไปที่

มีในชีวิตประจ าวันอยู่แล้ว 

Attitude   : การตลาดมุ่งเฉพาะส่วนเพื่อตอบสนองความต้องการของตลาดส่วนนั้น 

 

 

    
 

 
 

 
 
 

 
( ภาพที่ 4 ลักษณะทางจิตวิทยา ) 

 

5.6 สภำพกำรแข่งขัน   
 สภาพการแข่งขันของไส้กรอกเห็ด ข้าวไรซ์เบอร์รีใ่นจังหวัดบรุีรัมย์ ปัจจุบันพบว่ามีคู่แข่งขันในรูปแบบ

ไส้กรอกมีไม่มากนักแต่ผลิตภัณฑ์ของคู่แข่งขันมีฐานลูกค้าอยู่แล้วจึงไม่ส่งผลกระทบตอ่ธุรกิจของเรา เพราะว่า

ไส้กรอกเห็ด ขา้วไรซ์เบอร์รีเ่ป็นอาหารเพื่อสุขภาพที่ยังไม่มีการจัดจ าหน่ายในจังหวัดบุรีรัมย ์
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5.7 คู่แข่งขัน  

“ไส้กรอกคอลลาเจน” ไส้กรอกคอลลาเจนมีการใช้ส่วนผสมที่เป็นอกไกแ้ละเล็บมือนางมีทั้งหมด 3 

รสชาติ 1.ไส้กรอกอกไก่รสออริจินอล 2.ไส้กรอกอกไก่รสกะเพรา 3.ไส้กรอกอกไก่รสไส้อ่ัว สินค้ามีทั้งแบบสด 

ชิ้นละ 10 บาทแบบกล่องชุดละ 30 บาท  

“ไส้กรอกวุ้นเสน้” ไส้กรอกกวุ้นเส้นคือการน าเอาไส้กรอกอีสานมาประยุกต์มาเพิ่มอยู่ในไส้กรอกแทน 

ข้าวเหนียวหรือข้าวเจ้า ราคาอยู่ที่ไม้ละ 10 บาท  

“ลูกชิ้นไฟเบอร”์ เป็นลูกช้ินอกไก่ที่ไห้ปริมาณเนื้อไก่เยอะและแป้งน้อยทานแล้วท้องไม่อืดมีส่วนช่วย 

ในเรื่องระบบขับถ่าย ราคาอยู่ที่ห่อละ 60 บาท ปริมาณ 450 กรัม แบบพร้อมทานกลอ่งละ 30 บาท 
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5.8 รำยละเอยีดกำรเปรียบเทียบกับคู่แขง่ขัน   

กำรเปรียบเทียบ  
  

ธุรกิจของเรำ  คู่แข่งขันรำยที่ 1  
ไส้กรอก 

คอลลาเจน 

คู่แข่งขันรำยที่ 2 
 ไส้กรอกวุ้นเส้น 

คู่แข่งขันรำยที่ 3  
ลกูชิ้นไฟเบอร ์

ด้ำนสินค้ำ  

สินค้ามีเอกลักษณ์ 
โดนเด่นเฉพาะตัวมี 
ความแตกต่างด้าน 
รสชาติเหมาะกับคน
รักสุขภาพ และ
ต้องการรักษาโรค 
 

ไส้กรอกคอลลา 
เจนช่วยในเรื่อง 
ของการผลัดเซลล์ 
ผิว เพิ่มความ 
ยืดหยุ่นของผนัง 
ท าให้ผิดสวย 
 

ไส้กรอกที่ท ามา
จากเนื้อหมูผสมวุ้น
เส้นเหมาะกับ
บุคคลทั่วไปไมจ่ า 
กัดกลุ่มเป้าหมาย  
 
 

เป็นลูกชิ้นอกไก่ที่ให้
ปริมาณเนื้อไก่เยอะ 
และแป้งน้อย ทาน
แล้วท้องไม่อืดมีส่วน 
ช่วยในเรื่องระบบ 
ขับถ่าย    

ด้ำนรำคำ  

ราคาเหมาะสมกับ 
คุณภาพของสินค้า 
ราคากล่องละ 69 
บาท 

ราคาช้ินละ 10 
บาท  

 
  
 

ราคาช้ินละ 10 
บาท 

  
  
 

ราคาห่อละ 60 บาท 
ปริมาณ 450 กรัม 
แบบพร้อมทาน 
ราคากลอ่งละ 30 
บาท  

ด้ำนช่องทำงกำรจัด
จ ำหน่ำย  

วางจ าหน่ายตาม
ร้านที่ได้ร่วมสร้าง 
เครือข่าย และมีการ 
รับออเดอร์จาก 
Page Facebook 
และจัดส่งสินคา้ฟร ี

มีการเปิดรับออ 
เดอร์ผ่านทางเพจ 
 
 
 
 

ตามตลาดนัดคลอง
ถม 
 
 
 
 

จ าหน่ายผ่าน 
facebook ร้านราง 
รถไฟ ร้านเป็ดย่างคู 
เมือง   

   
  

ด้ำน  
ส่งเสริมกำรตลำด  

ผลิตสินค้าให้ได้ 
มาตรฐานวัตถุดิบที่
สดใหม ่  

มีรสชาติให้เลือก 
3 รสชาต ิ
 
  
 
 

ราคาสามารถจบั
ต้อง ได้ 
 
 
 

ท าโปรโมชั่นในราคา 
60 บาท ซื้อ 3 ถุง 
150 บาท จัดสง่ฟรี 
ภายในเมืองโฆษณา
ผ่าน facebook  

 
( ตารางที่ 3 รายละเอียดเปรียบเทียบกับคู่แข่งขัน ) 
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5.9 กำรวิเครำะห์ปัจจัยของธุรกิจ หรือ SWOT ANALYSIS  
5.9.1 กำรวิเครำะห์ปัจจัยภำยใน  

ปัจจัยกำรพิจำรณำ  
  

จุดแข็ง (Strengths)  จุดอ่อน (Weaknesses)  

ด้ำนกำรบริหำรจัดกำร  
1. มีการท างานที่เป็นระบบและ

การวางแผนที่เป็นขั้นตอน 
  

1. การบริหารจัดการเวลายัง
ไม่ดีพอ 
 

ด้ำนกำรตลำด  

1. มีความสามารถในการสร้าง 
เครือข่ายและรับออเดอร์จาก
ร้าน เครือข่ายได้จ านวนมาก  

1. ต้นทุนการผลิตสูงส่งผลให้
ราคา ผลิตภัณฑ์เพิ่มขึ้น  

2. สินค้ายังไม่เป็นที่รู้จักของ 
ท้องตลาด 

ด้ำนกำรบริกำร  

1. มีการบริการจัดส่งสินค้าฟรีและ 
สอบถามความพึงพอใจจาก
ลูกค้าหลังการขาย  

2. สินค้าท าสดใหม่ทุกครั้งท าให้ 
รักษาคุณภาพของสินค้าไว้ได้ 

1. ไม่สามารถส่งสนิค้าให้กับ
ลูกค้าที่ อยู่ต่างจังหวัดได้
เนื่องจากสินค้าอยู่ ได้ไม่
นาน 

 

ด้ำนกำรเงนิ  

1. มีการวางแผนในการจัดซื้อ 
วัตถุดิบในแต่ละครั้ง  

2. จัดท าบัญชีรายรัยรายจ่ายทุก 
สัปดาห์    

1. ไม่สามารถจัดซื้อวัตถุดิบได้
จ านาวมากเพราะท าให้
ต้นทุนสูงขึ้น 

 
 

( ตารางที่ 4 การวิเคราะห์ปัจจัยภายใน ) 
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5.9.2 กำรวิเครำะห์ปัจจัยภำยนอก  

ปัจจัยกำรพิจำรณำ  
  

โอกำส (Opportunities)  อุปสรรค (Threats)  

ตลำดและกลุ่มลูกค้ำเป้ำหมำย  

ผลิตภัณฑ์มีการเจาะกลุ่มเป้าหมาย
คนที่รับประทานอาหารเพื่อสุขภาพ
และคนที่มีโรคประจ าตัวส่งผลให้
ลูกค้าหันมาสนใจสินค้าของเรา 

ทัศนคติของลูกค้ายังมั่นใจใน เรื่อง
ของรสชาติ น้อยคนนักที่ จะมา
สนใจสินค้าที่แปลกใหม่  

 

สถำนกำรณ์กำรแข่งขนั 

ในจังหวัดบุรีรัมย์ยังไม่มีสินคา้ไส้
กรอกเห็ด ข้าวไรซ์เบอร์รี ่
จึงท าให้เกิด ความสนใจของกลุ่ม
ลูกค้าที่รับประทานอาหารเพ่ือ
สุขภาพ  

คู่แข่งขันในรูปแบบไส้กรอกมจี านวน
มาก 

 
 
 
 

สังคม  

การเปลี่ยนแปลงโครงสร้าง
ประชากรสู่สังคมผู้สูงวัยเพิ่มขึ้น 
อย่างรวดเร็ว กลุ่มก่อนวัยชรา และ
กลุ่มผู้สูงอายุจะเป็นกลุ่ม หลกัใน
กระแสสุขภาพ และเป็นผูท้ี่มีก าลงั
การซื้อสูง การ ตัดสินใจซื้อง่าย 
ต้องการสุขภาพที่ด ี

 

ผู้บริโภคส่วนใหญ่ลดการใช้เงิน 
เพราะเศรษฐกิจตกต่ า 
 
 
 
 
 
 

เทคโนโลยี  

เทคโนโลยีในปจัจุบันที่มี
ความก้าวหน้ามากขึ้นสิ่งที่ท าให้สื่อ 
ดิจิตอลเข้ามามีบทบาทในการ 
ก าหนดพฤติกรรม รวมไปถึงมี 
อิทธิพลต่อการตัดสินใจที่จะซือ้
สินค้า  

  

กลุ่มผู้บริโภคบางส่วนไม่มี 
ความสามารถในการใช้อินเทอร์เน็ต 
 
 
 
 
 

สภำพเศรษฐกิจ  
เศรษฐกิจค่อนข้างตกต่ าท าให้
ผู้บริโภคไม่กล้าซื้อสินค้า  

เป็นช่วงโรคโควิดท าให้ ผู้บริโภคไม่ที่
จะกล้าจับจ่ายซื้อ สินค้าในรูปแบบที่
แปลกใหม่  
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ปัจจัยกำรพิจำรณำ 
 

โอกำส (Opportunities) อุปสรรค (Threats) 

 
 
 
กฎหมาย,ระเบียบ,ข้อบังคับ 

นโยบายและการส่งเสริมด้าน
อาหารเพื่อสุขภาพ และแผน 
ยุทธศาสตร์เพื่อป้องกันการแก้ไข
และขจัดปัญหาวิถี ชีวิตที่เสี่ยงต่อ
โรคความดันโลหิตสูงโรคเบาหวาน 
และโรคมะเร็ง ซึ่งเป็นโอกาสส าคัญ
ต่อการเจริญเติบโตด้านธรุกิจ เพื่อ
สุขภาพ 

 
 
 
สินค้ายังไม่มี อย. 

 
 
กลุ่มผู้จ าหน่าย,เครือข่าย 

 
 
เครือข่ายในการวางจ าหน่ายสินค้า
มีหลายแห่งส่งให้มีลูกค้าเพ่ิมขึ้น 

 
 
เครือข่ายในการวางจ าหน่าย มี
หลายแห่ง ท าให้ไม่สามารถดแูล
เครือข่ายได้อย่างทั่วถึง 

 

( ตางรางที่ 5 การวิเคราะห์ปัจจัยภายนอก ) 
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6. แผนบริหำรจัดกำร  
6.1 ข้อมูลธุรกิจ   

ชื่อกิจการ ไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่ 

ที่อยู่/ที่ตั้งกิจการ 162 หมู่ 10 ต. บ้านยาง อ. ล าปลายมาศ จ. บุรีรัมย์ 31130 

รูปแบบการด าเนินการของธุรกิจ ผลิตสินค้าตามออเดอร์และฝากขายตามร้านอาหาร 

ทุนด าเนินงาน 4,100 บาท 

ระยะเวลาด าเนินงานการที่ผ่านมา ระยะเวลา 3 เดือน 

 

6.2 รำยนำมคณะกรรมกำรด ำเนนิงำน  

ล ำดับ  ชื่อ -นำมสกล ุ หน้ำที่หลัก  
1.   นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล จัดส่ง 
2.   นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง จัดหาออเดอร์ 
3.   นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน ใส่บรรจุภันฑ ์
4. นางสาวศริิลักษณ์ สทิธิ์เทียมทอง แอดมินเพจ,จัดหาวัตถุดิบ 
5. นางสาวอทิพร พิมอักษร ผลิตและปรุงรส,บัญช ี

 

( ตารางที่ 6 รายนามคณะกรรมการการด าเนินงาน ) 
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6.3 ประวัติของคณะกรรมกำรด ำเนินงำน  
ชื่อ-นามสกุล นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล         อายุ 22 ปี 

ระดับ  มัธยมศึกษาปลาย  จาก โรงเรียนบุรีรัมย์พิทยาคม    ปี พ.ศ 2560 

ชื่อ-นามสกุล นางสาวนางสาวณัฐยา  รุ่งเรอืง       อายุ 22 ปี 

 ระดับ  มัธยมปลาย   จาก โรงเรียนกระสังพิทยาคม    ปี พ.ศ 2560 

 ชื่อ-นามสกุล นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน อายุ 20 ปี 

 ระดับ  มัธยมปลาย   จาก โรงเรียนราษีไศล      ปี พ.ศ 2560 

ชื่อ-นามสกุล นางสาวศิริลักษณ์ สิทธ์ิเทียมทอง                                                  อายุ 21 ปี 

ระดับ  มัธยมปลาย   จาก โรงเรียนไทยเจริญวิทยา    ปี พ.ศ 2560 

ชื่อ-นามสกุล นางสาวนางสาวอทิพร พิมอักษร                                                    อายุ 21 ปี   

ระดับ  มัธยมปลาย   จาก โรงเรียนล าปลายมาศ    ปี พ.ศ 2560
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6.4 แผนผังองค์กร 

   
 

  
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

( ภาพที่ 5 แผนผังองค์กร ) 

 

6.5 วิสัยทัศน์ 

ไส้กรอกเห็ดเป็นอาหารเพื่อสุขภาพ มีความโดดเดน่ทางด้านรสชาติและมปีระโยขน์ต่อด้านร่างกาย 

6.6 พันธกิจ  
1. ตอบสนองความต้องการของลูกค้าด้วยการบริการที่ดี ความสะอาดในการปรุงอาหาร 

 2. เร่งการเจริญเติบโตให้ ได้ก าไรที่เพิ่มขึ้นในธุรกิจ 

 3. วัถตุดิบที่ดีมีคุณภาพ  สด ใหม ่

6.7 เป้ำหมำยทำงธรุกิจ   
เป้ำหมำยระยะสั้น 

ท ายอดขายให้ได้ตามเป้าหมายที่ก าหนดไว้ในแผน 5 สัปดาห์แรก 10,400 บาท 

 

 

 

นางสาวอทิพร พิมอกัษร 

ฝ่ายบญัชีและผลิต 

นางสาวศริิลกัษณ์ สทิธ์ิเทียมทอง 

ฝ่ายขาย 

นางสาวฟ้ารุ่ง สทุธสน 

ฝ่ายขาย 

นางสาวณฐัยา รุ่งเรือง 

ฝ่ายขาย 

นายเกียรตศิกัดิ ์ตนัตพิลาผล 

ฝ่ายจดัสง่ 
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เป้ำหมำยระยะกลำง 

1. โพสต์หากลุม่ลูกค้าเพื่อท าการขยายตลาดและประชาสัมพันธ์ตัวสินค้าให้เป็นที่รู้จัก 

2. หากลุ่มลูกค้าจากตลาดออนไลน์และคนรูจ้ักในสังคม เพ่ือสร้างฐานลูกค้าในระยะยาว 

3. การหาตลาดที่เหมาะสมกบัลูกค้า 

เป้ำหมำยระยะยำว   

1. รักษาฐานกลุ่มลูกค้าเดิมตามพื้นที่มีการซือ้สินค้า 

2. หาร้านค้าที่สามารถน าสินค้าไปฝากขายได้ เพื่อให้ลูกค้าหลากหลายท่านที่ได้รู้จักเข้ามาซื้อสินค้า

ของเรามากขึ้น 

6.8 ปัจจัยแหง่ควำมส ำเร็จ   
 1. คุณภาพและรสชาติมุ่งเน้นในเรื่องการคิดค้นผลิตภัณฑ์ที่มีแตกต่างจากคู่แข่งในผู้บรโิภครวมถึง

คุณภาพของสนิค้าความสดใหม่ของวัตถุดิบที่น ามาใช้ให้ความส าคัญในการควบคุมคุณภาพ 

 2. การสร้างความพึงพอใจให้แก่ผู้บริโภคใหค้วามส าคัญเปน็อย่างมากในการสร้างและรกัษาความพึง 

พอใจของผู้บริโภคโดยให้ความใส่ใจในการปรับปรุงแก้ไขและพิจารณาข้อเสนอแนะต่างๆ ที่ได้รับข้อมูลจากการ 

แสดงความคิดเห็นและสอบถามจากผู้บริโภคอย่างสม่ าเสมอ 

 3. การตลาดผ่านสังคมออนไลน์เน้นการท าการตลาดบนสังคมออนไลน์ผ่านช่องทางFacebook ซึ่ง 

การท าการตลาดผ่านช่องทางดังกล่าวท าให้เข้าถึงไลฟ์สไตล์คนรุ่นใหม่และกลุ่มลูกค้าส่วนมากเป็นกลุ่มวัยรุ่นที ่

รับประทานท าให้เกิดการสร้างแรงจูงใจเพื่อให้เกิดการซื้อซ้ า 
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6.9 กำรวำงแผนกำรด ำเนนิงำน 
 

สัปดาห ์ เป้าหมาย 
ที่ขาย 

เกียรติศักด์ิ 
049 

ณัฐยา 
066 

ฟ้ารุ่ง 
078 

ศิริลักษณ ์
086 

อทิพร 
092 

 
 
1 

 
 

1,500 

ขายออนไลน์ 
ฝากขายหน้า

ร้าน 

ขายออนไลน ์
ฝากขายหน้า

ร้าน 

ขายออนไลน ์
ฝากขายหน้า

ร้าน 

ขายออนไลน์ 
ฝากขายหน้า

ร้าน 

ขายออนไลน ์
ฝากขายหน้า

ร้าน 
  ลงพื้นที ่ ผลิต ซื้อวัตถุดิบ บรรจุ

ผลิตภัณฑ ์
เตรียม
อุปกรณ ์

 
 
 
2 

 
 
 

1,800 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
 

ออนไลน ์
ฝากขายหน้า
ร้าน 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 

  ผลิต ลงพื้นที ่ บรรจุ
ผลิตภัณฑ ์

เตรียม
อุปกรณ ์

ซื้อวัตถุดิบ 

 
 
 
3 

 
 
 

2,100 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 

  บรรจุ
ผลิตภัณฑ ์

เตรียม
อุปกรณ ์

ผลิต ซื้อวัตถุดิบ ลงพื้นที ่

  ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
 

 
 
4 

 
 

2,400 
  เตรียม

อุปกรณ ์
บรรจุ

ผลิตภัณฑ ์
ลงพื้นที ่ ผลิต ซื้อวัตถุดิบ 

                          
                         ( ตารางที่ 7 การวางแผนการด าเนินงาน ) 
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สัปดาห ์ เป้าหมาย 
ที่ขาย 

เกียรติศักด์ิ 
049 

ณัฐยา 
066 

ฟ้ารุ่ง 
078 

ศิริลักษณ ์
086 

อทิพร 
092 

 
 
 

 
5 

 
 
 
 

2,600 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

  ซื้อวัตถุดิบ เตรียม
อุปกรณ ์

บรรจุ
ผลิตภัณฑ ์

ลงพื้นที ่ ผลิต 

 
 
 
6 

 
 
 

2,700 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

  บรรจุ
ผลิตภัณฑ ์

ลงพื้นที ่ ผลิต เตรียม
อุปกรณ ์

ซื้อวัตถุดิบ 

 
 
 
7 

 
 
 

3,000 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

  ลงพื้นที ่ ผลิต ซื้อวัตถุดิบ บรรจุ
ผลิตภัณฑ ์

เตรียม
อุปกรณ ์

 
 
8 

 
 

3,200 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

  ผลิต บรรจุ
ผลิตภัณฑ ์

ซื้อวัตถุดิบ เตรียม
อุปกรณ ์

ลงพื้นที ่

 
     ( ตารางที่ 8 การวางแผนด าเนินงาน ) 
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สัปดาห ์ เป้าหมาย 
ที่ขาย 

เกียรติศักด์ิ 
049 

ณัฐยา 
066 

ฟ้ารุ่ง 
078 

ศิริลักษณ ์
086 

อทิพร 
092 

 
 

 
9 

 
 

 
3,500 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

  เตรียม
อุปกรณ ์

ซื้อวัตถุดิบ ลงพื้นที ่ ผลิต บรรจุ
ผลิตภัณฑ ์

 
 
 

10 

 
 
 

3,600 

 
ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

 
ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

 
ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

 
ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

 
ออนไลน์ 
ฝากขายหน้า
ร้าน 
ตลาดหนอง
แปบ 

  ซื้อวัตถุดิบ เตรียม
อุปกรณ ์

บรรจุ
ผลิตภัณฑ ์

ลงพื้นที ่ ผลิต 

 

( ตารางที่ 9 การวางแผนการด าเนินงาน ) 
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7.แผนกำรผลิต  
   7.1 กำรเตรียมกำรวัตถุดิบ  
        7.1.1 วัสด/ุอุปกรณ์  
 1. หม้อนึ่ง, หม้อหุงข้าว 

2. มีด 

3. เขียง 

4. กรรไกร 

5. เชือกฟาง 

6. ครก,สาก 

7. ถาด 

8. กะละมัง 

9. กล่องบรรจุภัณฑ ์

10. ถุงหิ้ว 

 

         7.1.2 ส่วนผสม       
   1. เห็ดนางฟ้า 

2. เห็ดหลินด า,หลินขาว 
3. เห็ดหอม 
4. เกลือ 
5. กระเทียม 
6. พริกไทย 
7. ซอสหอย 
8. ข้าวไรซ์เบอร์รี ่
9. ไส้เทียม 
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7.1.3 วิธีกำรผลิต    
 

 

 
                                                                        
 
 
 
 
 
        1.เตรียมข้าวและหุงขา้ว                                                  2.คัดแยกเห็ด ล้างเห็ด นึ่งเห็ด 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
               3.สับอกไก่                                                                    4.ต ากระเทียม 
 
 
 
 
 
              
 
 
          5.ปั่นพริกไทย                                                                  6.น าส่วนผสมมาคลุกเคล้า 
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7.การยัดไส้กรอก                                                                8.การมัดไส้กรอก 
 
 
 
 
 
 
 
 
        

9.การตาก                                                                            10.การย่าง 
 
 
 
 
 
 
 
 
      
  11.จัดใส่ภาชะนะ                                                                  12.จัดออเดอร์ส่งลูกค้า 

 
( ภาพที่ 6 วิธีการผลิต ) 



27 
 

7.1.4 ข้อควรระวัง   

 
ล าดับ 

 
กระบวนการ 

 
ระยะเวลา

(นาท)ี 

 
ข้อควรระวัง 

ปัญหา 

 
วิธีการแก้ไข 

1.ข้าว - เตรียมข้าว 
- ล้างข้าว 
- หุงข้าว 

1 นาท ี
1:30 นาท ี
30 นาท ี

ข้าวแข็งและอาจมีเศษ
ดอกหญ้าปะปนมากับ 

ข้าวไรซ์เบอร์รี ่

ล้างข้าวหลายๆรอบเพื่อให้ไม่มีดอก
หญ้าในข้าวและเพ่ิมปริมาณน้ าขึ้นมา

เพื่อไม่ให้ข้าวแข็ง 
2.เห็ด - เตรียมเห็ดและ

คัดแยกเห็ดแต่ละ
ชนิด 
- ล้างเห็ด 
- นึ่งเห็ด 
- สับเห็ด 

2 นาท ี
5   นาท ี
10  นาท ี
15-20      
นาท ี

เศษฝุ่นเศษดินอยู่ตาม
เห็ด 

น าเห็ดไปแช่น้ าเปล่าแล้วเติมเกลือลง
ไป ทิ้งไว้สักพักดินที่เกาะอยู่กับเห็ดจะ

หลุดออกมาโดยง่าย 

3.
กระเทียม 

- เตรียมกระเทยีม       
และแกะ 
- ต ากระเทียม 

5 นาท ี
 

7 นาท ี

  

4.
พริกไทย 

- เตรียมพริกไทย 
- ปั่นพริกไทย 

1 นาท ี
1 นาท ี

  

5.อกไก ่ -เตรียมอกไก่และ
เอาหนังไก่ออก 
-สับไก ่

3 นาท ี
 

25 นาท ี

  

6.ไส้เทียม -เตรียมไส้เทียม 
-ล้างไส้เทียม 

1 นาท ี
2:30 นาท ี

  

7.
เครื่องปรุง 

-เตรียมซอสหอย 
-เตรียมเกลือ 

1 นาท ี
1 นาท ี

  

8.การ
ผสม 

-น าส่วนผสม
ทั้งหมดมา

คลุกเคล้าให้เขา้
กัน 

3 นาท ี   

9.การยัด
ไส้   
กรอก 

-น าส่วนผสมที่
คลุกเคล้าไว้มายัด
ไส้เทียม 

45 นาท ี เวลายัดส่วนผสมใส่ไส้
เทียมไปเรื่อยๆอาจจะท า
ให้ไส้เทียมขาดระหว่างที่
ยัด 

-ค่อยๆยัดส่วนผสมใส่ใส้อย่าง
ระมัดระวัง 
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10.การ
มัด 

-เตรียมเชือกฟาง 
-มัดไส้กรอก 

2 นาท ี
10 นาท ี

  

11.      
การตาก 

-น าไส้กรอกทีม่ัด
ไว้ออกมาตาก 

 
8 ชั่วโมง 

-สภาพอากาศบางวัน
แดดไม่จัดท าให้ไส้กรอก

ไม่แห้ง 

-เพิม่เวลาในการตากไส้กรอกให้มากขึ้น 

12.การ
ย่าง 

-น าไส้กรอกทีต่าก
แห้งแล้วมาย่าง 

2 ชั่วโมง -เตาย่างไม่เพียงพอและ
ใช้เวลาในการย่างนาน

เกินไป 

-เปลี่ยนจากการใช้เตาไฟฟ้าเป็นเตา
ถ่านเพ่ือประหยัดเวลา 

13.ไส้
กรอก 

-เตรียมกล่อง 
-ล้างผัก 
-จัดไส้กรอกและ
ผักใส่กล่อง 

1   นาท ี
2 นาท ี

 
2 นาท ี

 -แนะน าลูกค้าซื้อแบบไม่ต้องย่างเพื่อ
น าไปประกอบอาหารที่บ้านเอง 

14.ออ
เดอร ์

-ออเดอร ์ 10 นาท ี   

 
15.จัดส่ง 

 
- ส่งออเดอร์ตามที่
ลูกค้าสั่ง 

 
1:30 
ชั่วโมง 

- 
ลูกค้าบางคนมาช้าท าให้
เสียเวลาในการจัดส่ง 

 
-นัดสถานที่จัดส่งจุดเดียว 

รวมระยะเวลาในการผลิต 200.9 นาท ี
 

( ตารางที่ 10 ข้อระวัง ) 
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7.2 สถำนที่ท ำกำรผลิต  
         บ้านเลขที่ 162 หมู่ 10 ต. บ้านยาง อ. ล าปลายมาศ จ. บุรีรัมย์ 31130 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
    
 
 
 

( ภาพที่ 7 สถานที่ผลิต ) 
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 7.3 ต้นทุนกำรผลิต        
 

รำยกำร จ ำนวน หน่วย/กรัม 
จ ำนวนเงิน/

บำท 
เงินรวม หมำยเหต ุ

ค่ำวัตถุดิบ   

อกไก ่ 1ถุง 3,000 147 20.41   

เห็ดนางฟ้า 1ถุง 800 99 8.08   

เห็ดหลินด า 1ถุง 1,000 69 14.49   

เห็ดหลินขาว 1ถุง 1,000 69 14.49   

เห็ดหอม 1ถุง 300 55 5.45   

เกลือ 1ห่อ 230 3 7.67   

กระเทียม 1ถุง 500 35 14.29   

พริกไทย 1ห่อ 50 10 5   

ซอสหอย 1ขวด 2,500 65 38.46   

ข้าวไรซ์เบอร์รี ่ 1ถุง 1,000 75 13.33   

ไส้เทียม 1ถุง 500 250 2   

รวม 143.67   

ค่ำวัสดุอปุกรณ์ 

กล่องพลาสติก 502 100 59 1.69   

ถุงพลาสติก 502 15 89 0.17   

สติ๊กเกอร ์ 502 98 350 0.28   

รวม 2.14   

ต้นทุนการผลิต  ไส้กรอกเห็ด ข้าวไรซ์เบอร์รี่ = 143.67/240 ชื้น = 0.60 

ต้นทุนการผลิตรวมบรรจุภัณฑ์ = ( 0.60*5 ) + 2.14 = 5.14 บาท/กล่อง 

 

( ตารางที่ 11 ต้นทุนการผลิต ) 
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7.4 กำรวิเครำะห์ผังกำรผลติ  จากการด าเนินงานสามารถเขียนกระบวนการผลิตออกเป็นแผนผังล าดับ
ขั้นตอนการด าเนินงานได้ดังนี้  
 
 
 

 

 
 

 

 
 
 

 

 
 

 

 
 

 

 
 

 

 

 

 
 

 

 

 
 

 

 
 
 
 
 

 

 
 

(ภาพที่ 8 การวิเคราะห์แผนผังการผลิต ) 
 
 
 

Flow  chart 

พริกไทย 

-เตรียมพริกไทย 

-ปั่นพริกไทย 

ข้าว 

-เตรียมข้าว 

-ล้างข้าว 

-หุงขา้ว 

อกไก่ 

-เตรียมอกไก่และเอาหนังไก่ออก 

-สับไก่ 

เห็ด 

-เตรียมเห็ดและคัดแยกเห็ดแต่

ละชนิด 

-ล้างเห็ด 

-นึ่งเห็ด 

-สับไก่ 

กระเทียมเทียม 

-เตรียมกระเทียมและ

แกะ 

-ต ากระเทียม 

ไส้เทียม 

-เตรียมไส้เทียม 

-ล้างไส้เทียม 

เครื่องปรุง 

-เตรียมซอสหอย 

-เตรียมเกลือ 

การผสม 

-น าส่วนผสมทั้งหมดมา

คลุกเคล้าให้เข้ากัน 

การยัดไส้กรอก 

-น าส่วนผสมที่คลุกเคล้าไว้มา

ยัดไส้เทียม 

การมัด 

-เตรียมเชือกฟาง 

-มัดไส้กรอก 

การตาก 

-น าไส้กรอกที่มัดไว้ออกมาตาก 
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สามารถวิเคราะห์ผังการผลิตได้ดังนี้ 

ล าดับ กระบวนการ ระยะเวลา 
{ นาที } 

     หมายเหตุ 

1. เตรียมข้าวน าข้าวไปล้าง
น้ าสะอาด และน้ าข้าวไป
หุง 

32       

2. เตรียมเห็ดและคัดแยกแต่
ละชนิดน าเห็ดไปล้างน้ า
สะอาดจากนั้นน าเห็ดไป
นึ่งและสับเห็ดให้ละเอียด 

37       

3. เตรียมกระเทียมและแกะ
ให้เรียบร้อยแล้วน าไปต า 

12       

4. ตรียมพริกไทยและน า
พริกไทยไปต า 

2       

5. เตรียมอกไก่และเลาะหนัง
ไก่ออกแล้วน าไปสับ 

28       

6. เตรียมไส้เทียมและล้างไส้
เทียมด้วยน้ าสะอาด 

3.30        

7. เตรียมซอสหอยและ
เตรียมเกลือ 

2       

8. น าส่วนผสมมาคลุกเคล้า
ให้เข้ากัน 

3       

9. น าส่วนผสมทีค่ลุกเคล้าไว้
น ามาใส่ไส้เทียม 

45       

10. เตรียมเชือกฟางแล้วน ามา
มัดไส้กรอก 

12       
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ล ำดับ กระบวนการ ระยะเวลา 
{ นาที } 

     หมายเหตุ 

11. น าไส้กรอกที่มัดไว้ออกมา
ตากแดด 

8 ชม.       

12. น าไส้กรอกที่ตากแห้งแล้ว 
มาย่าง 

2 ชม.       

13. เตรียมกล่องและล้างผัก 
จัดไส้กรอกและผักใส่
กล่อง 

5       

 รวม 782 นาท ี       

 
                 ( ตารางที่ 12 การวิเคราะห์เครือข่ายการท างาน ) 

 
อัตราการผลิต = การผลิต       = 782      = 3.26 นาที/ชิ้น 

                  หน่วยการผลิต     240       
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7.5 กำรวิเครำะห์กำรออกแบบกำรผลิต         
 จากการด าเนินงานสามารถเขียนล าดับขั้นตอนการผลิตได้ดังนี้ 

กิจกรรม รำยละเอียด
กิจกรรม 

กิจกรรมท ำก่อน ระยะเวลำ 

A เตรียมพริกไทย
และปั่นพริกไทย 

- 2 

B เตรียมข้าว ล้าง
ข้าวลุงข้าว 

- 32.30 

C เตรียมอกไก่และ
เอาหนังไก่ออก

และสับไก ่

- 28 

D เตรียมเห็ดและคัด
แยกแต่ละชนิด 
ล้างเห็ด นึ่งเห็ด 

และสับเห็ด 

A 37 

E เตรียมกระเทียม
และแกะจากนัน้ต า

กระเทียม 

B 12 

F เตรียมไส้เทียมและ
ล้างไส้เทียม 

C 3.30 

G เตรียมซอสหอย
และเกลือ 

E 2 

H น าส่วนผสม
ทั้งหมดมา

คลุกเคล้าให้เขา้กัน 

G 3 

I น าส่วนผสมทีย่ัดไว้
มายัดไส้เทียม 

D,F,H 45 

J เตรียมเชือกฟาง
และมัดไส้กรอก 

I 12 

K น าไส้กรอกที่มัดไว้
มาตาก 

J 480 

( ตารางที่ 13 การเรียงล าดับกิจการก่อนหลงั ) 
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สามารถวิเคราะห์เครือข่ายการท างานได้ดังนี้  

 
( ภาพที่ 9 การวิเคราะห์การออกแบบการผลิต ) 
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7.6 กำรวำงแผนและควบคมุกำรผลิต  
     จากการด าเนินงานดังกล่าวสามารถใช้เทคนิค การหาเส้นทางวิกฤต (Criitical Path Method : CPM) ใน
การวางแผนและควบคุมการผลิตได้ดังนี้  

กิจกรรม ES EF LS LF TF 

A 0 2 10.30 12.30 10.30 

B 0 32.30 0 32.30 0 

C 0 28 18 46 18 

D 2 39 12.30 49.30 10.30 

E 32.30 44.30 32.30 44.30 0 

F 28 31.30 46 44.30 18 

G 44.30 46.30 44.30 46.30 0 

H 46.30 49.30 46.30 49.30 0 

I 49.30 94.30 49.30 94.30 0 

J 94.30 106.30 94.30 106.30 0 

K 106.30 586.30 106.30 586.30 0 
 

( ตารางที่ 14 การวิเคราะห์เครือข่ายการท างาน ) 
 

สรุปผล 
กิจกรรมที่ท าได้เร็วคือ A = 10.30 นาที , C = 18 นาที , D = 10.30 นาที , F = 18 นาท ี
กิจกรรมที่ท าได้ช้าคือ B , E , G , H , I , J , K 
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7.7 กำรปรับผังกำรผลิต     
จากการด าเนินงานดังกล่าวสามารถปรับผังการผลิตได้ดังนี้  

ล าดับ กระบวนการ ระยะเวลา 
{ นาที } 

     หมายเหตุ 

1. เตรียมข้าวน าข้าวไปล้าง
น้ าสะอาด และน้ าข้าวไป
หุง 

32       

2. เตรียมเห็ดและคัดแยกแต่
ละชนิดน าเห็ดไปล้างน้ า
สะอาดจากนั้นน าเห็ดไป
นึ่งและสับเห็ดให้ละเอียด 

37       

3. เตรียมกระเทียมและแกะ
ให้เรียบร้อยแล้วน าไปต า 

10       

4. ตรียมพริกไทยและน า
พริกไทยไปต า 

2       

5. เตรียมอกไก่และเลาะหนัง
ไก่ออกแล้วน าไปสับ 

20       

6. เตรียมไส้เทียมและล้างไส้
เทียมด้วยน้ าสะอาด 

2       

7. เตรียมซอสหอยและ
เตรียมเกลือ 

1       

8. น าส่วนผสมมาคลุกเคล้า
ให้เข้ากัน 

3       

9. น าส่วนผสมทีค่ลุกเคล้าไว้
น ามาใส่ไส้เทียม 

40       

10. เตรียมเชือกฟางแล้วน ามา
มัดไส้กรอก 

8       
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ล ำดับ กระบวนการ ระยะเวลา 
{ นาที } 

     หมายเหตุ 

11. น าไส้กรอกที่มัดไว้ออกมา
ตากแดด 

7 ชม.       

12. น าไส้กรอกที่ตากแห้งแล้ว 
มาย่าง 

2 ชม.       

13. เตรียมกล่องและล้างผัก 
จัดไส้กรอกและผักใส่
กล่อง 

3       

 รวม 698 นาท ี       

 

( ตารางที่ 15 การปรับผังการผลิต ) 

 

 อัตราการผลิต = การผลิต       = 698      =  2.91 นาที/ช้ิน 

                  หน่วยการผลิต     240       
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8. แผนกำรตลำด  
   8.1 กลุ่มเปำ้หมำยทำงกำรตลำด   

- คนที่ต้องการลดไขมัน ลดน้ าตาล ลดความดันโลหิตสูง 

- กลุ่มคนที่มีโรคประจ าตัว เช่น ความดันโลหิตสูง โรคหัวใจ โรคมะเร็ง และโรคเบาหวาน 

เห็ด สรรพคุณ เห็ดจัดเป็นอาหารประเภทผักที่ปราศจากไขมัน มีปรมิาณน้ าตาลและเกลือค่อนข้างต่ า และยัง

เป็นแหล่งโปรตีนที่ดี เมื่อเทียบกับผักอีกหลายชนิด อีกทั้งยังมีรสชาติและกลิ่นที่ชวนรบัประทาน ข้าวไรซ์เบอร์รี

ที่ ช่วยลดความเสี่ยงในการเป็นโรคมะเร็ง แก้ท้องเสีย ทอ้งร่วง ป้องกันจอประสาทตาเสื่อม ลดความเสี่ยงใน

การเป็นโรคหัวใจ ลดระดับน้ าตาลในเลือด จงึช่วยลดความเสี่ยงในการเป็นโรคเบาหวาน ลดความดันโลหิตสูง มี

กากใยอาหาร ที่เป็นประโยชน์ต่อระบบการขับถ่าย 

8.2 ก ำหนดลูกค้ำเป้ำหมำย  

1.กลุ่มคนสูงอายุ กลุ่มลูกค้ากลุ่มนี้เป็นกลุ่มลูกค้าที่มีอายุประมาณ 40 ปขีึ้นไป ก็อาจมีความต้องการ

ซื้อไส้หรอกเหด็ไปรับประทานเพราะ ช่วยในเรื่องสุขภาพ ลดความดัน ลดน้ าตาลในเลือด กินแล้วไม่เป็นผลเสีย

ต่อร่างกาย  

 2. กลุ่มวัยรุ่น กลุ่มลูกค้าเป็นกลุ่มนักเรียน – นักศึกษา ซึ่งโดยสมัยนี้ส่วนมากวัยรุ่นจะเน้นไปทาง

สุขภาพค่อนข้างมาก ไส้กรอกของเราก็เป็นอาหารอีกประเภทนึงที่สามารถ กินแล้วไมอ่้วน หรือว่าเป็นอาหาร

คลีนได ้

3. กลุ่มวัยท างาน คนท างานหรือพนักงานอาจจะไม่มีเวลาไปออกก าลังกายเพื่อลดไขมัน แต่ไส้กรอก

ของเราก็เป็นอาหารทางเลือกหนึ่งที่สามารถเลือกกินได้ โดยไม่ต้องห่วงว่าจะอ้วนหรือมีไขมัน ซึ่งก็ตอบโจทย์กับ

คนที่ไม่มีเวลาออกก าลังกาย แต่อยากกินอะไรที่ไม่อ้วน 

8.3 กลยุทธ์ทำงกำรตลำด  
    8.3.1 กลยุทธ์ด้ำนผลิตภณัฑ ์ 
   8.3.1.1 ตัวผลิตภัณฑ์  
  ไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่ ที่มีความแตกต่างไม่เหมือนใครวัตถุดิบน ามาใช้จะเป็น 
เห็ด และข้าวไรซ์เบอร์รี่มาท า และไม่ใสผ่งชูรส เห็ด ไมม่ีไขมัน ลดระดับน้ าตาล การรับประทานเห็ดท าให้มีภูมิ
ต้านทานที่แข็งแรง และข้าวไรซ์เบอร์รี่ ช่วยกระตุ้นการสร้างคอลลาเจนให้กับผิว ช่วยลดอัตราการเสี่ยงต่อการ
เป็นโรคมะเร็ง เบาหวาน และความดันโลหิตสูง ไส้กรออกเห็ด ข้าวไรซ์เบอร์รี่ตอบโจทย์กลุ่มคนที่รักสขุภาพและ
คนที่มีโรคประจ าตัว และสามารถทานได้ทุกเพศทุกวัย ราคาสามารถจับต้องได้ 
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ประโยชน์ของเห็ดนางฟ้า เห็ดหลนิด า เห็ดหลินขาว เห็ดหอม  
- โรคเบาหวาน 
- โรคหัวใจ 
- โรคความดันโลหิตสูง 
- โรคมะเร็ง 
   
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

( ภาพที่ 10 กลยุทธ์ด้านผลิตภัณฑ์ ) 

 

8.3.2 กลยุทธ์ด้ำนรำคำ   

ก าหนดราคาที่แตกต่างจากท้องตลาดทั่วไป โดยตั้งให้เหมาะสมกับปริมาณของสินค้าต่อหน่วย และ 

ค านึงถึงความสามารถในการซื้อ โดยไม่ถูกและแพงจนเกินไป มีการส ารวจราคาในท้องตลาด และค านวณ 

ต้นทุนการผลิต ในการตั้งราคาสินค้าที่กลุ่มลูกค้าสามารถซื้อได้และสอดคล้องกับลูกค้าเป้าหมาย โดยมีการตั้ง 

ราคาดังนี้ กล่องขนาด 350 กรัม ราคา 69 บาท  

 8.3.3 กลยุทธ์ด้ำนช่องทำงกำรจัดจ ำหน่ำย   
การใช้สื่อทางโซเชียลมีเดีย เชน่ facebook ที่มีผู้คนเล่นมากที่สุด ได้มีการสร้างเพจไส้กรอกเห็ดข้าว

ไรซ์เบอร์รี่ โพสขายสินค้า ขายหน้าร้านและมีการแนะน าปากต่อปาก จึงเป็นที่รู้จักและตอบโจทย์กลุ่มลูกค้าที่

รักสุขภาพและกลุ่มคนทีม่ีโรคประจ าตัวเช่น โรคเบาหวาน โรคมะเร็ง และโรคความดันโลหิตสูง 
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8.3.4 กลยุทธ์ด้ำนส่งเสริมกำรตลำด  
1. การโปรโมทร้านผ่านเว็บเพจ ไส้กรอกเห็ด ข้าวไรซ์เบอร์รี ่

2. การสร้างสตอรี่ผ่าน Content การใหค้วามรู้เกี่ยวกับสรรพคุณของเห็ด 4 อย่าง 

3. การจัดบริการจัดส่งสินค้าฟร ี

8.4 กิจกรรมหรือกำรด ำเนนิกำรทำงกำรตลำด  
8.4.1 กำรออกแบบบรรจุภณัฑ์ ฉลำกสินค้ำ 

 

 

 

 

 

 

 

( ภาพที่ 11 ฉลากสินค้า ) 

 

  ในการออกแบบบรรจุภัณฑ์สินค้าของเรา ขนาดพอดีกับสินค้าใช้เป็นกล่องใสมีฝา เปิด-ปิด เพ่ือ
ความสะดวก และมีสติ๊กเกอร์ติดหน้ากล่องในการออกแบบสติ๊กเกอร์มีตัวอักษรและจะมีรูปเห็ด เพ่ือให้
เป็นที่จดจ าของลูกค้าและเป็นเอกลักษณ์เฉพาะของทางร้าน 

8.4.2 กำรวำงแผนกำรด ำเนนิงำนทำงกำรตลำด 
1. การเข้าไปเสนอสินค้ากับรา้นต่างๆ โดยบอกถึงความแตกต่างเรื่องของรสชาติ และ

กลิ่นที่มีความแตกต่างจากไส้กรอกทั่วไป บอกถึงจุดเด่นหลักๆของผลิตภัณฑ์อย่างเช่น ท ามา
จากเห็ด และไม่ใสผ่งชูรส 

2. น าสินค้าไปให้ร้านอาหารทดลองชิม เพื่อปะกอบการตัดสินใจในการซื้อสินค้าไปจ าหน่ายใน
ร้าน 

3. สร้างเพจใน facebook เพื่อโฆษณาสินค้าให้เป็นที่รู้จัดในโลกออนไลน ์
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สัปดำห์ที ่ เป้ำหมำยกำรขำย ยอดขำย (บำท) 
1-2 ขายสินค้ากล่องละ 69บาท จ านวน 48กล่อง เป็นเงิน 3,312บาท 3,312 
3 ขายสินค้ากล่องละ 69บาท จ านวน 31กล่อง เป็นเงิน 2,139บาท 2,139 
4 ขายสินค้ากล่องละ 69บาท จ านวน 35กล่อง เป็นเงิน 2,415บาท 2,415 
5 ขายสินค้ากล่องละ 69บาท จ านวน 38กล่อง เป็นเงิน 2,622บาท 2,622 
6 ขายสินค้ากล่องละ 69บาท จ านวน 40กล่อง เป็นเงิน 2,760บาท 2,760 
7 ขายสินค้ากล่องละ 69บาท จ านวน 44กล่อง เป็นเงิน 3,036บาท 3,036 
8 ขายสินค้ากล่องละ 69บาท จ านวน 47กล่อง เป็นเงิน 3,243บาท 3,243 
9 ขายสินค้ากล่องละ 69บาท จ านวน 51กล่อง เป็นเงิน 3,519บาท  3,519 
10 ขายสินค้ากล่องละ 69บาท จ านวน 53กล่อง เป็นเงิน 3,657บาท 3,657 

 

( ตารางที่ 16 การวางแผนการด าเนินงานทางการตลาด ) 
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8.5 แผนกำรขำยสนิค้ำ  
      8.5.1 กำรขำยสินค้ำแบบออนไลน์  
             8.5.1.1 ที่ตั้งสถานที่ : เพจ Facebook  
รายละเอียด : ใช้ส าหรับการโพตสข์ายสินค้า ประกอบด้วย ข้อความ รูปภาพ การตอบแชทลูกค้า น าเสนอ 
ข้อมูลเกี่ยวกับสินค้า รสชาติ ราคา ระยะเวลาในการส่งสนิคำ้  
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
  
 

https://www.facebook.com/ไส้กรอก-เห็ดข้ำวไรซ์เบอร์รี-่101116591876890/ 
( ภาพที่ 12 การขายสินค้าแบบออนไลน ์) 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

https://www.facebook.com/%E0%B9%84%E0%B8%AA%E0%B9%89%E0%B8%81%E0%B8%A3%E0%B8%AD%E0%B8%81-%E0%B9%80%E0%B8%AB%E0%B9%87%E0%B8%94%E0%B8%82%E0%B9%89%E0%B8%B2%E0%B8%A7%E0%B9%84%E0%B8%A3%E0%B8%8B%E0%B9%8C%E0%B9%80%E0%B8%9A%E0%B8%AD%E0%B8%A3%E0%B9%8C%E0%B8%A3%E0%B8%B5%E0%B9%88-101116591876890/
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8.5.1.2 กำรท ำโฆษนำทำง online การสร้างเพจและการขายไส้กรอก 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

( ภาพที่ 13 การโฆษณาทางออนไลน์ ) 
 

8.5.2 กำรขำยแบบออฟไลน์  
ที่ตั้งสถานที ร้านเนื้อย่าง บ้านบุ ต าบลล าดวน อ าเภอกระสัง จังหวัดบุรีรัมย์ 
รายละเอียด : แหล่งฝากขายสินค้าและทดลองการฝากขาย 

      
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

( ภาพที่ 14 การขายแบบออฟไลน์ ) 
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8.5.3 กำรส ำรวจควำมต้องกำรของลูกค้ำ 
 จาการส ารวจความพึงพอใจของลูกค่าต่อผลิตภัณฑ์พบว่า โดยภาพรวมลูกค้ามีความพึ่งพอใจต่อ
ผลิตภัณฑ์ในระดับมาก ( ค่าเฉลี่ย 0.33 )  เมื่อแยกเป็นรายได้พบว่า ด้านผลิตภัณฑ์มีความพึงพอใจมากที่สุด   
( ค่าเฉลี่ย4.65 ) ด้านราคามีความพึงพอใจมาก ( ค่าเฉลี่ย 4.4 )  ด้านสถานที่มีความพึงพอใจมากที่สุด  
( ค่าเฉลี่ย4.69 ) ด้านการส่งเสริมและแนะน าบริการมีความพึงพอใจมากที่สุด ( ค่าเฉลี่ย 4.66 ) ด้านบุคลากรผู้
ให้บริการมีความพึงพอใจมากที่สุด ( ค่าเฉลี่ย 4.7 )   
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ความพึงพอใจในการบริโภคไส้หรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอรี่ ค าชี้แจง กรุณาเลอืกระดับความพึงพอใจที่ท่ามี

ต่อสินค้าของเรา 

     
      ล ำดับ 

 
รำกำร 

 
น้อย
ที่สุด 
1 

 
น้อย 
2 

 
ปำน
กลำง 

3 

 
มำก 
4 

 
มำกที่สุด 

5 

ผลิต       

1. คุณภาพของไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอรี่
มีความน่าเชื่อถือ 

     

2. ไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอรี่สะอาด      

3. ไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอรี่ท าสดใหม่
เสมอ 

     

4. การดูแลสินค้าเรื่องวันหมดอายุ 
  

     

5. ไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอรี่สะดวกต่อ
การประกอบอาหารที่บ้านได้ 

     

       รำคำ       
1. ราคาไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอรี่มีความ

เหมาะสม 
     

2. 
 

สามารถต่อรองราคาสินค้า      

3. ราคาสูงหรือไม่เมื่อเทียบกับร้านอื่น      
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4. จัดโปรโมชั่นสินค้า      

5. มีความหลากหลายของการช าระเงิน      

สถำนที ่       

1. การจัดร้าน สะอาด สวยงาม      

2. ความสะดวกในการเดินทางมาซื้อ
สินค้า 

     

3. ชื่อร้านติดตั้งมองเห็นชัดเจน      

4. การอ านวยความสะดวก      

5. สถานที่จอดรถความสะดวกปลอดภัย      

กำรส่งเสริม
แนะน ำ
บริกำร 

      

1. การทดลองให้ชิมฟรี      

2. การโฆษณา ประชาสัมพันธ์อย่าง
ต่อเนื่อง 

     

3. การท าบัตร ลด แลก และแถมให้ลูกค้า
ประจ า 

     

4.  การจัดท าโปรโมชั่นตามเทศกาล      

5. จัดส่งถึงที่ ถึงมือลูกค้า      

ปัจจัยด้ำน
บุคลำกร/ผู้
ให้บริกำร 

      

1. ผู้ขายมีการใหบ้ริการอย่างถูกต้องและ
รวดเร็ว 
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2. ผู้ขายเอาใจใสแ่ละมีความกระตือรือร้น
และเต็มใจให้บริการ 

     

3. ผู้ขายให้การบริการด้วยความสุภาพ
เป็นมิตร 

     

4. ผู้ขายสามารถแนะน าตอบค าถามลูกค้า
ชัดเจน 

     

5. ผู้ขายให้บริการด้วยความซื่อสัตย์      

ช่องทำงกำร
จัดจ ำหน่ำย 

      

 
( ตารางที่ 17 ความพึงพอใจของลูกค้า ) 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

1. ขายออนไลน์      

2. ขายหน้าร้าน      

3. ตลาดคลองถมหนองแปบ      

4. ตลาดไทยประกัน      
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9. แผนกำรเงิน  
9.1 ประมำณกำรในกำรลงทุน   

  
  

( ตารางที่ 18 ประมาณการในการลงทุน ) 

 
9.2 ทรัพย์สินที่ใช้ในกำรประกอบธุรกิจในปัจจุบัน   

ล ำดับ รำยกำร กำรใช้งำน รำคำทุน อำยุ 

1 หม้อนึ่ง,หม้อหุงข้าว ใช้ส าหรับนึ่งเห็ด,หุงข้าว - - 

2 มีด ใช้ส าหรับสับเห็ดและอกไก ่ - - 

3 เขียง ใช้ส าหรับสับเห็ดและอกไก ่ - - 

4 กรรไกร ใช้ส าหรับตัดเชือกฟาง - - 

5 เชือกฟาง ใช้ส าหรับมัดไส้กรอก - - 

6 ครก,สาก ใช้ส าหรับต ากระเทียม - - 

7 ถาด ใช้ส าหรับวางไส้เทียม - - 

8 กะละมัง 
ใช้ส าหรับล้างผักและล้างไส้กรอกก่อน

ตาก - - 

รวมมูลค่ำสนิทรัพย์ทีใ่ช้ในกำรประกอบธรุกิจปัจจุบัน 
 

( ตารางที่ 19 ทรัพย์สินทีใ่ช้ในการประกอบธุรกิจในปัจจุบนั ) 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ล าดับ รายการ ทนุของเจ้าของ เงินร่วมลงทนุ เงินกู้ รวมมูลค่า

รวมมลูค่าการลงทุนทัง้ส้ิน 4,100

1 การลงทุนคร้ังที ่1 กลุ่มผู้ประกอบการ 4,100 4,100
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1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 รวม

เป้าหมาย 1,500 1,800 2,100 2,400 2,600 2,700 3,000 3,200 3,500 3,600 26,400

ยอดขาย 0 3,312 2,139 2,415 2,622 2,760 3,036 3,243 3,519 3,657 26,703

สัปดาห์

9.3 ประมำณกำรเป้ำหมำยและรำยได้จำกกำรขำยสินคำ้  
 

  
  

  
 
 
 

 

( ตารางที่ 20 ประมาณการเป้าหมายและรายได้จากการขายสินค้า ) 

 

กรำฟ 

 

 
 

 

( ภาพที่ 21 การประมาณเป้าหมายและยอดขาย ) 
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9.4 รำยกำรทำงบัญชี  

วันที ่ รำยกำร 
รหัส
บัญช ี

เลขที่
ใบเสร็จ 

เงินสด เงินฝำกธนำคำร 

รับ จ่ำย คงเหลือ ฝำก ถอน คงเหลือ 

11/12/2563 เงินลงทุน 301   1,350   1,350       

(Week 1-2) วัตถุดิบทางตรง  501               

  เห็ดหอม 501 140   50         

  เห็ดหลินด า 501 140   130         

  เห็ดหลินขาว 501 140   65         

  ข้าวไรซ์เบอร์รี ่ 501 140   75         

  กระเทียม 501 101   30         

  อกไก ่ 501 101   120         

  พริก 501 101   10         

  ขิง 501 101   10         

  กะหล่ าปล ี 501 101   45         

  
วัตถุดิบ
ทางอ้อม : 

502               

  กล่องพลาสติก 502 140   59         

  ถุงพลาสติก 502 140   89         

  สติ๊กเกอร ์ 502 101   350         

           1,033        317        

  รายได้                 

(4*69) ขาย (หน้าร้าน) 401   276         593        

(44*69) ขาย (โอน) 402         3,036   3,036 
 

( ตารางที่ 22 รายการทางบัญชี ) 
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19/12/2563 วัตถุดิบทางตรง  501               

( Week 3 ) อกไก ่ 501 110   197         

  กระเทียม 501 102   30         

  
วัตถุดิบ
ทางอ้อม : 

502               

  กล่องพลาสติก 502 110   75         

          302       291        

  รายได้                 

(6*69) ขาย (หน้าร้าน) 401   414         705        

(25*69) ขาย (นัดรับ) 401   1,725      2,430        

                    

28/12/2563 เงินลงทุน 301   500   
    

2,930  
      

( Week 4 ) วัตถุดิบทางตรง  501               

  เห็ดหลินด า 501 106   65         

  เห็ดหลินขาว 501 106   65         

  อกไก ่ 501 103   230         

  
วัตถุดิบ
ทางอ้อม :  

502               

  กล่องพลาสติก 502 106   75         

          435    2,495        

  รายได้                 

(8*69) ขาย (หน้าร้าน) 401   552      3,047        

(27*69) ขาย (นัดรับ) 401   1,863      4,910        
 

( ตารางที่ 23 รายการทางบัญชี ) 
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3/1/2564 วัตถุดิบทางตรง  501               

( Week 5 ) อกไก ่ 501 104   276    4,634        

  รายได้                 

(5*69) ขาย (หน้าร้าน) 401   345      4,979        

(33*69) ขาย (นัดรับ) 401   2,277      7,256        

                    

9/1/2564 เงินลงทุน 301   300      7,556        

( Week 6 ) วัตถุดิบทางตรง  501               

  อกไก ่ 501 105   210         

  กระเทียม 501 106   35         

  พริกไทย 501 106   20         

  ซอสหอย 501 106   35         

          300    7,256        

  รายได้                 

(6*69) ขาย (หน้าร้าน) 401   414      7,670        

(34*69) ขาย (นัดรับ) 401   2,346     10,016        

                    

16/1/2564 เงินลงทุน 301   550     10,566        

( Week 7 ) วัตถุดิบทางตรง  501               

  เห็ดหลินขาว 501 107   65         

  เห็ดหลินด า 501 107   130         

  กระเทียม 501 107   70         

  อกไก ่ 501 107   252         

          517   10,049        

  รายได้                 

(5*69) ขาย (หน้าร้าน) 401   345     10,394        

(39*69) ขาย (นัดรับ) 401   2,691     13,085        

( ตารางที่ 24 รายการทางบัญชี ) 
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23/1/2564 เงินลงทุน 301   300     13,385        

( Week 8 ) วัตถุดิบทางตรง  501               

  อกไก ่ 501 108   294   13,091        

                    

  รายได้                 

(7*69) ขาย (หน้าร้าน) 401   483     13,574        

(40*69) ขาย (นัดรับ) 401   2,760     16,334        

                    

1/2/2564 เงินลงทุน 301   650     16,984        

( Week 9 ) วัตถุดิบทางตรง  501               

  เห็ดหลินด า 501 116   79         

  เห็ดหลินขาว 501 116   79         

  อกไก ่ 501 109   343         

  
วัตถุดบิ
ทางอ้อม  

502               

  กล่องพลาสติก 502 116   130         

          631   16,353        

  รายได้                 

(9*69) ขาย (หน้าร้าน) 401   621     16,974        

(42*69) ขาย (นัดรับ) 401   2,898     19,872        
 

( ตารางที่ 25 รายการทางบัญชี ) 
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8/2/2564 เงินลงทุน 301   450     20,322        

(Week 10) วัตถุดิบทางตรง  501               

  อกไก ่ 501 112   392         

  กระเทียม 501 112   35         

  พริกไทย 501 112   20         

          447   19,875        

  รายได้                 

(8*69) ขาย (หน้าร้าน) 401   552     20,427        

(45*69) ขาย (นัดรับ) 401   3,105     23,532        
 

( ตารางที่ 26 รายการทางบัญชี ) 
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9.5 รำยกำรทำงกำรเงิน  
 

 

 
 
 
 
 
 
   
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

( ภาพที่ 27 รายการทางการเงิน ) 
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9.6 งบก ำไรขำดทุน  
 

 
 

 

 
 

( ตารางที่ 28 งบก าไรขาดทุน ) 
 

 

 

 

 

รายได้ :

401

ค่าใช้จา่ย :

501

502

ก าไรสทุธิ 8,442

 5 สัปดาห์

ค่าใช้จ่ายในการผลิต

รวม 2,046                   

ต้นทุนการผลิต

11-ธ.ค.-63

รายได้จากจาการขายไส้กรอก 10,488

งบก าไรขาดทนุ

รายได้ :

401

ค่าใช้จา่ย :

501

502

ก าไรสทุธิ

10 สัปดาห์

22,468

ค่าใช้จ่ายในการผลิต

รวม

26,703

4,235              

ต้นทุนการผลิต

งบก าไรขาดทนุ

11-ธ.ค.-63

รายได้จากจาการขายไส้กรอก
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9.7 งบดุล  
 

 
 

 

 
 

( ตารางที่ 28 งบดุล ) 
 
 
 
 

 

 

 

 

1,850

8,442

10,292

สินทรัพย์หมนุเวียน

เงินฝากธนาคาร

5 สัปดาห์

หน้ีสนิและสว่นของเจา้ของ

7,256

3,036

ทุน

ส่วนของเจ้าของ

บวก ก าไรสุทธิ

รวมสินทรัพย์ 10,292 รวมหนี้สินและส่วนของเจ้าของ

เงินสด

สนิทรัพย์

งบดุล

11-ธ.ค.-63

เงินฝากธนาคาร 26,568

สนิทรัพย์ หน้ีสนิและสว่นของเจา้ของ

รวมสินทรัพย์ 26,568 รวมหนี้สินและส่วนของเจ้าของ 26,568

4,100

22,468

สินทรัพย์หมนุเวียน

เงินสด

งบดุล

11-ธ.ค.-63

ส่วนของเจ้าของ

ทุน

บวก ก าไรสุทธิ

10 สัปดาห์
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9.8 กำรวิเครำะห์อัตรำส่วนทำงกำรเงิน   
  

รำยกำรกำรวิเครำะห์  
  

5 สัปดำห์  10 สัปดำห์  

กำรวัดควำมสำมำรถในกำรบริหำรงำน    

     อัตราส่วนผลตอบแทนตอ่สินทรัพย์ (ROA)  82.02% 84.57% 
     อัตราส่วนผลตอบแทนตอ่ส่วนของผู้ถือหุ้น (ROE)  82.02% 84.57% 
     อัตราก าไรขั้นต้น (เปอร์เซนต์)  80.49% 84.14% 
     อัตราก าไรจากการด าเนินการ (เปอร์เซนต์)  80.49% 84.14% 

     อัตราก าไรสุทธิ (เปอร์เซนต์)  80.49% 84.14% 
  

( ตารางที่ 30 การวิเคราะห์อัตราส่วนทางการเงิน ) 

 

9.9 กำรวิเครำะห์รำยได้เปรยีบเทียบกับตน้ทุนกำรผลิต  
 

 
 

( ตารางที่ 31 การวิเคราะห์รายได้เปรียบเทียบกับต้นทุนการผลิต ) 
 

1. กราฟ วิเคราะห์รายได้  ( 401) และค่าใช้จา่ย ( 501 502 ) 

 
 

( ภาพที่ 17 กราฟวิเคราะห์รายได้ 401 และค่าใช้จ่าย 501 502 ) 

Week 1 Week 2 Week 3 Week 4 Week 5 Week 6 Week 7 Week 8 Week 9 Week 10

401 3,312 2,139 2,415 2,622 2,760 3,036 3,243 3,519 3,657

501 535       227 360 276 300 517 294 501 447

502 498 75 75 130
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2. กราฟเปรียบเทียบ 401 และ 501 

 
( ภาพที่ 18 กราฟเปรียบเทียบ 401 และ 501 ) 

 

3. กราฟเปรียบเทียบ 401 และ 502 

 
( ภาพที่ 19 กราฟเปรียบเทียบ 401 และ 502 ) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



61 
 

10. แผนฉุกเฉนิหรือแผนประเมินควำมเสีย่ง  
    

ล ำดับ   ลักษณะปัญหำหรือควำมเสี่ยง  ผลกระทบที่จะเกิดขึ้น  แนวทำงในกำรแก้ไข  

1.  

  
เนื่องจากเป็นสินค้าใหม่ท าใหย้ัง
ไม่เป็น ที่รู้จักของลูกค้า  
  

สินค้าเข้าถึงกลุ่มลูกค้าได้ ยาก 
เพราะลูกค้าเคยชินกับการ
รับประทานไส้ กรอกทั่วไปตาม
ท้องตลาด  

น าสินค้าไปใหลู้กค้าลอง ชิมและ
มีการตั้ง เพจ Facebook เพื่อให้
สินค้า เป็นที่รูจ้ักและลูกค้า 
เข้าถึงสินค้าได้ง่าย  

2.  

  
สภาพอากาศ 
  

บางวันไม่มีแดด ท าให้ไส้กรอก
ไม่แห้ง  
 

 เพิ่มเวลาการตากให้นานกว่าเดิม  
 
 

3.  

  
สถานการณ์โควิด 19 
  

เนื่องจากสถานการณ์โควิดท าให้
ไม่สามารถนัดรับในจุดเดียว  

เพื่อลดความเสี่ยงในการเพ่ือเชื้อ
เราจึงออกส่งตามที่ลูกค้าอยู่ใน
แต่ละจุด  

4.  

  
ราคาเห็ดในแต่ช่วงฤดูกาลไม่คงที ่ 
  

ต้นทุนของสินค้าเพิ่มขึ้นจากเดิม 
อาจท าให้ผลก าไรลดลง  

ไปซื้อแต่ละครัง้ต้องซื้อเป็น
จ านวนมากเพื่อให้ ราคาที่ถูกลง  

 

( ตารางที่ 32 แผนฉุกเฉินหรือแผนประเมินความเสี่ยง ) 
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ภำคผนวก 
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ภาคผนวกและเอกสารแนบ 

1. ภาพประกอบการด าเนินงาน ( รายสัปดาห์ )  

ภาพประกอบการด าเนินงานสัปดาห์ที่ 1-2 

1. โพต์ทขายสินค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว 

2. เปิดรับออเดอร์ก่อนล่วงหน้าก่อนผลิต 

3. น าเสนอให้กับกลุ่มลูกค้าใหม่ 

4. ทดสอบรสชาติที่ลูกค้าพึ่งพอใจ โดยการให้ลูกค้าชิม 

5. น าเสนอจุดเด่นของตัวสินค้า 

6. จัดหาแหล่งวัตถุดิบที่ใกล้เคียง ที่ต้นทุนถกูกว่า 

7. ผลิตสินค้าตามออเดอร์ 

8. แพ็คสินค้าและพร้อมส่งให้กับลูกค้า 

9. สรุปยอดในการขายแต่ละสัปดาห์ ทุกๆ วันอังคาร ยอดขาย = 3,312 บาท 
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ภาพประกอบการด าเนินงานสัปดาห์ที่ 3 

1. โพต์ทขายสินค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว 

2. โพต์ทขายสนิค้าหน้าเพจหลัก 

3. น าเสนอจุดเด่นของตัวสินค้า 

4. เปิดรับออเดอร์ก่อนล่วงหน้าก่อนผลิต 

5. จัดหาวัตถุดิบ เพื่อท าการผลิต 

6. ผลิตสินค้าตามออเดอร์ 

7. แพ็คสินค้าและพร้อมส่งให้กับลูกค้า 

8. สรุปยอดในการขายแต่สัปดาห์ ทุกๆ วันอังคาร ยอดขาย = 2,139 บาท 
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ภาพประกอบการด าเนินงานสัปดาห์ที่ 4 

1. โพต์ทขายสนิค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว ของแต่ละสมาชิก  

2. โพต์ทขายสนิค้าหน้าเพจหลัก  

3. น าเสนอจุดเด่นของตัวสินค้า  

4. จัดหาวัตถุดิบ เพื่อท าการผลิต  

5. ผลิตสินค้าตามออเดอร์ 

6. แพ็คสินค้าและพร้อมส่งให้กับลูกค้า 

7. สรุปยอดในการขายแต่ละสัปดาห์ ทุกๆ วันอังคาร ยอดขาย = 2,415 บาท 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



66 
 

ภาพประกอบการด าเนินงานสัปดาห์ที่  5 

1. โพต์ทขายสนิค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว ของแต่ละสมาชิก 

2. โพต์ทขายสนิค้าหน้าเพจหลัก  

3. เปิดรับออเดอร์ก่อนล่วงหน้าก่อนผลิต  

4. จัดหาวัตถุดิบ เพื่อท าการผลิต 

5. ผลิตสินค้าตามออเดอร์  

6. แพ็คสินค้าและพร้อมส่งให้กับลูกค้า  

7. สรุปยอดในการขายแต่ละสัปดาห์ ทุกๆ วันจันทร์และวนัอังคาร ยอดขาย = 2,622 บาท 
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ภาพประกอบการด าเนินงานสัปดาห์ที่  6 

1.โพต์ทขาย สินค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว ของแต่ละสมาชิก 

2.เปิดรับออเดอร์ก่อนล่วงหน้าก่อนผลิต 

3.หากลุ่มลูกคา้ใหม่ๆเพิ่มเติม 

4.จัดหาวัตถุดิบ เพื่อท าการผลิต  

5.ผลิตสินค้าตามออเดอร์  

6.แพ็คสินค้าและพร้อมส่งใหก้ับลูกค้า  

7.ประชุมแลกเปลี่ยนความคิด 

  8.สรุปยอดในการขายแต่ละสัปดาห์ ทุกๆ วันเสาร์ วันอังคาร ยอดขาย = 2,760 บาท 
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ภาพประกอบการด าเนินงานสัปดาห์ที่  7 

1.โพต์ทขายสินค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว ของแต่ละสมาชิก 

2.เปิดรับออเดอร์ก่อนล่วงหน้าก่อนผลิต  

3.จัดหาวัตถุดิบ เพื่อ าาการผลิต  

4.ผลิตสินค้าตามออเดอร์  

5.แพ็คสินค้าและพร้อมส่งใหก้ับลูกค้า  

6.สรุปยอดในการขายแต่ละสัปดาห์ ทุกๆ วันอังคาร ยอดขาย =3,036 บาท 
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ภาพประกอบการด าเนินงานสัปดาห์ที่  8 

1.โพต์ทขายสินค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว ของแต่ละสมาชิก  

2.เปิดรับออเดอร์ก่อนล่วงหน้าก่อนผลิต  

3.หากลุ่มลูกคา้ใหม่ๆเพิ่มเติม  

4.จัดหาวัตถุดิบ เพื่อท าการผลิต  

5.ผลิตสินค้าตามออเดอร์ 

6.แพ็คสินค้าและพร้อมส่งใหก้ับลูกค้า 

7.สรุปยอดในการขายแต่ละสัปดาห์ ทุกๆ วันอังคาร ยอดขาย = 3,243 บาท 

 
 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 



70 
 

ภาพประกอบการด าเนินงานสัปดาห์ที่  9 

1.โพต์ทขายสินค้าผ่านหน้า Facebook  

2.โพต์ทขายสินค้าหน้าเพจหลัก  

3.เปิดรับออเดอร์ก่อนล่วงหน้าก่อนผลิต 

4.จัดหาวัตถุดิบ เพื่อท าการผลิต  

5.ผลิตสินค้าตามออเดอร์ 

6.แพ็คสินค้าและพร้อมส่งใหก้ับลูกค้า 

7.สรุปยอดในการขายแต่ละสัปดาห์ ทุกๆ วันอังคาร ยอดขาย = 3,519 บาท 
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ภาพประกอบการด าเนินงานสัปดาห์ที่  10 

1.โพต์ทขายสินค้าผ่านหน้า Facebook ส่วนตัว ของแต่ละสมาชิก  

2.เปิดรับออเดอร์ก่อนล่วงหน้าก่อนผลิต  

3.จัดหาวัตถุดิบ เพื่อท าการผลิต  

4.ท าการผลิตสินค้าตามออเดอร ์ 

5.จัดส่งให้กับลกูค้า  

6.จัดส่งสินค้าให้กับร้านที่ร่วมสร้างเครือข่าย  

7.สรุปยอดในการขายแต่ละสัปดาห์ ทุกๆ วันจันทร์และวนัพุธ ยอดขาย = 3,657 บาท 
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ผลกำรเรียนรู้โดยภำพรวม 

รำยงำนกำรวเิครำะห์องคค์วำมรู้ ธุรกิจ ไสก้รอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

1. องค์ควำมรูท้ี่ 1  

1.1 ประเด็นความรู้  

การสร้างความแตกต่างในผลิตภัณฑ์ สามารถสร้างได้ดังนี้ 

- ด้านรสชาติ  

- ด้านส่วนผสม 

  - ด้านวัตถุดิบ 

- ด้านบรรจุภัณฑ์ 

  1.2 ที่มาของความคิด 

  1.2.1 การวางแผน  

1.การศึกษาขอ้มูลเกี่ยวกับไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอรี่ ที่มีอยู่แล้วในท้องตลาดทั่วไปมีลักษณะ

อย่างไร แล้วน า ข้อมูลที่ได้มาพัฒนาสินค้าให้แตกต่างและแปลกใหม ่ 

2.ท าไส้กรอกทีม่าจากเห็ด 4 อย่าง ข้าวไรซ์เบอรรี่ และวัตถุดิบที่มี รสชาติที่ปรุงขึ้นเองจะมี

รสชาติ ในทางรสออริจินอล ซึ่งจะแตกต่างจากท้องตลาดทั่วไป เป็นอาหารส าหรับคนทีต่้องการเพ่ิม

โปรตีนให้กับร่างกาย 

 3.การเลือกใช้บรรจุภัณฑ์ที่มคีวามเหมาะสมกับสินค้า ทั้งในด้านราคาและปริมาณที่แตกต่าง

จาก ท้องตลาดทั่วไป  

1.2.2 การด าเนินงาน เลือกใช้เห็ดและข้าวไรซ์เบอรี่ที่มีความสดใหม่ สะอาด และปลอดภัย 

เพื่อการผลิตไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอรี่ที่มคีุณภาพต่อผู้บริโภค 

 1.2.3 การเปรียบเทียบ  

1.การน าเอาเห็ดและข้าวไรซเบอรี่มาท าไส้กรอก ซึ่งมีประโยชน์แตกต่างจากไส้กรอกทั่วไปใน

ท้องตลาด 

2.สินค้าสามารถบริโภคไดท้ั้งกลุ่มคนที่รักสุขภาพ กลุ่มคนที่มีโรคประจ าตัว และบุคคลทั่วไป 

ซึ่งสามารถขยายฐานลูกค้าได้กว้างขึ้น 
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2. องค์ควำมรูท้ี่ 2 

 2.1 มีประเด็นความรู้ 

 การลดต้นทุนการผลิต และจัดหาวัตถุดิบมาทดแทนได้ดังนี้  

1.ส ารวจร้านวัตถุดิบที่ต้องการท าการเปรียบเทียบราคาและคุณภาพ เลอืกวัตถุดิบที่ราคาต่ า

และม ีคุณภาพ  

2.สินค้าบางอย่างที่สามารถ stock ได้ซื้อมาตุนไว้ได้เพียงพอ เพื่อไม่ให้เกินความต้องการใน

การใช ้วัตถุดิบ  

3.ในกรณีที่วัตถุดิบหลักขาดแคลน คิดหาวัตถุดิบที่มีความคล้ายกันและราคาไม่สูง 

 2.2 ที่มาของความคิด 

 2.2.1 การวางแผน ส ารวจวัตถุดิบ ราคา แหล่งวัตถุดิบที่ต้องการที่มีราคาต่ าและคุณภาพดี 

เพื่อช่วยลดต้นทุนการผลิต ของไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอรี่ 

 2.2.2 การด าเนินงาน ส ารวจว่ามีวัตถุดิบไหนที่สามารถทดแทนได้ท าการหาร้านที่จ าหน่าย

วัตถุดิบที่ต้องการ จากนั้นน ามาเปรียบเทียบ โดยจะเน้นไปทีร่าคาและคณุภาพ และจัดซื้อสินค้าที่

สามารถ stock ได้เพ่ือลดต้นทุนการผลิต  

2.2.3 การเปรียบเทียบ  

1.การซื้อวัตถุดิบทีละจ านวนมากๆ จะช่วยลดต้นทุนการผลิตในครั้งต่อไป  

2.การเลือกซื้อวัตถุดิบจากร้านต่างๆ ต้องค านึงถึงราคาและคุณภาพ เพื่อที่จะลดต้นทุนและได้

วัตถุดิบ ที่มีคุณภาพตรงตามความต้องการของเรา  

2.2.4 การด าเนินแก้ไข/ปรับปรุง ท าการตัดสินใจในการเลอืกซื้อวัตถุดิบที่ตรงตามความ

ต้องการ มีราคาและคุณภาพที่เหมาะสม จากการส ารวจหลายๆร้าน โดยเลือกร้านที่มีราคาถูกและ

คุณภาพดีเป็นร้านประจ า และร้านส ารองที่มีราคาต่ าและคุณภาพใกล้เคียง เพ่ือลดความเสี่ยงในการ

ขาดแคลนของวัตถุดิบ 
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3. องค์ควำมที่ 3  

3.1 ประเด็นความรู้  

การเสนอสินค้าเพื่อฝากจ าหน่ายตามร้านอาหาร  

1.ค้นหาร้านทีส่นใจและเหมาะกับสินค้า โดยค านึงถึงกลุ่มเป้าหมายของสินค้า  

2.ร้านอาหารจะต้องไม่มีสินค้าที่เหมือนหรือคล้ายกัน  

3.2 ที่มาของความคิด  

3.2.1 การวางแผน  

1.หาร้านอาหารเป้าหมายที่จะน าสินค้าไปเสนอ จ านวน 3 ร้าน และร้านอาหาร

เกี่ยวกับสุขภาพ 2 ร้าน 

 2.เตรียมข้อมูลของสินค้าและความพร้อมก่อนที่จะเข้าไปน าเสนอ ใช้ค าพูดที่สื่อสาร

ได้ชัดเจน  

3.2.2 การด าเนินงาน การเข้าไปน าเสนอสินค้ากบัทางร้านต่างๆ โดยบอกถึงความ

แตกต่าง เรื่องของรสชาติ กลิ่น ราคาไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอรี่กล่องละ 69 บาท  มีขาย 2 

แบบ คือแบบสดและแบบพร้อมทาน เพื่อให้ผู้ประกอบการได้รับทราบถึงตัวสินค้า 

 3.2.3 การเปรียบเทียบ  

1.ในแต่ละร้านที่น าสินค้าไปเสนอแต่ละร้านที่มีความแตกตา่งกันออกไป ซึ่งจะมีร้าน

ที่รับฝากอยู่ 2 ร้าน คือ ร้านเน้ือย่าง , ร้านขายของช า  มีการน าสินค้าไปวางจ าหน่ายได้ ส่วน

ร้านที่ไม่สามารถน าไปฝากได้คือ ร้านก๋วยเตี๋ยวเรือ , ร้านกระเพราถาด  ที่ทางร้านมีสินค้าของ

ร้านอยู ่แล้ว บางร้านไม่สามารถฝากได้ เพราะขายผ่านทาง Grap Food , Foodpanda 

มากกว่าหน้าร้าน จึงท าให้ไม่ค่อยมีลูกค้ามาทานที่ร้านอาจเสี่ยงต่อการรับฝากสินค้า  
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4. องค์ควำมรูท้ี่ 4  

4.1 ประเด็นความรู้  

การมีส่วนร่วมของสมาชิกในการท างาน  

1.สร้างกลุ่มแชทเพื่อเป็นการติดต่อสื่อสารกับสมาชิกในกลุ่ม  

2.มีการสอบถามและเปิดโอกาสให้สมาชิกทุกคนภายในกลุม่  

3.สมาชิกทุกคนมีการร่วมตัดสินใจและแก้ไขปัญหาในการท างานร่วมกัน  

4.2 ที่มาของความคิด  

4.2.1 การวางแผน  

1.มีการวางแผนการท างานและแบ่งหน้าที่ของสมาชิกแต่ละคนให้ชัดเจน  

2.สมาชิกทุกคนจะต้องมีความร่วมมือในการท างาน  

3.สมาชิกทุกคนมีโอกาสแสดงความคิดเห็นและตัดสินใจ  

4.2.2 การด าเนินงาน การท างานที่มีการวางแผนล่วงหน้า และแบ่งหนา้ที่ในการท างาน ซึ่งทุกคนมี

ส่วนร่วมในการท างานทุกครั้ง มีการแสดงความคิดเห็นของทุกคน รวมทั้งการแก้ไขปัญหาในการ

ด าเนินงานต่างๆ เพื่อใหส้มาชิกทุกคน กล้าทีจ่ะแสดงความคิดเห็น และกล้าไม่ตัดสินใจในการท างาน 

4.2.3 การเปรียบเทียบ ในการท างานช่วงแรกๆ จะเป็นการท างานที่ยังไม่มีระบบ ท าให้การท างาน

ไม่ได้เป็นไปตามที่คิดไว ้ต่างคนต่างท างาน ในบางส่วนมากไป แต่หลังจากนั้นได้มีการวางแผนในการ

ท างาน ซึ่งจะแบ่งหน้าที่การท างาน กันอย่างชัดเจนว่าคนนี้เหมาะกับงานไหน และวางคนให้เหมาะกับ

การท างานนั้นๆ  

4.2.4 การด าเนินแก้ไข/ปรับปรุง จากการที่ได้ให้สมาชิกทกุคนมีการแสดงความคิดเห็น ท าให้ได้ข้อมูล

ที่หลากหลายและมีความคิดทีแ่ตกต่างกันออกไป จึงสรุปประเด็นที่ต้องการได้ยาก การแก้ไข คือ 

น าเอาความคิดเห็นของทุกคนมาร่วมกัน วิเคราะห์ข้อมูลที่ถูกต้องและตรงกับข้อมูลที่เรา ต้องการ 

พร้อมร่วมตัดสินใจร่วมกันว่าควรใช้ข้อมูลนี้หรือไม่ 
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ผลกำรเรียนรู้รำยบคุคล  

เอกสำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

1. นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล 610112356049 

  องค์ความรู้ที่ได้จากการท าธุรกิจจ าลองนี้คือ ได้เรียนรู้การท างานเป็นทีม โดยมีการแบ่งหน้าที่

กันและ ช่วยเหลือกัน และได้รู้จักการบริหารธุรกิจของตนเอง และยังได้เรียนรู้วิธีแก้ไขปัญหาร่วมกนัใน

เวลาที่ธุรกิจของ เรามีปัญหาเกิดขึ้น 

2. นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง 610112356066 

 องค์ความรู้ที่ได้จากการท าธุรกิจ คือ เกี่ยวกับวิธีการผลิตมีปัญหาเรื่องรสชาติ ได้เปิดดูในยู

ทูปวิธีการ ปรุงไส้กรอกว่าท าอย่างไงไม่ให้เปรี้ยว จนสุดท้ายได้ไปให้น้าเพื่อนช่วยคิดค้นสูตรที่ท าให้ไส้

กรอกรสชาติอร่อย ถูกปากลกูค้าแล้วไม่เปรีย้วอีกด้วย ท าให้ไส้กรอกของเราไม่มีปัญหาเรื่องรสชาติอีก

ต่อไป  

3. นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน 6101123560 

 องค์ความรู้ที่ได้รับ คือ การท างานเป็นทีม การแบ่งหน้าที่อย่างชัดเจนในการท างาน เช่น การ

ติดต่อ และสื่อสารกับลูกค้า การส่งสินค้าให้กับลูกค้าตามที่ที่นัดหมาย การโฆษณาสินค้าในออนไลน ์

และการบอกเล่าสรรพคุณหรือจุดเดน่ให้กับทางร้านที่จะวางขายให้รับรู้ว่าสินค้าของเราในมีคุณภาพ

เพียงใด ท าใหลู้กค้าและร้านค้ามั่นใจในสินค้าของเรา การแบ่งหน้าที่ของแต่ละคนและการให้ความ

ร่วมมือกันในทมีท า ให้เกิดความรวดเร็ว และประสบผลส าเร็จได้โดยง่าย  

4. นางสาวศิลิลักษณ์ สิทธิ์เทียมทอง 610112356086  

องค์ความรู้ที่ได้จากการท างาน ด้านการบริหารเวลาในการท างาน การวางแผนหลัก ก็จะ

ประกอบด้วย เวลา สถานที่ กระบวนการผลิตออกแบบกระบวนการผลิตโดยพิจารณาจากระยะเวลา

การผลิตก าหนดเวลาใน การท างานในแต่ละสัปดาห์ว่ามีวันใดบ้างที่มีเวลาตรงกัน  

-การวางแผน ก่อนที่จะท าการนัดหมายต้องสอบถามสมาชกิภายในกลุ่มก่อนว่ามีเวลาว่างใน

วันใดบ้าง จะ ท าอะไร ท าจ านวนเท่าใด ใช้เวลาในการท างานประมาณเท่าไหร่ ท าที่ไหน อย่างไร และ

นัดวันเวลา ที่ ชัดเจน เนื่องจากสมาชิกในกลุ่มมีเวลาว่างที่มาตรงกัน ในการที่จะมาท างานให้พร้อมกัน

ทุกคน จึงได้ วางแผน และน าแผนนั้นมาปฏิบัติใช้ มีการนัดหมายล่วงหน้า ตกลงกันว่าจะท าไรบ้าง 

ใช้เวลา ประมาณเท่าไหร่ แบ่ง หน้าที่การท างานให้ขัดเจน เพ่ือลดเวลาในการท างานและให้งานเสร็จ

เร็วขึ้น 

 -การเปรียบเทียบจากการท างานในครั้งแรก ๆ เพื่อนมีเวลาว่างไม่ตรงกัน ส่งผลให้การ

ท างานล่าช้า และไม่มีประสิทธิภาพ แต่เมื่อมีการวางแผนและน ามาใช้ ท าให้สมาชิกทุกคนได้ท างาน

ร่วมกัน ลด เวลาในการ ท างาน และส่งผลให้งานเสร็จทันตามก าหนด  
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5.  นางสาวอทิพร พิมอักษร 610112356092  

องค์ความรู้ที่ได้จากการท าธุรกิจ คือ อันดบัแรกคือต้องก าหนดกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย ว่ากลุ่ม

ลูกค้าคุณเป็นใคร เพราะถ้าก าหนดกลุ่มลูกค้าที่ไม่ชัดเจน จะท าให้การเขา้ถึงกลุ่มลูกค้าและหาตลาด

เป้ายากมากขึ้น และได้ เรียนรู้การท างานเป็นทีมและการท าให้ธุรกิจอยูร่อด 
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เอกสำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำในกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง เรียงล ำดับตำมดังนี ้

1. นายเกียรติศักดิ์ ตันติพลาผล 610112356049 

2. นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง 610112356066 

3.นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน 6101123560 

4.นางสาวศิลิลักษณ์ สิทธิ์เทียมทอง 610112356086 

5. นางสาวอทิพร พิมอักษร 610112356092 
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นายเกียรติศักดิ์ ตันติพลาผล                                                          รหัสประจ าตัว 

610112356049             

สาขาวิชาการจัดการ                                                                              หมู่ที่ 2 

วันที่ 11 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ 
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

ทดลองหาวิธีการท าไส ้
กรอก และโฆษณา สินค้า
ผ่านสื่อออนไลน์ 

จัดท าออเดอร์ตามที่ 
ลูกค้าสั่ง และจัดส่ง 
ทันเวลาตามที่ก าหนด 

ทดลองหา วิธีการท าไส ้
กรอกเพ่ือให้ม ีคุณภาพ 
จัดท าตามออเดอร์ที่ลูกค้า
สั่ง 

จัดหาวัตถุดิบและ อุปกรณ์ 
และท าการ ผลิตสินค้า 
ตามออเดอร์ ของลูกและ
จัดส่งตาม เวลาและ
สถานที่ที่ลูกค้า นัดหมาย 

ผลกำรเรียนรู ้ 
การเรียนการท าไส้กรอกเห็ดให้มีรสชาติที่คงที่ 
 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 
 

 

(นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล )       

                                                                                                   ชื่อนักศึกผู้รายงาน        
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี ่

ชื่อ นายเกียรติศักดิ์ ตันติพลาผล                                                          รหัสประจ าตัว 

61011235649            

สาขาวิชาการจัดการ                                                                         หมู่ที่ 2 

วันที่ 19 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ 
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

ทดลองหาวิธีการท าไส ้
กรอกเห็ดและโฆษณา 
ผ่านสื่อออนไลน์ เพื่อให้ 
เข้าถึงกลุ่มลูกค้าได้เร็ว 
ขึ้น 

จัดท าตามออเดอร์ที่ 
ลูกค้าสั่งและจดัส่งลูกค้า 
ตามสถานที่และเวลาที่ 
ลูกค้าก าหนด 

ทดลองหาวิธีการท าไส ้
กรอกเห็ดเพื่อให้ได ้
รสชาติที่อร่อยเมื่อได ้
รสชาติที่อร่อยแล้วก ็
เปิดรับออร์เดอร์และ 
จัดท าตามออเดอร์ที่ 
ลูกค้าสั่ง 

โฆษณาผ่านสื่อออนไลน์
เปิดรับออร์เดอร์และเลือกหา
วัตถุดิบอุปกรณ์และจัดท าา
ตามออเดอร์ที่ลูกค้าสั่งพร้อม
ส่งตาม สถานที่และเวลาที่
ลูกค้า ก าหนด 

ผลกำรเรียนรู ้ 
เรียนรู้การท าไส้กรอกเห็ดให้มีคุณภาพและรสชาติที่อร่อย 

ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์

 

(นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล )       

                                                                                                         ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน        
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



81 
 

กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์รี ่

ชื่อ นายเกียรติศักดิ์ ตันติพลาผล                                                          รหัสประจ าตัว  

61011235649            

สาขาวิชาการจัดการ                                                                         หมู่ที่ 2 

วันที่ 22 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ 
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ท าไส้กรอกเหด็และ 
โฆษณาผ่านสื่อออนไลน์ 

-จัดท าตามออเดอร์ที่ 
ลูกค้าสั่ง และจัดส่งตาม 
สถานที่ที่ลูกค้านัดหมาย 

-ผลิตสินค้าให้ได้คุณภาพ
และมีประโยชน์ต่อ
ผู้บริโภค มากที่สุด 
 -เปิดรับออเดอร์และ 
จัดท าตามออเดอร์ที่ 
ลูกค้าสั่ง 

-โฆษณาผ่านสือ่ ออนไลน์
เปิดรับออเดอร์และจัดท า
ตามออเดอร์พร้อมส่งตาม
สถานที่ ที่ลูกคา้ก าหนด 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้การท างานเป็นทีม และได้เรียนการแก้ไขปัญหาเฉพาะหน้า 
 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

 

(นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล )       

                                                                                                   ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน        
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



82 
 

กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์รี ่

ชื่อ นายเกียรติศักดิ์ ตันติพลาผล                                                          รหัสประจ าตัว 

61011235649            

สาขาวิชาการจัดการ                                                                         หมู่ที่ 2 

วันที่ 28 ธันวาคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ 
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

ท าไส้กรอกและโฆษณา 
สินค้าผ่านสื่อออนไลน ์

จัดท าออเดอร์ตามที่ 
ลูกค้าสั่ง และจัดส่ง 
ทันเวลาตามที่ก าหนด 

ท าไส้กรอก เพื่อให้ม ี
คุณภาพ จัดท าตามออ 
เดอร์ที่ลูกค้าสั่ง 

จัดหาวัตถุดิบและ 
อุปกรณ์ และท าการ ผลิต
สินค้า ตามออเดอร ์ของ
ลูกและจัดส่งตาม เวลา
และสถานที่ทีลู่กค้า นัด
หมาย 

ผลกำรเรียนรู ้ 
รู้จักหาวิธีแก้ปัญหา โดยการน าเอาเห็ดชนิดอื่นมาทดแทนเห็ดที่เราไม่สามารถหาได้เพราะขาดตลาดและ 
ปรับปรุงรสชาติให้เข้ากัน 
 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

(นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล )       

                                                                                                    ชือ่นักศึกษาผู้รายงาน        
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์รี ่

ชื่อ นายเกียรติศักดิ์ ตันติพลาผล                                                         รหัสประจ าตัว61011235649            

สาขาวิชาการจัดการ                                                                          หมูท่ี่ 2 

วันที่ 3 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ     (1)-
(2) 

แนวทำงกำร ด ำเนนิงำน 

- เตรียมวัตถุดิบและ ผลิต
สินค้า  
- หาช่องทางการขาย 

- เปิดรับออร์เดอร์และ 
แชร์เพจลงfacebook 
ส่วนตัว 
 - จัดส่งสินค้าให้ลูกค้า 

- ผลิตสินค้าตามออ เดอร์
ที่ลูกค้าสั่ง 
 - จัดส่งสินค้าตาม 
สถานที่ลูกค้านดั 

- โฆษณาผ่านสื่อ 
ออนไลน์แจ้งรายละเอียด
สินค้าอย่าง ชัดเจน 
เพื่อให้ลูกค้า เลือกซื้อ
สินค้าได้อย่าง มั่นใจ 

ผลกำรเรียนรู ้ 
เรียนรู้เกี่ยวกับการผลิตสินค้าและจัดส่งสินคา้ให้ทันตามออเดอร์ของลูกค้าและได้ท าการจัดส่งสินค้าตาม 
สถานที่ต่างๆที่ลูกค้านัดหมายเพ่ือที่จะให้เสียลูกค้า 
 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

             (นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล)       

                                                                                                ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน     
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์รี ่

ชื่อ นายเกียรติศักดิ์ ตันติพลาผล                                                        รหัสประจ าตัว 61011235649      

 สาขาวิชาการจัดการ                                                                             หมู่ที่ 2                                            

วันที่ 9 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำร ด ำเนิน
งำน 

- หาออเดอร์ 
 -จัดเตรียมเลือกหา 
วัตถุดิบ  
- หาช่องทางการขาย 

- เปิดรับออร์เดอร ์
 -ผลิตสินค้าตามอเดอร์  
- จัดส่งสินค้าให้ลูกค้า 
ตามเวลาที่ก าหนด 

- ผลิตสินค้าตามอเดอร์ที่
ลูกค้าสั่ง  
- จัดส่งสินค้าตาม 
สถานที่ลูกค้านดั 

- โฆษณาผ่านสื่อ 
ออนไลน์แจ้ง 
รายละเอียดสินค้าอยา่ง 
ชัดเจน เพื่อให้ลูกค้า 
เลือกซื้อสินค้าได้อย่าง 
มั่นใจ 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้เกี่ยวกับการผลิตสินค้าให้ทันตามเวลาที่ลูกค้าก าหนด เพื่อเป็นการบริการลูกค้าที่ดี 
 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                   (นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล)       

                                                                                                 ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน      
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 กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์รี ่

ชื่อ นายเกียรติศักดิ์ ตันติพลาผล                                                        รหัสประจ าตัว 61011235649      

 สาขาวิชาการจัดการ                                                                             หมู่ที่ 2                                            

วันที่ 16 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ     (1)-
(2) 

แนวทำงกำร ด ำเนนิงำน 

โฆษณาเปิดรับออเดอร์ 
ผลิตสินค้าและจัดส่งให ้
ลูกค้า 

รับออเดอร์จากลูกค้า 
ผลิตสินค้าตามออเดอร์ 
จัดส่งสินให้ลูกค้าตาม 
เวลาที่ก าหนด 

เปิดรับออเดอร์จากลูกค้า 
ผลิตสินค้าตามออเดอร์ 
พร้อมส่งให้ลูกค้า 

โฆษณาผ่านสื่อ ออนไลน์
เพื่อเปิดรับออ เดอร์
สินค้า 

ผลกำรเรียนรู ้  
ได้เรียนรู้การวางแผนงานอย่างเป็นระบบ เพื่อให้เกิดปัญหาน้อยที่สุด 
 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

          (นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล )       

                                                                                              ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน        
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์รี ่

ชื่อ นายเกียรติศักดิ์ ตันติพลาผล                                                        รหัสประจ าตัว 61011235649      

 สาขาวิชาการจัดการ                                                                             หมู่ที่ 2                                            

วันที่ 23 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ     (1)-
(2) 

แนวทำงกำร ด ำเนนิงำน 

โฆษณาเปิดรับออเดอร์ 
ท าการผลิตและจัดส่ง 

ท าการผลิตตามออเดอร์ 
ที่ลูกค้าสั่งและจัดส่งให ้
ลูกค้าตามเวลาที่ก าหนด 

เปิดรับออเดอร์จาก 
ลูกค้า ท าการผลิตตามออ
เดอร ์และจัดสง่ 

โฆษณาผ่านสื่อ ออนไลน์
เพื่อเปิดรับออเดอร์สินค้า 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้การจัดสรรเวลาให้พอ ท าการผลิตให้ตรงกับเวลาที่ก าหนด 
 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

(นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล )       

                                                                                              ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน      
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์รี ่

ชื่อ นายเกียรติศักดิ์ ตันติพลาผล                                                        รหัสประจ าตัว 61011235649      

 สาขาวิชาการจัดการ                                                                             หมู่ที่ 2                                            

วันที่ 1 กุมภาพันธ์ 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ท าการผลิตไสก้รอก เห็ด  
-ลงไปสอบถามร้านที ่
เหลือ 3 ร้าน 

บอกรายละเอียดสินค้า 
และจุดประสงค์ให้ทาง 
ร้านรับทราบ 

-ท าการผลิตไสก้รอก 
และลงไปสอบสอบถาม 
ร้านค้า 3 ร้าน 

-ท าการผลิตไสก้รอก เห็ด
เพื่อจัดส่งร้านค้าที่ รับ
ฝากขาย 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้รู้ความคิดเห็นของผู้ประกอบร้านอื่น และได้เรียนรู้วิธีน าเสนอสินค้าให้ผู้ประกอบการอื่นด้วย 
 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                              (นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล )       

                                                                                               ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน    
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 กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์รี ่

ชื่อ นายเกียรติศักดิ์ ตันติพลาผล                                                        รหัสประจ าตัว 61011235649  

 สาขาวิชาการจัดการ                                                                              หมู่ที่ 2                                         

วันที่ 8 กุภาพันธ์ 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ท าการผลิตไสก้รอก เห็ด  
-ลงไปสอบถามร้านที ่
เหลือ 3 ร้าน 

บอกรายละเอียดสินค้า 
และจุดประสงค์ให้ทาง 
ร้านรับทราบ 

-ท าการผลิตไสก้รอก 
และลงไปสอบสอบถาม 
ร้านค้า 3 ร้าน 

-ท าการผลิตไสก้รอก เห็ด
เพื่อจัดส่งร้านค้าที่ รับ
ฝากขาย 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้รู้ความคิดเห็นของผู้ประกอบร้านอื่น และได้เรียนรู้วิธีน าเสนอสินค้าให้ผู้ประกอบการอื่นด้วย 
 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 

 

                                                                                              (นายเกียรติศักด์ิ ตันติพลาผล )       

                                                                                                   ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน     
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์รี ่

ชื่อ นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง                                                         รหสัประจ าตัว 610112356466     

 สาขาวิชาการจัดการ                                                                 หมู่ที่ 2                                           

  วันที ่11 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ     (1)-
(2) 

แนวทำงกำร ด ำเนนิงำน 

-วางแผนการผลิตและ 
มอบหมายงานให ้สมาชิก
ในกลุ่ม  
-คนขับรถพาซื้ออุปกรณ ์-
ปรุงรสชาติไส้กรอก 

-เตรียมอุปกรณ์และ 
ส่วนผสมในการท าไส้
กรอก และคิดหาวิธีการ
ท าไส้กรอกเหด็เพ่ือ
สุขภาพ 
-โปรโมท สินคา้ผ่าน 
ออนไลน์ เช่น facebook  
-รับออเดอร์ ผ่านทาง 
facebook แล้วผลิต
สินค้า ตามออเดอร์ของ
ลูกค้า 

(1) จัดท าไส้กรอก จาก
หมูเป็นเห็ด เพื่อสุขภาพ  
(2) ไส้กรอกของ เรากิน
แล้วไม่ท าให้เกิดโรค 
เหมือนไส ้กรอกทั่วไป 

ขายไส้กรอกเห็ดในราคา 
กล่องละ 69 บาท 

ผลกำรเรียนรู ้  
ได้เรียนรู้วิธีการท าไส้กรอกเหด็ด้วยการลองผิดลองถูกในเรือ่งของส่วนผสมและรสชาติเพื่อให้สินค้าของ เราผลิต
ออกมาให้ได้คุณภาพมากที่สุดทั้งเรื่องของรสชาติและความสะอาด 
 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

              (นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง)       

                                                                                                    ชือ่นักศึกษาผู้รายงาน        
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อนางสาวณัฐยา รุ่งเรือง                                                          รหัสประจ าตัว 610112356066  

 สาขาวิชาการจัดการ                                                                หมู่ที่ 2                                         

 วันที่ 19 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-วางแผนการผลิตและ 
มอบหมายงานให ้สมาชกิ
ในกลุ่ม -คนขบัรถพาซื้อ
อุปกรณ ์-ปรุงรสชาติไส้
กรอก 

-เตรียมอุปกรณ์และ 
ส่วนผสมในการท าไส ้
กรอกและคิดหาวิธีการ 
ท าไส้กรอกเหด็เพ่ือ 
สุขภาพ  
-โปรโมท สินคา้ผ่าน 
ออนไลน์ เช่นfacebook  
-รับออเดอร์ ผ่านทาง 
facebook แล้วผลิต 
สินค้าตามออเดอร์ของ 
ลูกค้า 

(3) จัดท าไส้กรอก จาก
หมูเป็นเห็ด เพื่อสุขภาพ 
(4) ไส้กรอกเห็ดคน ท่าน
เจสามารถ ท่านได้ 

ขายไส้กรอกเห็ดในราคา 
กล่องละ 69 บาท 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้เกี่ยวกับการท าไส้กรอกและได้ปรับสูตรจากไส้กรอกเห็ดทั่วไปให้เป็นไส้กรอกเจ พร้อมการ 
ปรับเปลี่ยนสูตรและเครื่องปรุงให้ดีขึ้นกว่าเดิม 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 

  

(นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง)  

                                                                                                   ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน    
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 กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง                                                          รหัสประจ าตัว 610112356066  

    สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

    วันที่ 22 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ผลิตและจัดหาวัตถุดิบ - ผลิตตามออเดอร์ ลูกค้า
และได้มีการจดัหา 
วัตถุดิบเพ่ือใช้ในการ 
ผลิต 

-มีออเดอร์ตามลูกค้าสั่ง 
และจัดส่งใหลู้กค้าตาม 
สถานที ่ 
-รสชาติเป็นไปตามที่คิด  

-รสชาติเป็นไปตามที่คิด 
ว่างแผนไว 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้เกี่ยวกับการท าไส้กรอก การโฆษณาสินค้า และบริการส่งตามสถานทีต่างๆ 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 

 
 

                                                                                            (นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง)       

                                                                                             ชื่อนักศกึษาผู้รายงาน     
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง                                                          รหัสประจ าตัว 610112356066 

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่ 28 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-วางแผนการผลิตและ 
มอบหมายงานให ้สมาชิก
ในกลุ่ม 
 -คนขับรถพาซื้ออุปกรณ ์ 
-ปรุงรสชาติไส้กรอก 

-โปรโมท สินคา้ผ่าน 
ออนไลน์ เช่น facebook  
-รับออเดอร์ ผ่านทาง 
facebook แล้วผลิต 
สินค้าตามออเดอร์ของ 
ลูกค้า 

(5) จัดท าไส้กรอก จาก
หมูเป็นเห็ด เพื่อสุขภาพ 
(6) ไส้กรอกของ เรากิน
แล้วไม ่อ้วนเหมือนไส ้

กรอกทั่วไป 

รับออเดอร์ก่อนที่จะผลิต 
ผลิตเสร็จก็น าไป จัดส่ง
ตามออเดอร์ที่ลูก ค่าสั่ง 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้เกี่ยวกับการการพูดการยอมรับความจริงเกี่ยวกับรสชาติของไส้กรอกและพร้อมที่จะรับฟังแล้ว 
น าไปพัฒนาให้ดีขึ้น ท าให้เรามีความสามัคค ีมีความร่วมมกีันเป็นอย่างดี มีความเสียสระ 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 

 

                                                                                               (นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง)       

                                                                                                ชื่อนักศึกษาผูร้ายงาน     
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง                                                          รหัสประจ าตัว 610112356066

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่ 3 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

- มัดไส้กรอก  
–จัดใส่กล่อง 

- เปิดรับออร์เดอร์และ 
แชร์เพจลง facebook 
ส่วนตัว 
 - จัดส่งสินค้าให้ลูกค้า 

- ผลิตสินค้าตามออ เดอร์
ที่ลูกค้าสั่ง 
- จัดส่งสินค้าตาม 
สถานที่ลูกค้านดั 

- โฆษณาผ่านสื่อ 
ออนไลน์แจ้ง 
รายละเอียดสินค้าอย่าง 
ชัดเจน เพื่อให้ลูกค้า 
เลือกซื้อสินค้าได้อย่าง 
มั่นใจ 

ผลกำรเรียนรู ้ 
เรียนรู้เกี่ยวกับการผลิตสินค้าและบริการ การใช้เวลาให้เป็นประโยชน์ สร้างรายได้ระหว่างเรียน 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 

 

                                                                                           (นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง )       

                                                                                                    ชือ่นักศึกษาผู้รายงาน     
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง                                                          รหัสประจ าตัว 610112356066

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่ 9 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-วางแผนการผลิตและ 
มอบหมายงานให ้สมาชิก
ในกลุ่ม -คนขบัรถพาซื้อ
อุปกรณ ์-ปรงุรสชาติไส้
กรอก 

-โปรโมท สินคา้ผ่าน 
ออนไลน์ เช่น facebook  
-รับออเดอร์ ผ่านทาง 
facebook แล้วผลิต 
สินค้าตามออเดอร์ของ 
ลูกค้า 

(7) จัดท าไส้กรอก จาก
หมูเป็นเห็ด เพื่อสุขภาพ 
(8) ไส้กรอกของ เรากิน
แล้วไม ่อ้วนเหมือนไส ้
กรอกทั่วไป 

รับออเดอร์ก่อนที่จะ ผลิต 
ผลิตเสร็จก็น าไป จัดส่ง
ตามออเดอร์ที่ลูก ค่าสั่ง 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้เกี่ยวกับการใช้เวลาในการผลิตน้อยลงว่างแผนดีขึ้นกว่าครั้งที่ผ่านมา ได้รู้เกี่ยวกับการผลิตรับออ เดอร์ 
การพูด การโฆษณา 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                  (นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง )       

                                                                                                    ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน     
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง                                                          รหัสประจ าตัว 610112356066

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่ 16 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-วางแผนการผลิตและ 
มอบหมายงานให ้สมาชิก
ในกลุ่ม  
-ปรุงรสชาติไส้กรอก 

-โปรโมท สินคา้ผ่าน 
ออนไลน์ เช่น facebook  
-รับออเดอร์ ผ่านทาง 
facebook แล้วผลิต 
สินค้าตามออเดอร์ของ 
ลูกค้า 

(9) จัดท าไส้กรอก จาก
หมูเป็นเห็ด เพื่อสุขภาพ 
(10) ไส้กรอกของเรากิน 
แล้วไม่อ้วน ไมเ่ป็นโรค 
เหมือนไส้กรอก ทั่วไป 

รับออเดอร์ก่อนที่จะ ผลิต 
ผลิตเสร็จก็น าไป จัดส่ง
ตามออเดอร์ที่ลูก ค่าสั่ง 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้เกี่ยวกับการท าไส้กรอกเจและการรับออเดอร์การก าหนดเป้าหมายท าให้ได้ตามเป้าหมาย ม ีความ
พยายามในการปฏิบัติงานให้เรียบร้อยไปตามเวลาที่ก าหนด 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                   (นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง )       

                                                                                                    ชือ่นักศึกษาผู้รายงาน     
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง                                                          รหัสประจ าตัว 610112356066

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่ 23 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

- ผลิตไส้กรอกเห็ด  
- ซื้อวัตถุดิบ 

- ผลิตสินค้าตามออ เดอร์
ที่ลูกค้าได้สั่งซือ้ 
 -เปิดรับออเดอร์และ 
แชร์ลงเพจ 

-โปรโมทสินค้ารับออ 
เดอร์ผ่านทางเพจ 
Facebook อยู่เสมอ -
จัดส่งตามสถานที ่

-ปรับปรุงและพัฒนา 
สินค้าให้ดีขึ้นเรื่อยๆ เพิ่ม
ให้ลูกค้าสนใจมาก ขึ้น 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้เกี่ยวกับการท าบัญชีงบก าไรขาดทุนและการจัดการการแก้ไขปัญหาในกลุ่มธุรกิจของตัวเอง 
 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                  (นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง )       

                                                                                                    ชือ่นักศึกษาผู้รายงาน     
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง                                                          รหัสประจ าตัว 610112356066

สาขาวิชาการจัดการ                                                                 หมู่ที่ 2                                          

 วันที่ 1 กุมภาพันธ์ 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

- เลือกร้านที่จะลง 
สอบถาม  
- ผลิตไส้กรอก 

- ลงไปร้านเพื่อน าเสนอ
สินค้า และ ฝากขาย 
ได้แก่ ร้านขายของช า 
ร้านเน้ือย่าง  

- มีการท างานที ่รวดเร็ว
ขึ้นรู้จักว่างแผน ในการ
ด าเนินงานดีขึ้น 
 - มีการตอบรับจาก 
ร้านอาหาร 2 ร้าน คือ 
ร้านขายของช าและร้าน 
เนื้อย่าง 

- มีการผลิตและจัดส่ง 
ตามร้านที่ฝากขาย  
- ท าป้ายเพื่อให้สินค้า 
ของเราเป็นที่สะดุดตา 
กับผู้ที่พบเจอสนิค้าใน 
ร้านฝากขาย 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้เกี่ยวกับการพูดกับผู้ประกอบการร้านอาหารในการไปลงพื้นที่ในครั้งน้ี ท าใหเ้ราได้รับ ข้อมูลบ้างอย่าง
เพิ่มเติมเกี่ยวกับการปรุงอาหารและการฝากขาย 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                  (นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง )       

                                                                                                    ชือ่นักศึกษาผู้รายงาน     
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง                                                          รหัสประจ าตัว 610112356066

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่ 8 กุมภาพันธ์ 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

- เลือกร้านที่จะลง 
สอบถาม 
 - ผลิตไส้กรอก 

- ลงไปร้านเพื่อน าเสนอ
สินค้า และ ฝากขาย 
ได้แก่ ร้านขายของช า 
ร้านเน้ือย่าง 

- มีการท างานที ่รวดเร็ว
ขึ้นรู้จักว่างแผน ในการ
ด าเนินงานดีขึ้น 
 - มีการตอบรับจาก 
ร้านอาหาร 2 ร้าน คือ 
ร้านขายของช าและร้าน 
เนื้อย่าง 

- มีการผลิตและจัดส่ง 
ตามร้านที่ฝากขาย  
- ท าป้ายเพื่อให้สินค้า 
ของเราเป็นที่สะดุดตา 
กับผู้ที่พบเจอสินค้าใน 
ร้านฝากขาย 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้เกี่ยวการท างานร่วมกันอย่างมีระบบ แล้วยังได้เรียนรู้เกี่ยวกับการปรับปรุงเรื่องของรสชาติ อาหาร
และการพูดกับผู้ประกอบการร้านอาหาร 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                   (นางสาวณัฐยา รุ่งเรือง )       

                                                                                                    ชือ่นักศึกษาผู้รายงาน     
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี ่

ชื่อ นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน                                                          รหสัประจ าตัว 610112356078

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่ 11 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

ท าการทดลองผลิตสินค้า 
และโปรโมทผา่น 
ช่องทาง ออนไลน์ ผลิต
และจัดส่งสินคา้ 

ผลิตตามออเดอร์ที่ลูกค้า 
สั่งและจัดส่งตรงเวลา 
ตามที่ได้นัดหมาย 

-มีออเดอร์จากลูกค้า เข้า 
มาได้เรื่อยๆ ผลการตอบ 
รับ ด ี

-รสชาติของสินค้า เป็นไป 
ตามความต้องการ 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้ถึงการวางแผน การท างานร่วมกันเป็นทีม และได้เรียนรู้ วิธีการผลิต สินค้า การขายสินค้าในช่องทาง 
ออนไลน์ การได้ เรียน รู้ถึงปัญหา ต่างๆในการผลิต วิธีการแก้ปัญหา เฉพาะหน้า ได้อย่างรวดเร็ว 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                   (นางฟ้ารุ่ง สุทธสน )       

                                                                                                  ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน     
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน                                                          รหสัประจ าตัว 610112356078

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  19 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

ทดลองหาวิธีการท าไส ้
กรอกเห็ดและโฆษณา
ผ่าน สื่อออนไลน์ เพื่อให้
เข้าถึง กลุ่มลูกค้าได้เร็ว
ขึ้น 

จัดท าตามออเดอร์ที่
ลูกค้า สั่งและจัดส่งลูกค้า
ตาม สถานที่และเวลาที่
ลูกค้า ก าหนด 

ทดลองหาวิธีการท าไส ้
กรอกเห็ดเพื่อให้ได ้
รสชาติที่อร่อยเมื่อได ้
รสชาติที่อร่อยแล้วก ็
เปิดรับออร์เดอร์และ 
จัดท าตามออเดอร์ที่ 
ลูกค้าสั่ง 

โฆษณาผ่านสื่อออนไลน์ 
เปิดรับออร์เดอร์และ
เลือก หาวัตถุดิบอุปกรณ์
และ จัดท าตามออเดอร์ที่
ลูกค้า สั่งพร้อมส่งตาม
สถานที ่และเวลาที่ลูกค้า
ก าหนด 

ผลกำรเรียนรู ้ 
เรียนรู้การท างานเป็นกลุ่ม การรู้จักการแก้ไขปัญหาต่างๆ ภายในกลุ่ม 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                  (นางฟ้ารุ่ง สุทธสน )       

                                                                                                  ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน     
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน                                                          รหสัประจ าตัว 610112356078

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  22 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

ทดลองหาวิธีเก็บรักษา 
วัตถุดิบให้สามารถเก็บไว้
ได ้นาน 

จัดท าตามออเดอร์ที่
ลูกค้า สั่งและจัดส่งลูกค้า
ตาม สถานที่และเวลาที่
นัด หมายกับลกูค้า 

ทดลองหาวิธีการท าไส ้
กรอกเห็ดเพื่อให้ได ้
รสชาติที่อร่อยเมื่อได ้
รสชาติที่อร่อยแล้วก ็
เปิดรับออร์เดอร์และ 
จัดท าตามออเดอร์ที่ 
ลูกค้าสั่ง 

โฆษณาผ่านสื่อออนไลน์ 
เปิดรับออร์เดอร์และ
เลือก หาวัตถุดิบอุปกรณ์
และ จัดท าตามออเดอร์ที่
ลูกค้า สั่งพร้อมส่งตาม
สถานที ่และเวลาที่นัด
หมายกับ ลูกค้า 

ผลกำรเรียนรู ้ 
เรียนรู้การท างานเป็นกลุ่ม การรู้จักการแก้ไขปัญหาต่างๆ ภายในกลุ่ม 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                    (นางฟ้ารุ่ง สุทธสน )       

                                                                                                    ชือ่นักศึกษาผู้รายงาน     
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน                                                          รหสัประจ าตัว 610112356078

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  28 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

ศึกษาค้นหาวิธีเก็บรักษา
ไส้ กรอกให้สามารถเก็บ
ไว้ได้ นาน 

เปิดรับออร์เดอร์ส่งตาม 
เวลาทก าหนด 

ศึกษาวิธีการเก็บรักษาไส ้
กรอกให้สามารถเก็บไว้ได้ 
นาน เปิดรับออเดอร์และ 
แจ้งเวลาจัดส่งที่จัดเจน 
เพื่อให้ลูกค้าได้รับรู ้

โฆษณาผ่านสื่อออนไลน์ 
แจ้งรายละเอียดสินค้า 
อย่างชัดเจน เพื่อให้ลูกค้า 
เลือกซื้อสินค้าได้อย่าง 
มั่นใจ 

ผลกำรเรียนรู ้ 
เรียนรู้วิธีการโฆษณาผ่านออนไลน์ การรับออเดอร์ การสนทนากับลูกคา้ 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                 (นางฟ้ารุ่ง สุทธสน )       

                                                                                                ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน                                                          รหสัประจ าตัว 610112356078

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  3  มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

- เตรียมวัตถุดิบและผลิต 
สินค้า 
 - หาช่องทางการขาย 

- เปิดรับออร์เดอร์และ
แชร ์เพจลงfacebook 
ส่วนตัว 
 - จัดส่งสินค้าให้ลูกค้า 

- ผลิตสินค้าตามออเดอร์
ที่ ลูกค้าสั่ง  
- จัดส่งสินค้าตามสถานที ่
ลูกค้านัด 

- โฆษณาผ่านสื่อออนไลน์ 
แจ้งรายละเอียดสินค้า 
อย่างชัดเจน เพื่อให้ลูกค้า 
เลือกซื้อสินค้าได้อย่าง 
มั่นใจ  
- ขายไส้กรอกเห็ดข้าว
ไรซ์เบอรี ใน ราคา กล่อง
ล่ะ 69 บาท 

ผลกำรเรียนรู ้ 
เรียนรู้เกี่ยวกับการผลิตสินค้าและจัดส่งสินคา้ให้ทันตามออเดอร์ของลูกค้าและได้ท าการจัดส่งสินค้าตาม
สถานที ่ต่างๆที่ลูกค้านัดหมายเพ่ือที่จะให้เสียลูกค้า 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                 (นางฟ้ารุ่ง สุทธสน )       

                                                                                                ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



104 
 

กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน                                                          รหสัประจ าตัว 610112356078

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  9  มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ผลิตไส้กรอกเห็ด จัดส่ง 
สินค้า 

- ผลิตไส้กรอกเห็ดไหไ้ด ้
ทันตามออเดอร์ลูกค้า 
 - โปรโมทสินค้าผ่าน 
Facebook ของตัวเอง 
 - จัดส่งให้ทันตามเวลาที่ 
ลูกค้านัดหมาย 

- โปรโมทสินค้าให้เป็นที ่
รู้จักมากขึ้นท าให้ลูกค้า 
เข้ามาซื้อสินคา้ของเรา 

-ขายไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่ได้ตามยอดที่
ก าหนด  
-ขายไส้กรอกเห็ดเข้าไร
เบอร์รี่กล่องละ 69 บาท 

ผลกำรเรียนรู ้ 
เรียนรู้เกี่ยวกับการผลิตสินค้าและจัดส่งสินคา้ให้ทันตามออเดอร์ลูกค้า 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                   (นางฟ้ารุ่ง สุทธสน )       

                                                                                                  ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน                                                          รหสัประจ าตัว 610112356078

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  16  มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนินงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ผลิตสินค้าและโปรโมชั่น
สินค้าผ่านทางเพจ 
Facebook  
-น าสินค้ากลับไปขายที่
บ้าน 

-ผลิตสินค้าตามออเดอร์ที่
ลูกค้าสั่ง 
 -จัดส่งสินค้าให้ลูกค้าถึง
หน้าบ้าน 

-ผลิตสินค้าให้ได้สินค้าที่มี
คุณภาพและมีรสชาติที่ดี
สินค้าผ่านทาง 
Facebook 
-จัดส่งสินค้าใหถ้ึงลูกถึง
มือลูกค้าถึงหนา้บ้าน 

-โฆษณาผ่านทางเพจ 
Facebook ไอจีรับออ
เดอร์ทางออนไลน์มีการ
บริการจัดส่งฟรีในตัว
เมืองบุรีรัมย์และมีการ
จัดส่งถึงหน้าบ้าน 

ผลกำรเรียนรู ้ 
มีหน้าที่ในการผลิตสินค้าและจัดส่งสินค้าใหก้ับลูกค้าตามทีน่ัดหมาย 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                 (นางฟ้ารุ่ง สุทธสน )       

                                                                                                  ชือ่นักศึกษาผู้รายงาน 
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน                                                          รหสัประจ าตัว 610112356078

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  23  มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ผลิตไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่และซื้อวัตถุดิบ 

สินค้าตามออเดอร์ที่
ลูกค้าได้สั่งซื้อเปิดรับออร์
เดอร์และแชร์ลง 
Facebook 

Promote สินค้าผ่านทาง
เพจ Facebook อยู่เสมอ
จะส่งตามสถานที ่

ปรับปรุงและพัฒนาสินค้า
ให้ดีขึ้นเรื่อยเรื่อยเพ่ือให้
ลูกค้าสนใจมากขึ้น 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้การท าไส้กรอกและการปรุงรสชาติที่ดี 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                          (นางฟ้ารุ่ง สุทธสน )       

                                                                                         ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน                                                          รหสัประจ าตัว 610112356078

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  1  กุมภาพันธ์ 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ท าการผลิตไสก้รอกและ
หาช่ือร้านที่ลงไป
สอบถามในการจ าหน่าย
ไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์
รี ่ 
-ควรศึกษาเส้นทางของ
แต่ละร้านก่อนจะไปลง
พื้นที่ 

ลงไปร้านเพื่อเสนอไส้
กรอก 2 ร้านได้แก่ ร้าน
ขายของช าและร้านเนื้อ
ย่าง เพื่อที่จะบอกข้อมูล
และรายละเอียดของ
สินค้าให้ผู้ประกอบการ
รับทราบ 

-การท างานที่สะดวก
เพราะมีการวางแผน
ล่วงหน้า -มีการตอบรับ
การจ าหน่ายไส้กรอกเห็ด
เข้าไรเบอร์รี่ทั้ง 2 ร้าน 
ร้านขายของช าและร้าน
เนื้อย่าง 

-ท าการผลิตและจัดส่ง
สินค้าให้แก่ร้านที่รับฝาก 
-ท าป้ายโฆษณาส าหรับ
การวางจ าหน่ายให้ดู
น่าสนใจ 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้การขายออนไลน์การสื่อสารและน าสินค้าและติดต่อร้านค้าเพื่อท าการฝากขาย 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                (นางฟ้ารุ่ง สุทธสน )       

                                                                                                ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวฟ้ารุ่ง สุทธสน                                                          รหสัประจ าตัว 610112356078

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  8  กุมภาพันธ์ 2564 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ผลิตไส้กรอกเห็ดเข้าไร
เบอร์รี่และซื้อวัตถุดิบ 

-ผลิตสินค้าและจัดส่งตาม
ร้านฝากขาย 
 -เปิดรับออร์เดอร์และ
แชร์ลง Facebook 

-ส่งสินค้าไปยังร้านฝาก
ขาย  
-Promote สินค้ารับออ
เดอร์ผ่านทางเพจ 
Facebook อยู่เสมอ 

-ปรับปรุงและพัฒนา
สินค้าให้ดีขึ้นเรื่อยเรื่อย
ให้ลูกค้าสนใจมากขึ้น 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้และติดต่อสื่อสารกับเจ้าของร้านในการขายสินค้า 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                                      (นางฟ้ารุ่ง สุทธสน )       

                                                                                                    ชือ่นักศึกษาผู้รายงาน 
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กำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธรุกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวศิริลักษณ์ สิทธิ์เทยีมทอง                                               รหัสประจ าตัว 610112356086

สาขาวิชาการจัดการ                                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  11  ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนินงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ผลิตและจัดหาวัตถุดิบ -ผลิตตามออเดอร์ลูกค้า
และได้มีการจดัหา
วัตถุดิบเพ่ือใช้ในการผลิต 

-มีออเดอร์ตามลูกค้าสั่ง
และจัดส่งใหลู้กค้าตาม
สถานที ่

-รสชาติเป็นไปตามที่คิด
และวางแผนไว ้

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้มีการเรียนรู้ในการท าไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่และรู้จกัการแก้ไขปัญหาในกลุ่มตัวเองท าไส้กรอกให้ได้
มาตรฐานและทันต่อความต้องการของลูกค้า 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                       (นางสาวศิริลักษณ์ สิทธ์ิเทียมทอง)                                                              

                                                                                               ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชื่อ นางสาวศิริลักษณ์ สิทธิ์เทยีมทอง                                         รหัสประจ าตัว 610112356086 

สาขาวิชาการจัดการ                                                             หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  19  ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ผลิตไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่ขายทางออนไลน์
และลงพื้นที่ขายในตลาด
ไนท์บาซ่า 

-ผลิตสินค้าตามออเดอร์ที่
ลูกค้าสั่งแล้วจดัส่งสินค้า
ให้กับลูกค้าทีม่าสั่งตาม
ออเดอร์และน าสินค้าลง
ขายสู่ตลาด 

-ผลิตสินค้าให้ได้สินค้าที่มี
คุณภาพและท าการขาย
ลงสู่ตลาดไนท์บาร์ซ่าและ
ผ่านทางออนไลน์เพจ 
Facebook 

-ขายสินค้าตามออเดอร์ที่
ลูกค้าสั่งและท าการผลิต
สินค้าน าสินค้าไปขายที่
ตลาดไนท์บาร์ซ่าตลาด
คลองถมในเมอืงบุรีรัมย ์

ผลกำรเรียนรู ้ 
มีหน้าที่ในการรับออเดอร์ยอดขายแต่ละสัปดาห์ท าให้รู้ว่าขายส่วนใหญ่นั้นมาจากการขายออนไลน์และเรา
สามารถผลิตสินค้าในปริมาณตามที่ลูกค้าสั่งมาเพื่อที่จะไม่เสียต้นทุนเพิ่มเมื่อเราผิดสินคา้แล้วขายไม่หม 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                         (นางสาวศิริลักษณ์  สิทธิ์เทียมทอง)                                                              

                                                                                                         ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวศิริลักษณ์ สิทธิ์เทยีมทอง                                         รหัสประจ าตัว 610112356086 

สาขาวิชาการจัดการ                                                             หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  22  ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ท าไส้กรอกเหด็และ
โฆษณาผ่านสื่อออนไลน์ 

-จัดท าตามออเดอร์ที่
ลูกค้าสั่งและจดัส่งตาม
สถานที่ที่ลูกคา้นัดหมาย 

-ผลิตสินค้าให้ได้คุณภาพ
และมีประโยชน์ต่อ
ผู้บริโภคมากทีสุ่ด -
เปิดรับออเดอร์และจัดท า
ตามออเดอร์ที่ลูกค้าสั่ง 
 

-โฆษณาผ่านสือ่ออนไลน์
เปิดรับออเดอร์และจัดท า
ตามออเดอร์พร้อมส่งตาม
สถานที่ที่ลูกค้าก าหนด 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้การท างานเป็นทีมและได้เรียนรู้การแก้ไขปัญหาเฉพาะหน้า 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                         (นางสาวศิริลักษณ์  สิทธิ์เทียมทอง)                                                              

                                                                                                         ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวศิริลักษณ์ สิทธิ์เทยีมทอง                                         รหัสประจ าตัว 610112356086 

สาขาวิชาการจัดการ                                                             หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  28  ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรยีบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-จัดหาวัตถุดิบและผลิตไส้
กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่
เจอก ู

-ผลิตตามออเดอร์ที่ลูกค้า
สั่งและได้จัดสินค้าตาม
สถานที่ต่างๆที่ลูกค้านัด
หมาย -Promote สินค้า
ผ่าน Facebook 

-ผลิตสินค้าให้ได้ตามออ
เดอร์ที่ลูกค้าสั่งและจะได้
ทันต่อความต้องการของ
ลูกค้า 

-ขายหมดขายไส้กรอก
เห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่จน
หมดตามที่เราผลิต -ขาย
ไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์
รี่ในราคากล่องละ 69 
บาท 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้ในด้านการผลิตสินคา้ให้ทันตามออเดอร์ลูกค้าเพ่ือที่จะไม่ได้เสียต้นทุนเพ่ิมเมื่อเราผลิตสินค้าและขาย
สินค้าหมดและได้ท าการจัดส่งสินค้าตามสถานที่ต่างๆที่ลูกค้านัดหมายเพื่อที่จะไม่ให้เสียลูกค้า 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                         (นางสาวศิริลักษณ์  สิทธิ์เทียมทอง)                                                              

                                                                                                         ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวศิริลักษณ์ สิทธิ์เทยีมทอง                                         รหัสประจ าตัว 610112356086 

สาขาวิชาการจัดการ                                                             หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  3  มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ผลิตสินค้าและปรุงรส -เปิดรับออร์เดอร์และ
แชร์เพจลง Facebook
ส่วนตัว –จัดส่งสินค้าให้
ลูกค้า 

-ผลิตสินค้าตามออเดอร์ที่
ลูกค้าสั่ง  
-จัดส่งสินค้าตามสถานที่
ที่ลูกค้านัดรับ 

 -โฆษณาผ่านสื่อออนไลน์
แจ้งรายละเอียดสินค้า
อย่างชัดเจนเพื่อให้ลูกค้า
เลือกซื้อสินค้าได้อย่าง
มั่นใจ 

ผลกำรเรียนรู ้ 
-เรียนรู้ในด้านการผลิตสินค้าให้ทันเวลาที่ลกูค้านัดผลิตสินค้าตามออเดอร์ที่สั่งเพ่ือที่จะไม่ได้เสียต้นทุนเพ่ิมเมื่อ
เราผลิตสินค้าและขายสินค้าหมด 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                         (นางสาวศิริลักษณ์  สิทธิ์เทียมทอง)                                                              

                                                                                                         ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวศิริลักษณ์ สิทธิ์เทยีมทอง                                         รหัสประจ าตัว 610112356086 

สาขาวิชาการจัดการ                                                             หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  9  มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ผลิตไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่จัดส่งสินค้า 

-ผลิตไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่ให้ได้ทันตามออ
เดอร์ลูกค้า -Promote 
สินค้าผ่าน Facebook 
ของตัวเอง –จัดส่งให้ทัน
ตามเวลาที่ลูกค้านัด
หมาย 

-Promote สินค้าให้เป็น
ที่รู้จักมากขึ้นท าให้ลูกค้า
เข้ามาซื้อสินค้าของเรา 

 -ขายไส้กรอกเห็ดข้าว
ไรซ์เบอร์รี่ให้ได้ตามยอด
ที่เราก าหนด -ขายไส้
กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่
ในราคากล่องละ 69 บาท 

ผลกำรเรียนรู ้ 
-ได้เรียนรู้ในด้านการผลิตไสก้รอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่และได้มีการแบ่งเวลาหรือจัดสรรการท างานในกลุ่มเป็น
อย่างดีเพื่อที่จะได้ใช้เวลาที่เหลือในการท าไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่มาจัดใส่กล่องและน าส่งให้ลูกค้าทันเวลา 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                         (นางสาวศิริลักษณ์  สิทธิ์เทียมทอง)                                                              

                                                                                                         ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวศิริลักษณ์ สิทธิ์เทยีมทอง                                         รหัสประจ าตัว 610112356086 

สาขาวิชาการจัดการ                                                             หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  16  มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-จัดหาวัตถุดิบและผลิตไส้
กรอกเห็ดข้าวไรเบอร์รี ่

-ผลิตตามออเดอร์ที่ลูกค้า
สั่งและได้จัดสินค้าส่งตาม
สถานที่ต่างๆ 

-ผลิตสินค้าให้ได้ตามออ
เดอร์ที่ลูกค้าสั่งและจะได้
ทันต่อความต้องการของ
ลูกค้า 

 -ขายไส้กรอกเห็ดข้าวไร
เบอร์รี่จนหมดตามที่เรา
ผลิต 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้ในด้านการผลิตสินคา้ให้ทันตามออเดอร์ลูกค้าเพ่ือที่จะไม่ได้เสียต้นทุนเพ่ิมเมื่อเราผลิตสินค้าและขาย
สินค้าจนหมด 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                         (นางสาวศิริลักษณ์  สิทธิ์เทียมทอง)                                                              

                                                                                                         ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวศิริลักษณ์ สิทธิ์เทยีมทอง                                         รหัสประจ าตัว 610112356086 

สาขาวิชาการจัดการ                                                             หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  23  มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ผลิตไส้กรอกเห็ดและซื้อ
วัตถุดิบ 

-ผลิตสินค้าตามออเดอร์ที่
ลูกค้าได้สั่งซื้อ   
-เปิดรับออร์เดอร์และ
แชร์ลงเพจ 

-Promoteสินค้ารับออ
เดอร์ผ่านทาง 
Facebookอยู่เสมอ -
จัดส่งตามสถานที ่

 -ปรับปรุงและพัฒนา
สินค้าให้ดีขึ้นเรื่อยเรื่อย
เพื่อให้ลูกค้าสนใจมากขึ้น 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้ในการท างานกลุ่มและปรับปรุงพัฒนาไส้กรอกเห็ดข้าวไรเบอร์รี่ให้มีคุณภาพมากขึ้น 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                         (นางสาวศิริลักษณ์  สิทธิ์เทียมทอง)                                                              

                                                                                                         ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวศิริลักษณ์ สิทธิ์เทยีมทอง                                         รหัสประจ าตัว 610112356086 

สาขาวิชาการจัดการ                                                             หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  1  กุมภาพันธ ์2564 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ผลิตไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่และซื้อวัตถุดิบ 

-เปิดรับออร์เดอร์และ
แชร์เพจ Facebook ของ
ตัวเอง  
-จัดส่งให้ทันตามเวลาที่
ลูกค้านัดหมาย 

-Promote สินค้าให้เป็น
ที่รู้จักมากขึ้น 
 -จัดส่งสนิค้าตามที่ลูกค้า
นัด 

-ขายไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่แบบสดและแบบ
ย่าง -ขายไส้กรอกเห็ด
ข้าวไรซ์เบอร์รี่ในราคา
กล่องละ 69 บาท 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้มีการเรียนรู้ด้านการผลิตสินค้าให้ทันเวลาที่ลูกค้าก าหนดและจัดส่งตามที่นัได้เรียนรู้ในเรื่องของต้นทุนการ
ผลิตในแต่ละครั้ง 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                         (นางสาวศิริลักษณ์  สิทธิ์เทียมทอง)                                                              

                                                                                                         ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวศิริลักษณ์ สิทธิ์เทยีมทอง                                         รหัสประจ าตัว 610112356086 

สาขาวิชาการจัดการ                                                             หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  8  กุมภาพันธ ์2564 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-น าสินค้าไปส่งหรือติดต่อ
ร้านอาหารที่จะน าสินค้า
จ าหน่าย  
-ศึกษาหาข้อมูลในแต่ละ
ร้าน 

-น าไส้กรอกไปส่งที่
ร้านอาหาร ร้านเนื้อย่าง
และร้านขายของช า 
แนะน าสินค้าและบอก
รายละเอียดต่างๆให้กับ
ผู้ประกอบการ 

-มีการวางแผนในกลุ่ม
ก่อนที่จะไปส่งที่
ร้านอาหารและส่งให้กับ
ลูกค้า 

-ท าการผลิตสนิค้าตามออ
เดอร์ขายไส้กรอกเห็ดเข้า
ไรเบอร์รี่ราคากล่องละ 
69 บาท 

ผลกำรเรียนรู ้ 
-ได้เรียนรู้ในการแนะน าสินค้าให้กับผู้ประกอบการและบอกรายละเอียดต่างๆของไส้กรอกเห็ดข้าวไรเบอร์รี่จึง
ท าให้ผู้ประกอบการน าสินค้าส่ง 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                         (นางสาวศิริลักษณ์  สิทธิ์เทียมทอง)                                                              

                                                                                                         ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวอทิพร พิมอักษร                                         รหสัประจ าตัว 610112356092 

สาขาวิชาการจัดการ                                                             หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  11  ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-จัดหาวัตถุดิบในการท า
ไส้กรอ 
 -ทดลองผลิตสินค้า 
 -หาช่องทางการตลาด 

-เตรียมอุปกรณ์และผลิต
สินค้า 
 -Promote สินค้าใน 
Facebook และเพ 

-ทดลองหาวิธีการท าไส้
กรอกเพ่ือให้มีคุณภาพ
จัดท าตามออเดอร์ที่
ลูกค้าสั่ง 

-ท าการขายสนิค้าตามออ
เดอร์ของลูกค้าและส่ง
สินค้าตามที่นัดหมายของ
ลูกค้า 

ผลกำรเรียนรู ้ 
มีหน้าที่ในการรับออเดอร์สินค้าจากลูกค้าท าให้รู้ว่าการโพสต์การโฆษณาสินค้าที่จะเข้าถึงกลุ่มลูกค้าอาจจะยัง
เข้าถึงไม่ได้มากพอสมควรแล้วการรับออเดอร์แต่ละครั้งท าให้การผลิตแต่ละครั้งไม่คงที่ 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                             (นางสาวอทิพร พิมอักษร)                                                              

                                                                                              ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวอทิพร พิมอักษร                                         รหสัประจ าตัว 610112356092 

สาขาวิชาการจัดการ                                                             หมู่ที่ 2                                          

 วันที่   19 ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-คิดสูตรในการท าไส้
กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี ่
 -จัดหาวัตถุดิบในการท า
ไส้กรอกและส่วนผสม
ของไส้กรอกข้าวไรซ์เบอร์
รี ่
 -ทดลองผลิตสินค้า  
-หาช่องทางการตลาด 

-เตรียมอุปกรณ์และผลิต
สินค้า 
 -Promote สินค้าใน 
Facebook และเพจ 

- ทดลองหาวิธีท าไส้
กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่
ให้มีคุณภาพ 
 -ท าไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่ 100% ท าให้ยังไม่
สามารถเข้าถึงกลุ่มลูกค้า
ได้มากพอสมควร 

-ท าการขายสนิค้าตามออ
เดอร์ของลูกค้าที่สั่งมา
ขายผ่านช่องทางออนไลน์ 
Facebook และทางเพจ 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้การท าไส้กรอกและรู้ว่าส่วนผสมของไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่มีหลากหลายและฉันมีหน้าทีใ่นการ
เปิดรับออร์เดอร์สินค้าจากลกูค้าท าให้รู้ว่าการโพสต์การโฆษณาสินค้าทีจ่ะเข้าถึงกลุ่มลูกค้าอาจจะยังเข้าถึงไม่ได้
มากพอสมควรเพราะต้องเน้นไปทางคนรักสุขภาพแล้วการรับออเดอร์แต่ละครั้งท าให้การผลิตแต่ละครั้งไม่คงที่
เพราะลูกค้าบางท่านอาจจะเพิ่มหรือบางท่านอาจลดจ านวนลง 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                             (นางสาวอทิพร พิมอักษร)                                                              

                                                                                              ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวอทิพร พิมอักษร                                         รหสัประจ าตัว 610112356092 

สาขาวิชาการจัดการ                                                    หมูท่ี่ 2                                          

 วันที่ 22  ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-จัดหาวัตถุดิบในการท า
ไส้กรอก เข้าไรเบอร์รี่ 
 -วางแผนการผลิตสินค้า 
-หาช่องทางการตลาด
เพื่อเข้าถึงกลุ่มลูกค้า 

-เตรียมอุปกรณ์และผลิต
สินค้า  
-Promote สินค้าใน 
Facebook และเพจ 

-ท าไส้กรอกเหด็ข้าวไรซ์
เบอร์รี่ 100% ให้มี
คุณภาพและน่า
รับประทานและท าการ
ขายผ่านออนไลน์ 
Facebook และเพจ 

-ท าการขายสนิค้าตามออ
เดอร์ของลูกค้าที่สั่งมา
ขายผ่านช่องทางออนไลน์ 
Facebook และเพจ 

ผลกำรเรียนรู ้ 
ได้เรียนรู้การท าไส้กรอกและรู้ว่าส่วนผสมของไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่มีหลากหลายและฉันมีหน้าทีใ่นการ
เปิดรับออร์เดอร์สินค้าจากลกูค้าท าให้รู้ว่าการโพสต์การโฆษณาสินค้าทีจ่ะเข้าถึงกลุ่มลูกค้าอาจจะยังเข้าถึงไม่ได้
มากพอสมควรเพราะตอ้งเน้นไปทางคนรักสุขภาพแล้วการรับออเดอร์แต่ละครั้งท าให้การผลิตแต่ละครั้งไม่คงที่
เพราะลูกค้าบางท่านอาจจะเพิ่มหรือบางท่านอาจลดจ านวนลง 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                             (นางสาวอทิพร พิมอักษร)                                                              

                                                                                              ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวอทิพร พิมอักษร                                         รหสัประจ าตัว 610112356092 

สาขาวิชาการจัดการ                                                     หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  28  ธันวาคม 2563 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-จัดหาวัตถุดิบและผลิตไส้
กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี ่
 -หาช่องทางการตลาด 

-ผลิตตามออเดอร์ที่ลูกค้า
สั่งและได้จัดสินค้าส่งตาม
สถานที่ต่างๆที่ลูกค้านัด
หมาย  
- Promote สินค้าผ่าน 
Facebook และเพจ 

-ผลิตสินค้าให้ได้ตามออ
เดอร์ที่ลูกค้าสั่งและจะได้
ทันต่อความต้องการของ
ลูกค้า 

-ขายไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่หมดทุกครั้งที่ผลิต 
-ขายไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่ในราคากล่องละ 
69 บาท 

ผลกำรได้เรียนรู ้
การท าไส้กรอกและรู้ว่าส่วนผสมของไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์เบอร์รี่มีหลากหลายและฉันมหีน้าที่ในการเปิดรับออร์
เดอร์สินค้าจากลูกค้าท าให้รู้ว่าการโพสต์การโฆษณาสินค้าที่จะเข้าถึงกลุ่มลูกค้าอาจจะยังเข้าถึงไม่ได้มาก
พอสมควรเพราะต้องเน้นไปทางคนรักสุขภาพแล้วการรับออเดอร์แต่ละครั้งท าให้การผลิตแต่ละครั้งไม่คงที่
เพราะลูกค้าบางท่านอาจจะเพิ่มหรือบางท่านอาจลดจ านวนลงการเรียนรู ้ 
 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                             (นางสาวอทิพร พิมอักษร)                                                              

                                                                                              ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวอทิพร พิมอักษร                                         รหสัประจ าตัว 610112356092 

สาขาวิชาการจัดการ                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  3 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-เตรียมวัตถุดิบและผลิต
สินค้า  
-หาช่องทางการตลาด 

-เปิดรับออร์เดอร์และ
แชร์เพจลง Facebook
ส่วนตัว 
 -จัดส่งสินค้าให้ลูกค้า 

-ผลิตสินค้าตามออเดอร์ที่
ลูกค้าสั่ง  
-จัดส่งสินค้าตามสถานที่
ลูกค้านัดหมาย 

-ขายไส้กรอกเห็ดข้าวไร
เบอร์รี่ในราคากล่องละ 
69 บาท 
 -ขายไส้กรอกเห็ดเข้าไร
เบอร์รี่หมดทุกครั้งที่ท า
การผลิต 

ผลกำรได้เรียนรู ้
ได้เรียนรู้การผลิตไส้กรอกเหด็เข้า LINE เบอร์รี่และเรียนรูใ้นด้านการผลิตสินค้าให้ทันตามออเดอร์ลูกค้าและ
ขายสินค้าหมดและได้ท าการจัดส่งสินค้าตามสถานที่ต่างๆที่ลูกค้านัดหมายเพ่ือที่จะไม่ให้เสียลูกค้า 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                             (นางสาวอทิพร พิมอักษร)                                                              

                                                                                              ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวอทิพร พิมอักษร                                         รหสัประจ าตัว 610112356092 

สาขาวิชาการจัดการ                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  9 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ท าการผลิตไสก้รอกเห็ด
ข้าวไรซ์เบอร์รี ่
 -หาช่องทางการตลาด 

-ผลิตไส้กรอกเห็ดให้ทัน
ตามออเดอร์ลูกค้า 
 -Promoteสินค้าผ่าน 
Pages  
-จัดส่งให้ทันตามเวลาที่
ลูกค้านัดหมาย 

-Promote สินค้าให้เป็น
ที่รู้จักมากขึ้นท าให้ลูกค้า
เข้ามาซื้อสินคา้ของเรา
ได้มากขึ้นกว่าเดิม 

-ขายไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่ให้ได้ตามยอดที่เรา
ก าหนดแต่ละสปัดาห์ 
 -ขายไส้กรอกเห็ดขา้วไร
เบอร์รี่ในราคากล่องละ 
69 บาท 

ผลกำรได้เรียนรู ้
ได้เรียนรู้ในด้านการผลิตไส้กรอกเห็ดข้าวไรเบอร์รี่และได้มกีารแบ่งเวลาหรือจัดสรรการท างานในกลุ่มเป็นอย่าง
ดีเพ่ือที่จะได้ใช้เวลาที่เหลือในการท าไส้กรอกมาจัดใส่กลอ่งและน าส่งให้ลูกค้าทันเวลาตามออเดอร์ของลูกค้า
เพื่อที่จะไม่ให้เสียและลูกค้า 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                             (นางสาวอทิพร พิมอักษร)                                                              

                                                                                              ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวอทิพร พิมอักษร                                         รหสัประจ าตัว 610112356092 

สาขาวิชาการจัดการ                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  16 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-จัดหาวัตถุดิบและผลิตไส้
กรอกเห็ดเข้าไรเบอร์รี ่ 
-หาช่องทางการตลาด 

-ผลิตตามออเดอร์ที่ลูกค้า
สั่ง 
 -Promote สินค้าผ่าน 
Facebook และเพจ 
 

-ผลิตสินค้าให้ได้ตามออ
เดอร์ที่ลูกค้าสัง่และจะได้
ทันต่อความต้องการของ
ลูกค้า 

-ขายไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่หมดทุกครั้งที่ผลิต 

ผลกำรได้เรียนรู ้
ได้เรียนรู้ในด้านผลิตสินค้าใหท้ันตามออเดอร์และได้ท าการจัดส่งสินค้าตามสถานที่ต่างๆที่ลูกค้านัดหมาย
เพื่อที่จะไม่ให้เสียลูกค้าแล้วการรับออเดอร์แต่ละครั้งท าให้การผลิตแต่ละครั้งไม่คงที่เพราะลูกค้าบางท่าน
อาจจะสั่งเพิ่ม 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                             (นางสาวอทิพร พิมอักษร)                                                              

                                                                                              ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวอทิพร พิมอักษร                                         รหสัประจ าตัว 610112356092 

สาขาวิชาการจัดการ                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่  23 มกราคม 2564 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรยีบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-จัดหาและเตรยีมวัตถุดิบ 
-หาช่องทางการตลาด 

-ผลิตไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่ตามออเดอร์ที่
ลูกค้าสั่ง 
 -Promote สินค้าผ่าน 
Facebook และเพจ 

-ผลิตสินค้าให้ได้ตามออ
เดอร์ที่ลูกค้าสั่งและจะได้
ทันต่อความต้องการของ
ลูกค้า 

-ขายไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่หมดทุกครั้งที่ผลิต 
-ขายไส้กรอกเห็ดเข้าไร
เบอร์รี่ในราคากล่องละ 
69 บาท 

ผลกำรได้เรียนรู ้
ได้เรียนรู้ในด้านการผลิตสินคา้ให้ทันตามออเดอร์และท าเวลาให้ท าเพื่อทีจ่ะได้ท าการจัดส่งสินค้าตามสถานที่
ต่างๆที่ลูกค้านัดหมายเพ่ือที่จะไม่ให้เสียลูกคา้ 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                             (นางสาวอทิพร พิมอักษร)                                                              

                                                                                              ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวอทิพร พิมอักษร                                         รหสัประจ าตัว 610112356092 

สาขาวิชาการจัดการ                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่ 1 กุมภาพันธ์ 2564 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-ท าการผลิตไสก้รอกเห็ด
และลงไปสอบถามร้านที่
เหลืออีก 3 ร้าน ในการ
จ าหน่ายไส้กรอกเห็ด  
-ศึกษาเส้นทางแต่ละร้าน
ก่อนไปลง 

-ลงไปร้านเพื่อเสนอไส้
กรอกเห็ดแก่ร้านนั้นนั้น
ได้แก่ ร้านเนื้อย่างและ 
ร้านขายของช า  
-บอกข้อมูลรายละเอียด
ของสินค้าให้
ผู้ประกอบการทราบ 

-มีการท างานที่สะดวก
เพราะมีการวางแผน
ล่วงหน้า 
 -มีการตอบรับการ
จ าหน่ายไส้กรอกเห็ด 

-ท าการผลิตและจัดส่ง
สินค้าให้แก่ร้านที่รับฝาก 
-ท าป้ายโฆษณาส าหรับ
การวางจ าหน่ายไส้กรอก
เห็ด 

ผลกำรได้เรียนรู ้
ได้เรียนรู้การเสนอสินค้าให้กบัผู้ประกอบการได้ทราบการพูดที่ชัดเจนไม่ท าให้ผู้ประกอบการไม่เข้าใจในสิ่งที่เรา
ก าลังเสนอได้เรียนรู้แนวคิดทีแ่ตกต่างของแต่ละร้านในการที่จะน าสินค้าไปเสนอขาย 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                             (นางสาวอทิพร พิมอักษร)                                                              

                                                                                              ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
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รำยงำนกำรรำยงำนควำมก้ำวหน้ำกำรปฏิบัติกำรธุรกิจจ ำลอง 

กรณีศึกษำธุรกิจ ไส้กรอกเห็ดข้ำวไรซ์เบอรี่ 

ชือ่ นางสาวอทิพร พิมอักษร                                         รหสัประจ าตัว 610112356092 

สาขาวิชาการจัดการ                                                   หมู่ที่ 2                                          

 วันที่ 8 กุมภาพันธ์ 2564 

แผนกำรด ำเนนิงำน ผลกำรด ำเนนิงำน กำรเปรียบเทียบ      
(1)-(2) 

แนวทำงกำรด ำเนนิงำน 

-จัดหาและเตรยีมวัตถุดิบ 
-หาช่องทางการตลาด 

-ผลิตไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่ตามออเดอร์ที่
ลูกค้าสั่งและวางจ าหน่าย
ตามร้านขายของช าและ
ร้านเน้ือย่าง 
-Promote สินค้าผ่าน 
Facebook และเพจ 
 

-ผลิตสินค้าให้ได้ตามออ
เดอร์ลูกค้าสั่งจะได้ทันต่อ
ความต้องการของลูกค้า
เพื่อไม่ให้เสียลูกค้า 

-ขายไส้กรอกเห็ดข้าว
เบอร์รี่หมดทุกครั้งที่ผลิต 
-ขายไส้กรอกเห็ดข้าวไรซ์
เบอร์รี่ในราคากล่องละ 
69บาท 

ผลกำรได้เรียนรู ้
ได้เรียนรู้ในด้านการผลิตสินคา้ให้ทันตามออเดอร์และท าเวลาให้ทันเพื่อทีจ่ะได้ท าการจัดส่งสินค้าตามร้านเนื้อ
ย่างและร้านขายของช าและตามสถานที่ต่างๆที่ลูกค้านัดหมายเพ่ือที่จะไม่ให้เสียลูกค้า 
ควำมคิดเหน็ของอำจำรย ์
 
 
 

                                                                                             (นางสาวอทิพร พิมอักษร)                                                              

                                                                                              ชื่อนักศึกษาผู้รายงาน 
 


